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México, D. F. a 30 de abril de 2015

A TODOS LOS INTERESADOS EN LA INFORMACION FINANCIERA

El Consejo Mexicano de Normas de Informacion Financiera (CINIF) adjunta el proyecto para
auscultacion de la Norma de Informacién Financiera D-1, Ingresos de clientes (NIF D-1)
convocando al envio de comentarios sobre cualquier punto o tépico desarrollado por el
proyecto, los cuales representan mayor beneficio si indican el parrafo especifico o grupo de
parrafos que le son relativos, contienen razonamientos claros con sustento técnico y, donde
sea aplicable, provean sugerencias de redaccion alternativa.

Los comentarios que se reciban por escrito seran analizados y tomados en cuenta para las
deliberaciones del Consejo Emisor en el proceso de aprobacién del proyecto, sélo si son
recibidos a més tardar el xx de xxx de 2015. Las comunicaciones a este respecto deben
enviarse con la referencia 019-15 por alguna de las siguientes vias:

a) correo electrénico: contacto.cinif@cinif.org.mx

b) fax: (55) 55-96-56-34
C) mensajeria: Bosque de Ciruelos 186, Piso 11,
Col. Bosques de las Lomas,
CP 11700, México, D. F.
Cualquier disposicion normativa previamente promulgada, que se pretenda eliminar o modificar,

se mantendra vigente hasta en tanto la NIF presentada para auscultacion se apruebe y entre
en vigor.

Por ultimo, el proyecto para auscultacion propone su entrada en vigor para los ejercicios que se
inicien a partir del 1° de enero de 2017.

Atentamente,

C.P.C. Felipe Pérez Cervantes
Presidente del Consejo Emisor del CINIF
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NIF D-1
INGRESOS DE CLIENTES

INTRODUCCION
Preambulo

Previo a la emision de esta NIF D-1, Ingresos de clientes, existia un vacio en la normativa
contable mexicana, el cual podia atenderse supletoriamente, a través de la Norma
Internacional de Contabilidad (NIC) 18, Ingresos de Actividades Ordinarias, y sus
interpretaciones, segun se establece en la NIF A-8, Supletoriedad; sin embargo, la NIC 18
no contemplaba los Ultimos cambios suscitados en el &mbito contable internacional y, por
ende, se reformul6 a la luz de las nuevas circunstancias, originando la Norma Internacional
de Informacién Financiera (NIIF) 15, Ingresos de Actividades Ordinarias Procedentes de
Contratos con Clientes, la entrara en vigor a partir del 1 de enero de 2017.

Ademas, con la elaboracion de la NIF D-1, en concordancia con las definiciones de activos
y pasivos de la NIF A-5, Elementos basicos de los estados financieros, se aclaran e
identifican las diferencias entre ingresos ordinarios y no ordinarios, ampliando el alcance
cubierto por la NIC 18 supletoria.

Esta NIF establece los principios de presentacion de informacion til a los usuarios de los
estados financieros sobre la naturaleza, monto, oportunidad e incertidumbre de los
ingresos y flujos de efectivo que surgen de contratos de una entidad con sus clientes.

El principio basico de esta NIF es que una entidad reconoce los ingresos para que
representen la transferencia de bienes o servicios acordados con los clientes a cambio del
monto que refleje la contraprestacion a la cual una entidad espera tener derecho a cambio
de dichos bienes o servicios. Una entidad reconoce los ingresos de acuerdo con ese
principio basico mediante la aplicacion de los siguientes pasos:

Paso 1: identificar el contrato (o contratos) con el cliente;

Paso 2: identificar las obligaciones de cumplimiento en el contrato;

Paso 3: determinar el monto de la transaccion;

Paso 4: asignar el monto de la transaccién entre las obligaciones de cumplimiento del
contrato; y

e Paso 5: reconocer el ingreso cuando (o a medida que) la entidad satisface una
obligacion de cumplimiento.

La NIF también incluye un conjunto integral de requerimientos de informacién a revelar que
da lugar a que una entidad proporcione a los usuarios de los estados financieros
informacion integral sobre la naturaleza, monto, oportunidad e incertidumbre de los
ingresos y de los flujos de efectivo que surgen de los contratos con sus clientes.

8 —NIF D-1 © D. R. CINIF
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Razones para emitir la NIF D-1

Antes de la NIF D-1, no existia un pronunciamiento normativo contable mexicano sobre el
tema de reconocimiento de ingresos, y desde 1995 se ha aplicado supletoriamente la NIC
18. Con la emisibn de esta NIF, se elimina la supletoriedad de las NIIF v,
consecuentemente, se cubre un vacio en la normativa contable mexicana.

Los ingresos son un dato sumamente importante para los usuarios de los estados
financieros al evaluar el rendimiento financiero de una entidad. Los requerimientos de
reconocimiento de los ingresos existentes contenidos en la NIC 18 supletoria diferian de
los Principios de Contabilidad Generalmente Aceptados de los Estados Unidos de América
(US GAAP) y ambos conjuntos de requerimientos necesitaban mejoras. Los requerimientos
de reconocimiento de los ingresos de las NIIF previas proporcionaban guias limitadas v,
por consiguiente, las dos principales normas de reconocimiento de ingresos, la NIC 18 y la
NIC 11, Contratos de Construccién, podrian ser dificiles de aplicar en transacciones
complejas. Ademas, la NIC 18 proporcionaba guias limitadas sobre muchos temas
importantes de los ingresos, tales como el reconocimiento de acuerdos con elementos
multiples. Por el contrario, los US GAAP comprendian multiples pronunciamientos sobre el
reconocimiento de ingresos, junto con numerosos requerimientos para sectores
industriales o transacciones especificos, los cuales daban lugar, en algunas ocasiones, a
un reconocimiento diferente para transacciones econémicamente similares.

El aspecto principal en el reconocimiento de los ingresos es determinar cuando deben
reconocerse. El ingreso se reconoce cuando es probable que los beneficios econémicos
futuros fluyan a la entidad y estos beneficios puedan ser valuados confiablemente. Esta
NIF identifica las circunstancias en las cuales se debe cumplir con estos criterios y, por
consiguiente, cuando los ingresos deben reconocerse. Asimismo, proporciona guias
practicas sobre la aplicacion de estos criterios.

Por consiguiente, el Consejo de Normas Internacionales de Informacién Financiera (IASB)
y el emisor nacional de normas de los Estados Unidos de América, el Consejo de Normas
de Contabilidad Financiera (FASB), desarrollaron un proyecto conjunto para clarificar los
principios para el reconocimiento de los ingresos y para emitir una norma comun sobre
ingresos para las NIIF y los US GAAP que:

a) eliminara las incongruencias y debilidades de los requerimientos anteriores sobre el
reconocimiento de ingresos;

b) proporcionara un marco mas sélido para abordar los problemas de reconocimiento de
los ingresos;

c) mejorara la comparabilidad de las practicas de reconocimiento de ingresos entre
entidades, sectores industriales, jurisdicciones y mercados de capital,

d) proporcionara informacién mas util a los usuarios de los estados financieros a través
de requerimientos sobre informacion a revelar mejorados; y

e) simplificara la preparacion de los estados financieros, reduciendo el numero de

© D. R. CINIF NIFD-1-9
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normas a las que una entidad debe hacer referencia.

El resultado del proyecto conjunto mencionado en el parrafo anterior es la NIIF 15, y la
ASC 606 de los US GAAP, ambas intituladas Revenue from Contracts with Customers. La
nueva normativa de las NIIF y los US GAAP convergen casi en su totalidad, con minimas
diferencias entre las dos.

Principales cambios en relacién con pronunciamientos anteriores

Dado que previamente no existia un pronunciamiento normativo contable mexicano sobre
el tema de reconocimiento de ingresos, los principales cambios aqui comentados
representan los cambios entre la NIC 18 y esta NIF. Uno de los impactos més importantes
de esta NIF es dar mayor consistencia en el reconocimiento de los ingresos a través de la
eliminacion de las debilidades en la normativa supletoria anterior que resultaba en una
diversidad en la préactica, que implicaba que la naturaleza y el grado de los cambios
variaran entre entidades e industrias. Algunas industrias pueden experimentar cambios
significativos por esta NIF, mientras que el impacto para otras industrias puede ser minimo.
En muchos casos, los requerimientos de esta NIF pueden ser consistentes con los
requerimientos y practicas anteriores, limitando asi los impactos de esta NIF para muchas
entidades.

Al evaluar la naturaleza de los cambios en el reconocimiento de los ingresos, se considera
gue los siguientes aspectos del nuevo modelo pueden resultar en los cambios mas
importantes para algunas entidades:

a) la transferencia del control, base para la oportunidad del reconocimiento de los
ingresos. La normativa anterior requeria el reconocimiento de ingresos para bienes
cuando habia transferencia de los riesgos y beneficios y, para servicios, al prestarse el
servicio;

b) la identificacion de las obligaciones de cumplimiento en un contrato. La normativa
anterior incluia pocos requerimientos y s6lo mencionaba que el ingreso podria
reconocerse para “componentes separados identificables” en una sola transaccion, sin
proporcionar orientacion de como determinar que es un “componente separado
identificable”;

c) la asignacién del monto de la transaccion entre las obligaciones de cumplimiento con
base en los precios de venta independientes. Antes de esta NIF, no existian
requerimientos generales en las NIIF para asignar la contraprestacion a las diversas
obligaciones;

d) la introduccion del concepto de cuenta por cobrar condicionada. Cuando una entidad
satisface una obligacién de cumplimiento y tiene ya un derecho incondicional a la
contraprestacion porque sélo se requiere el paso del tiempo antes de que el pago de
esa contraprestacion sea exigible, se reconoce una cuenta por cobrar. Sin embargo, en
otros casos, una entidad satisface una obligacion de cumplimiento pero no tiene un
derecho incondicional a la contraprestacién, porque necesita primero satisfacer otra
obligacion de cumplimiento del mismo contrato. En estos casos, la entidad tiene una
cuenta por cobrar condicionada. Es importante hacer la distincion entre una cuenta por

10 - NIF D-1 © D. R. CINIF
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cobrar condicionada y una cuenta por cobrar porque se proporciona a los usuarios
informacion relevante sobre los riesgos asociados con los distintos derechos de la
entidad en un contrato. Aunque ambas estarian sujetas al riesgo crediticio, una cuenta
por cobrar condicionada estd también sujeta a otros riesgos, por ejemplo, el de
cumplimiento de la otra obligacion del mismo contrato;

e) el reconocimiento de derechos de cobro. En algunos casos, una entidad puede tener
un derecho incondicional a la contraprestacion antes de que haya satisfecho una
obligacion de cumplimiento. Por ejemplo, una entidad puede celebrar un contrato no
cancelable que requiere que el cliente pague la contraprestacion antes de que la
entidad proporcione los bienes 0 servicios, 0 en caso contrario, el cliente estaria sujeto
a una penalizacién. En esos casos, en la fecha en que el pago del cliente sea exigible,
la entidad tiene un derecho incondicional a la penalizacion (una cuenta por cobrar) y se
genera un pasivo del contrato por la obligacion de cumplimiento a satisfacer. Cabe
mencionar que conforme a la normativa anterior, se revelaban pero no se reconocian
estos derechos de cobro. En estos casos, la entidad s6lo podra reconocer ingresos
hasta la transferencia de los bienes o servicios; y

f) la valuacién del ingreso. La normativa anterior requeria el reconocimiento de ingresos
para el traspaso de bienes y servicios al valor razonable de la contraprestacion recibida
0 por recibir, pero no existia orientacion de cémo aplicar dicho principio. Esta NIF
establece requerimientos y orientacion sobre como valuar la contraprestacion variable y
otros aspectos, como el reconocimiento de componentes importantes de
financiamiento, la contraprestacion distinta del efectivo y la contraprestacion pagadera
a un cliente (por ejemplo, un crédito que el cliente puede aplicarse contra los montos
adeudados a una entidad).

Bases del Marco Conceptual que se utilizaron para la elaboracion de esta NIF

Esta NIF se fundamenta en el Marco Conceptual comprendido en las NIF que integran la
Serie NIF A, particularmente en la NIF A-2, Postulados basicos, con respecto de la
devengacion contable y la valuacion.

Se fundamenta también en la NIF A-1, Estructura de las Normas de Informacién
Financiera, la NIF A-3, Necesidades de los usuarios y objetivos de los estados financieros,
asi como, la NIF A-4, Caracteristicas cualitativas de los estados financieros, emitidas por el
CINIF, que sefialan que el objetivo esencial de la informacion financiera es ser de utilidad
al usuario general en la toma de sus decisiones econémicas.

El ingreso se define, en la NIF A-5, Elementos basicos de los estados financieros, como el
incremento de los activos o el decremento de los pasivos de una entidad, durante un
periodo contable, con un impacto favorable en la utilidad o pérdida neta o, en su caso, en
el cambio neto en el patrimonio contable y, consecuentemente, en el capital ganado o
patrimonio contable, respectivamente.

Convergencia con las Normas Internacionales de Informacion Financiera

© D. R. CINIF NIF D-1-11
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IN16 Esta NIF relativa al reconocimiento de ingresos por contratos con clientes es totalmente
convergente con la NIIF 15. Cabe mencionar que la seccién de la NIIF 15 que trata el tema
de los costos del contrato no se incluye en esta NIF y se incluye en la NIF E-3, Contratos
de construccién y de fabricacién de ciertos bienes de capital. Se han incluido los péarrafos
del Boletin D-7, Contratos de construccién y de fabricacion de ciertos bienes de capital,
gue trataban especificamente los contratos de construccion a la NIF E-3 y se hace
referencia en esta NIF para el reconocimiento de ingresos para los contratos de
construccion.

12 - NIF D-1 © D. R. CINIF
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La NIF D-1, Ingresos de clientes, esta integrada por los
parrafos 10.1 a 80.6, los cuales tienen el mismo carécter
normativo, y los Apéndices A y B que no son normativos.
La NIF D-1 debe aplicarse de forma integral y entenderse en
conjunto con el Marco Conceptual establecido en la Serie
NIF A.

© D. R. CINIF
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NIF D-1
INGRESOS DE CLIENTES

OBJETIVO

10.1

10.2

10.3

10.4

20

El objetivo de esta Norma de Informacion Financiera (NIF) es establecer las normas para
la valuacion, presentacién y revelacion de los ingresos que surgen de un contrato con un
cliente, con objeto de presentar informacion util a los usuarios de los estados financieros
sobre la naturaleza, monto, oportunidad e incertidumbre de los ingresos y flujos de
efectivo que surgen de un contrato con un cliente.

Para cumplir el objetivo del parrafo anterior, el principio basico de esta NIF es que una
entidad debe reconocer los ingresos que representan la transferencia de los bienes o
servicios acordados con los clientes por un monto que refleje la contraprestacion a que
una entidad espera tener derecho, a cambio de dichos bienes o servicios.

Una entidad debe considerar los términos del contrato y todos los hechos y
circunstancias relevantes cuando aplique esta NIF. Una entidad debe aplicar esta NIF de
forma consistente con los contratos con caracteristicas similares y en circunstancias
parecidas.

Esta NIF especifica el tratamiento contable de un contrato individual con un cliente. Sin
embargo, como una solucion practica, una entidad puede aplicar esta NIF a un portafolio
de contratos (u obligaciones de cumplimiento) con caracteristicas similares, si una
entidad razonablemente espera que los efectos sobre los estados financieros de aplicar
esta NIF al portafolio no diferirian de forma significativa de su aplicacién a cada contrato
individual (u obligacién de cumplimiento) del portafolio. Al reconocer el ingreso de un
portafolio, una entidad debe utilizar estimaciones y suposiciones que reflejen el tamafio y
composicion del portafolio.

ALCANCE

20.1

20.2

Esta NIF debe ser aplicada por todas las entidades que emitan estados financieros en los
términos establecidos por la NIF A-3, Necesidades de los usuarios y objetivos de los
estados financieros.

Una entidad debe aplicar esta NIF a todos los contratos con clientes, excepto en los
siguientes casos:

a) contratos de arrendamiento tratados en el Boletin D-5, Arrendamientos;
b) contratos de seguro tratados en la NIIF 4, Contratos de Seguro, la cual es supletoria;

¢) instrumentos financieros y otros derechos u obligaciones contractuales tratados en las
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NIF correspondientes a instrumentos financieros, la NIF B-8, Estados financieros
consolidados o combinados, la NIF C-7, Inversiones en asociadas, negocios
conjuntos y otras inversiones permanentes, la NIF C-21, Acuerdos con control
conjunto; y

d) intercambios de inventarios entre entidades en la misma linea de negocios para
facilitar ventas a clientes o clientes potenciales.

Una entidad debe aplicar esta NIF a un contrato (distinto de los mencionados en el
parrafo anterior) sélo si la contraparte del contrato es un cliente. Un cliente es una parte
gue ha contratado con una entidad para obtener bienes o servicios que son resultado de
las actividades primarias de la referida entidad a cambio de una contraprestacion. Una
contraparte del contrato no seria un cliente si, por ejemplo, ha contratado con una entidad
a participar en una actividad o proceso en el que las partes del contrato comparten los
riesgos y beneficios que resulten de dicha actividad o proceso en lugar de que la
contraparte adquiera los productos o servicios de una entidad.

Un contrato con un cliente puede estar en parte dentro del alcance de esta NIF y en parte
dentro del alcance de otras NIF enumeradas en el parrafo 20.2:

a) silas otras NIF especifican como separar y/o valuar inicialmente una o mas partes del
contrato, entonces una entidad debe aplicar en primer lugar los requerimientos de
separacion y/o valuacion de dichas NIF. Una entidad debe excluir del monto de la
transacciéon el monto de la parte (o partes) del contrato que se valGan inicialmente de
acuerdo con otras NIF y debe aplicar los parrafos 44.1 a 44.6.3 para asignar el monto
de la transaccion pendiente (si lo hubiera) a cada obligacion de cumplimiento dentro
del alcance de esta NIF y a cualesquiera otras partes del contrato identificadas en el
siguiente inciso; o

b) silas otras NIF no especifican cédmo separar y/o valuar inicialmente una o mas partes
del contrato, entonces una entidad debe aplicar esta NIF para valuar y/o separar
inicialmente la parte (o partes) del contrato.

Los otros ingresos que no provienen de un contrato con un cliente tampoco se
encuentran dentro del alcance de esta NIF.

El tratamiento de los costos incrementales de obtener un contrato con un cliente y de los
costos incurridos para cumplir con un contrato con un cliente, queda dentro del alcance
de la NIF E-3, Contratos de construccion y de fabricacién de ciertos bienes de capital.
Una entidad debe aplicar dicha NIF solo a los costos incurridos que estén relacionados
con un contrato con un cliente (o parte de ese contrato) que queda dentro del alcance de
esta NIF.

DEFINICION DE TERMINOS

30.1

Los términos que se listan a continuacion se utilizan en esta NIF con los significados que
se especifican:

a) anticipo del cliente — una obligacion con un cliente por la obligacion de transferir, o
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b)

d)

f)

9)

h)

estar dispuesto a transferir, bienes o servicios en el futuro, que surge de un cobro por
adelantado;

cliente — una parte que ha contratado a una entidad para obtener bienes o servicios
gue son resultados de las actividades primarias de una entidad a cambio de una
contraprestacion;

contrato — un acuerdo entre dos 0 mas partes que crea derechos y obligaciones que
deben cumplirse;

cuenta por cobrar — un derecho incondicional de la entidad a la contraprestacion a
cambio de la satisfaccion de una obligacion de cumplimiento u otros derecho por
cobrar exigibles (sélo se requiere el paso del tiempo antes de que el pago de esa
contraprestacion sea exigible);

cuenta por cobrar condicionada — el derecho a una contraprestacion a cambio de la
satisfaccion de una obligacién de cumplimiento que esta condicionado por algo
distinto al paso del tiempo (por ejemplo, el cumplimiento futuro de otra obligacién por
la entidad);

ingreso — recursos generados por la entrega de bienes o prestacion de servicios por
las actividades primarias de una entidad, que impactan su utilidad o pérdida neta o
Su patrimonio;

monto de la transaccion (para un contrato con un cliente) — el importe de la
contraprestacién al que una entidad espera tener derecho a cambio de transferir
bienes o servicios a un cliente, excluyendo los montos cobrados a nombre de
terceros;

obligacion de cumplimiento — un compromiso establecido en un contrato con un
cliente para transferir al mismo un bien o un servicio (0 una combinacion de bienes o
servicios), 0 una serie de bienes o servicios segregables que son sustancialmente
iguales y que tienen el mismo patrén de entrega al cliente;

pasivo del contrato — una obligacion con un cliente por la obligacion de transferir, o
estar dispuesto a transferir, bienes o servicios en el futuro, que surge de un derecho
de cobro;

precio de venta independiente (de un bien o servicio) — el precio al cual una entidad
venderia por separado un bien o servicio al cliente.

40 NORMAS DE RECONOCIMIENTO

40.1 El principio basico de esta NIF es que una entidad debe reconocer los ingresos por
bienes o servicios transferidos a los clientes a cambio de la contraprestacion a la cual una
entidad espera tener derecho a cambio de dichos bienes o servicios. Una entidad debe
reconocer los ingresos de acuerdo con ese principio basico mediante la aplicacién de los
siguientes pasos:

16 — NIF D-1
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Paso 1: identificar el contrato (o contratos) con el cliente (ver la seccion 41);

Paso 2: identificar las obligaciones de cumplimiento en el contrato (ver la seccion 42);
Paso 3: determinar el monto de la transaccion (ver la seccion 43);

Paso 4: asignar el monto de la transaccion entre las obligaciones de cumplimiento del
contrato (ver la seccién 44); y

e Paso 5: reconocer el ingreso cuando (o a medida que) la entidad satisface una
obligacion de cumplimiento (ver la seccion 45).

Identificacion del contrato (o contratos) con el cliente *

Una entidad debe aplicar esta NIF a un contrato con un cliente que queda dentro del
alcance de la misma siempre y cuando se cumplan todos los criterios siguientes:

a) las partes del contrato han aprobado el contrato (por escrito, oralmente o de acuerdo
con otras practicas tradicionales de negocios comprobables) y se comprometen a
cumplir con sus respectivas obligaciones;

b) la entidad puede identificar los derechos de cada parte con respecto a los bienes o
servicios a transferir;

c) la entidad puede identificar las condiciones de pago con respecto a los bienes o
servicios a transferir;

d) el contrato tiene sustancia econémica (es decir, se espera que el riesgo, oportunidad
o monto de los flujos de efectivo futuros de la entidad se modifiquen como resultado
del contrato); y

e) es probable que la entidad cobre el monto de la contraprestacién a la que tendra
derecho a cambio de los bienes o servicios que se transferiran al cliente. Para
determinar si es probable el cobro de dicho monto, la entidad debe considerar sélo la
capacidad del cliente y la intencién que tenga de pagar esa contraprestacion a su
vencimiento.

Un contrato es un acuerdo entre dos 0 mas partes que crea derechos y obligaciones
exigibles. La exigibilidad de los derechos y obligaciones de un contrato es una cuestion
legal. Los contratos pueden ser escritos, orales o estar implicitos en las practicas
tradicionales de negocios de la entidad. Las practicas y procesos para celebrar contratos
con clientes pueden variar entre jurisdicciones legales, sectores industriales y entidades.
Ademas, pueden variar dentro de una entidad (por ejemplo, pueden depender de la clase
de cliente o de la naturaleza de los bienes o servicios acordados). Una entidad debe
considerar esas practicas y procesos para determinar si y cuando un acuerdo con un
cliente crea derechos y obligaciones exigibles.

Una entidad debe aplicar esta NIF al periodo contractual en el que las partes del contrato
tienen derechos y obligaciones presentes exigibles. Algunos contratos con clientes
pueden no tener una duracion fija y pueden rescindirse o modificarse por alguna de las
partes en cualquier momento. Otros contratos pueden renovarse automaticamente en

! Ver los ejemplos ilustrativos 1y 2 en el Apéndice A.
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41.4

41.5

41.6

41.7

41.8

41.9

una forma periédica que esté establecida en el contrato.

Para la aplicacion de esta NIF, un contrato no existe si cada parte del contrato tiene el
derecho unilateral de terminarlo sin compensar a la otra parte (o partes), cuando se
cumplen los dos criterios siguientes:

a) la entidad no ha transferido todavia ningun bien o servicio al cliente; y

b) la entidad no ha recibido, y todavia no tiene derecho a recibir, contraprestacion alguna
a cambio de los bienes o servicios acordados.

Si al celebrarse un contrato con un cliente cumple los criterios del parrafo 41.1, una
entidad no debe evaluar nuevamente el cumplimiento a menos que exista una indicacion
de un cambio significativo en los hechos y circunstancias. Por ejemplo, si se deteriora de
forma significativa la capacidad de un cliente para pagar la contraprestacion, una entidad
evaluaria nuevamente la probabilidad de cobrar la contraprestacion a la que tiene
derecho a cambio de los bienes o servicios pendientes que va a transferir al cliente, para
reconsiderar si debe o no reconocerse el ingreso.

Si un contrato con un cliente no cumple los criterios del parrafo 41.1, una entidad debe
continuar evaluando si éstos se cumplen con posterioridad.

Cuando un contrato con un cliente no cumple aun todos los criterios del parrafo 41.1, y
una entidad recibe la contraprestacion, dicha entidad debe reconocerla como ingreso sélo
hasta que hayan ocurrido alguno de los sucesos siguientes:

a) la entidad no tiene obligaciones pendientes de transferir bienes o servicios al cliente y
toda, o sustancialmente toda, la contraprestacion acordada con el cliente se ha
recibido y es no reembolsable; o

b) se ha rescindido el contrato y la contraprestacion recibida del cliente es no
reembolsable.

Una entidad debe reconocer la contraprestacion recibida de un cliente como pasivo hasta
gue ocurra uno de los sucesos del parrafo anterior. Dependiendo de los hechos y
circunstancias relacionados con el contrato, el pasivo reconocido representa la obligacion
de la entidad de transferir bienes o servicios en el futuro o reembolsar la contraprestacion
recibida. En cualquier caso, el pasivo debe valuarse por el monto de la contraprestacion
recibida del cliente.

Combinacion de contratos

Una entidad debe combinar dos o mas contratos celebrados aproximadamente al mismo
tiempo con el mismo cliente (o con partes relacionadas del cliente) y debe tratar los
contratos como uno sélo, si se cumplen uno o mas de los siguientes criterios:

a) los contratos se negocian como un paquete con un objetivo comercial Unico;

b) el monto de la contraprestacion a recibir en un contrato depende del precio y/o
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cumplimiento de otro contrato; o

c) los bienes o servicios acordados en los contratos (0 algunos bienes o servicios
acordados en cada uno de los contratos) son una sola obligacion de cumplimiento de
conformidad con la seccion 42.

Modificacion de contratos 2

La modificacion de un contrato obedece a un cambio en el alcance o en el precio (0 en
ambos) que se aprueba por las partes y les crea nuevos derechos y obligaciones
exigibles o cambios en los ya existentes. La modificacion de un contrato puede aprobarse
por escrito, por acuerdo oral o de forma implicita por las préacticas tradicionales de
negocios. Una entidad debe continuar aplicando esta NIF al contrato existente hasta que
la modificacion propuesta sea aprobada, tomando en cuenta cualquier cambio en el
monto de la transaccion conforme a los péarrafos 43.8.1 a 43.8.4.

La modificacion de un contrato puede existir no obstante que las partes tengan una
disputa sobre el alcance o el precio (o0 sobre ambos) de la modificaciéon o hayan aprobado
un cambio en el alcance del contrato pero aun no hayan determinado el correspondiente
cambio en el precio. Para determinar si son exigibles los derechos y obligaciones que se
crean o cambian por la maodificacion, una entidad debe considerar todos los hechos y
circunstancias relevantes, incluyendo los términos del contrato y cualquier otra evidencia.
Si las partes de un contrato han aprobado un cambio en el alcance pero no han
determinado todavia el cambio correspondiente en el precio, una entidad debe estimar el
cambio en el monto de la transaccion que surge de la modificacion de acuerdo con los
parrafos 43.4.1 a 43.4.5 sobre la estimacion de la contraprestacion variable y los parrafos
43.4.21 y 43.4.22 sobre la restriccion para estimar el monto de la contraprestacion
variable.

Una entidad debe tratar la modificaciébn de un contrato como un contrato separado si
estan presentes las dos condiciones siguientes:

a) el alcance del contrato se incrementa debido a la incorporacion de bienes o servicios
adicionales gue son segregables (de acuerdo con los parrafos 42.4.1 a 42.4.5); y

b) el monto del contrato se incrementa por un monto de la contraprestacion que refleja
los precios de venta independientes de la entidad, de los bienes o servicios
adicionales acordados y cualquier ajuste apropiado a ese monto para reflejar las
nuevas circunstancias de un contrato especifico. Por ejemplo, una entidad puede
ajustar el precio de venta independiente de un bien o servicio adicional mediante un
descuento que reciba el cliente, porgue no es necesario que la entidad incurra en los
costos relacionados con el esfuerzo de vender un bien o servicio similar a un nuevo
cliente.

Si la modificacion de un contrato no se trata como un contrato separado de acuerdo con
el parrafo anterior, una entidad debe tratar el efecto en los bienes o servicios acordados
pendientes de transferir a la fecha de su modificacion de cualquiera de las formas

% Ver los ejemplos ilustrativos 3 a 6 en el Apéndice A.
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siguientes:

a)

b)

c)

como si fuera la rescision de un contrato existente y la creacion de otro nuevo, si los
bienes o servicios pendientes son segregables de los transferidos hasta la fecha de la
modificacion. El monto de la contraprestacion a asignar a las obligaciones de
cumplimiento pendientes se determina con la suma de:

i) la contraprestacion acordada con el cliente (incluyendo los importes ya entregados
por el cliente) que se incluy6 en la estimacion del monto de la transaccién y que,
por lo tanto, no ha sido aln reconocida como ingreso; y

ii) la contraprestacion acordada como parte de la modificacion del contrato.

como si fuera una parte del contrato ya existente si los bienes o servicios pendientes
no son segregables y, por ello, forman parte de una sola obligacion de cumplimiento
gue esta parcialmente satisfecha a la fecha de la modificacion del contrato. El efecto
que la modificacion del contrato tiene sobre el monto de la transaccion y sobre la
determinacion que la entidad hace del avance hacia la satisfaccion completa de la
obligacién de cumplimiento debe reconocerse como un ajuste a los ingresos (ya sea
como un incremento o como una reduccion en éstos) en la fecha de la modificacion
del contrato con base en las diferencias con las cifras acumuladas.

si los bienes o servicios pendientes son una combinacion de los elementos a) y b), la
entidad debe tratar los efectos de la modificacion sobre las obligaciones de
cumplimiento no satisfechas (incluyendo las parcialmente no satisfechas) en el
contrato modificado de forma que sea congruente con los objetivos antes sefialados.

42 Identificacién de las obligaciones de cumplimiento 3

42.1 Una entidad debe determinar al inicio del contrato los bienes o servicios acordados con el
cliente y debe identificar como una obligacién de cumplimiento cada compromiso de
transferir al cliente:

a)

b)

un bien o servicio (0 un grupo de bienes o servicios) que es segregable; o

una serie de bienes o servicios segregables que son sustancialmente iguales y que
tienen el mismo patrén de transferencia al cliente.

42.2 Una serie de bienes o servicios segregables tiene el mismo patron de transferencia al
cliente si se cumplen los dos criterios siguientes:

a)

b)

cada bien o servicio segregable en la serie que la entidad se compromete a transferir
al cliente cumple los criterios del parrafo 45.8.1 para ser una obligacion de
cumplimiento a satisfacer a lo largo del tiempo; y

un método Unico debe utilizarse para determinar el avance de la entidad hacia la
satisfaccion completa de la obligaciébn de cumplimiento para transferir cada bien o

% Ver los ejemplos ilustrativos 7 a 9 en el Apéndice A.
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servicio segregable en la serie al cliente, de acuerdo con los péarrafos 45.9.1 y 45.9.2.
Compromisos en contratos con clientes

Un contrato con un cliente generalmente sefiala de forma explicita los bienes o servicios
gue una entidad se compromete a transferirle. Sin embargo, las obligaciones de
cumplimiento identificadas en un contrato pueden no limitarse a los bienes o servicios
gue se sefialan de forma explicita en ese contrato. Esto se debe a que un contrato con un
cliente puede incluir también compromisos que se dan por supuestos en las practicas
tradicionales de negocios, en las politicas publicadas o en declaraciones especificas de
una entidad, si, en el momento de celebrar el contrato, dichos compromisos crean una
expectativa valida en el cliente de que la entidad le transferira un bien o servicio.

Las obligaciones de cumplimiento no incluyen actividades que una entidad debe llevar a
cabo para cumplir un contrato, a menos que dichas actividades transfieran un bien o
servicio al cliente. Por ejemplo, un proveedor de servicios puede necesitar realizar varias
tareas administrativas para celebrar un contrato que no transfieren ningldn servicio al
cliente a medida que se van realizando, por lo que dichas actividades no son una
obligacion de cumplimiento.

Bienes o servicios segregables

Dependiendo del contrato, los bienes o servicios acordados pueden incluir pero no
limitarse a lo siguiente:

a) venta de bienes producidos por una entidad;

b) reventa de bienes comprados por una entidad (por ejemplo, inventarios de una
tienda);

c) reventa de derechos, previamente adquiridos por una entidad, sobre bienes o
servicios (por ejemplo, boletos revendidos por una entidad que actla por su propia
cuenta y no como un agente);

d) realizacion de una o mas tareas contractualmente acordadas para un cliente;

€) proveer un servicio disponible permanente para proporcionar bienes o servicios (por
ejemplo, actualizaciones de programas informaticos que se proporcionan en el
momento en que estan disponibles) o poner a disposicion bienes o servicios para un
cliente para que los utilice cémo y cuando decida;

f) proveer un servicio de intermediacion para que otra parte transfiera bienes o servicios
al cliente (por ejemplo, actuando como un agente de otra parte, tal como se describe
en los parrafos 42.4.6 a 42.4.10);

g) concesion de derechos sobre bienes o servicios a proporcionar en el futuro que un

cliente puede revender o proporcionar a su cliente (por ejemplo, una entidad que
vende un producto a un distribuidor promete transferir un bien o servicio adicional a
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42.4.2

42.4.3

42.4.4

un individuo que compra el producto al distribuidor);
h) construccion, fabricacién o desarrollo de un activo por cuenta de un cliente;
i) concesion de licencias (ver los parrafos 42.4.11 a 42.4.22);y

j) opciones a comprar bienes o servicios adicionales (cuando dichas opciones
proporcionan a un cliente un derecho significativo, tal como se describe en los
parrafos 42.4.23 a 42.4.27).

Un bien o servicio que se compromete con un cliente es segregable, y debe reconocerse
por separado, si se cumplen los dos criterios siguientes:

a) el cliente puede beneficiarse del bien o servicio por si solo o junto con otros recursos
gue estan ya disponibles para él (o0 sea que el bien o servicio puede segregarse); y

b) el compromiso de la entidad de transferir el bien o servicio al cliente es identificable
por separado de otros compromisos del contrato (es decir, el bien o servicio es
segregable en el contexto total del contrato).

Se considera que un cliente puede beneficiarse de un bien o servicio por si solo, si este
podria utilizarse, consumirse, venderse (por un monto que es mayor que su valor de
desecho) o conservarse para otro propésito, de manera que genere beneficios
econdémicos. En algunos casos, un cliente puede ser capaz de beneficiarse de un bien o
servicio por si solo o junto con otros recursos ya disponibles. Un recurso ya disponible es
un bien o servicio que se vende por separado (por la entidad o por otra entidad) o un
recurso que el cliente ha obtenido de otras transacciones o sucesos. Varios factores
pueden proporcionar evidencia de que el cliente puede beneficiarse de un bien o servicio
por si solo o junto con otros recursos ya disponibles. Por ejemplo, el hecho de que la
entidad venda con regularidad un bien o servicio por separado indicaria que un cliente
puede beneficiarse del bien o servicio por si solo o con otros recursos ya disponibles.

Los factores que indican que el compromiso de una entidad de transferir un bien o
servicio a un cliente es identificable por separado de otros compromisos del contrato
incluyen, pero no se limitan a, los aspectos siguientes:

a) la entidad no proporciona un servicio significativo para integrarlo con otros bienes o
servicios acordados en el contrato para obtener un producto combinado que el cliente
ha contratado. En otras palabras, la entidad no esté utilizando el bien o servicio para
producir o entregar un producto combinado especificado por el cliente;

b) el bien o servicio no modifica de forma significativa, a peticion del cliente, otro bien o
servicio acordado en el contrato; y

c) el bien o servicio no es altamente dependiente o no esta altamente interrelacionado
con otros hienes o servicios acordados en el contrato, por ejemplo, cuando un cliente
pudiera decidir no comprar el bien o servicio sin afectar de forma significativa el uso
de los otros bienes o servicios acordados en el contrato.
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Si un bien o servicio acordado no es segregable, una entidad debe combinar ese bien o
servicio con otros bienes o servicios acordados hasta identificar un grupo de bienes o
servicios que sea segregable. En algunos casos, eso daria lugar a que la entidad tratara
todos los bhienes o servicios acordados en un contrato como una obligacién de
cumplimiento Unica.

Consideraciones de proveedor principal versus agente *

Cuando un tercero esta involucrado en como se proporcionan bienes o servicios a un
cliente, la entidad debe determinar si la naturaleza de su compromiso es una obligacion
de cumplimiento consistente en proveer los bienes o servicios especificos por si misma
(es decir, la entidad actiia como un proveedor principal) o bien en intermediar para el
tercero el suministro de esos bienes o servicios (es decir, la entidad actia como un
agente).

Una entidad actia como un proveedor principal si controla el bien o servicio acordado
desde antes de que lo transfiera a un cliente. Sin embargo, una entidad no
necesariamente actla como un proveedor principal si obtiene el derecho legal sobre un
producto so6lo de forma momentanea antes de transferirlo al cliente. Un proveedor
principal puede satisfacer una obligacién de cumplimiento por si misma o puede contratar
a un tercero (por ejemplo, un subcontratista) para satisfacer toda o parte de ella en su
nombre. Una entidad que actla como proveedor principal reconoce los ingresos por el
monto bruto de la contraprestacion a la que espera tener derecho a cambio de los bienes
o0 servicios transferidos.

Una entidad actia como un agente si la obligacion de cumplimiento de la entidad consiste
en intermediar el suministro de bienes o servicios para otra entidad. En este caso, la
entidad debe reconocer su ingreso por el monto de cualquier pago o comision a la que
espere tener derecho a cambio de intermediar el suministro de sus bienes o servicios. El
pago o comision puede ser el monto neto de la contraprestacion que la entidad conserva
después de pagar al proveedor la contraprestacion recibida a cambio de los bienes o
servicios a ser proporcionados.

Indicadores de que una entidad actia como un agente (y por ello, no controla el bien o
servicio antes de proporcionarlo al cliente) incluyen los siguientes:

a) otra parte es la responsable principal del cumplimiento del contrato;

b) la entidad no tiene riesgo de inventario antes o después de que los bienes hayan sido
pedidos por un cliente;

c) la entidad no tiene discrecion para establecer precios para los bienes o servicios y su
beneficio esta limitado;

d) la contraprestacion de la entidad equivale a una comision; y

e) la entidad no esta expuesta al riesgo de crédito por el importe por cobrar a un cliente

* Ver los ejemplos ilustrativos 10 y 11 en el Apéndice A.
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a cambio de los productos o servicios de la otra parte.

Si otra entidad asume las obligaciones de cumplimiento y los derechos del contrato de la
entidad, ésta deja de actuar como el proveedor principal y no debe reconocer los ingresos
de esa obligacion de cumplimiento. En esos casos, la entidad debe determinar si esta
actuando como un agente.

Licencias °

Una licencia establece los derechos de un cliente a la propiedad intelectual de una
entidad. Las licencias de propiedad intelectual pueden incluir, pero no se limitan a
cualquiera de los siguientes aspectos:

a) programas informaticos y tecnologia;

b) peliculas, musica y otras formas de difusién y entretenimiento;
c) franquicias;y

d) patentes, marcas comerciales y derechos de autor.

Ademas del compromiso de conceder una licencia a un cliente, una entidad puede
también comprometerse a transferirle otros bienes o servicios. Esos compromisos pueden
estar explicitamente sefialados en el contrato o implicitos en las préacticas tradicionales de
negocios, politicas publicadas o declaraciones especificas de una entidad (ver el parrafo
42.3.1).

Si el compromiso de conceder una licencia no es segregable de otros bienes o servicios
acordados en el contrato, una entidad debe tratar el compromiso de conceder una
licencia y esos otros bienes o servicios acordados juntos como una obligacién de
cumplimiento Unica. Ejemplos de licencias que no son segregables de otros bienes o
servicios acordados en el contrato incluyen los siguientes:

a) una licencia que constituye un componente de un bien tangible y que es parte integral
de la funcionalidad de dicho bien; y

b) una licencia de la que el cliente puede beneficiarse sélo conjuntamente con un
servicio relacionado (tal como, un servicio en linea proporcionado por la entidad que
permite al cliente, mediante la concesion de una licencia, acceder a contenidos).

Si la licencia no es segregable, una entidad debe aplicar la seccion 45 de esta NIF para
determinar si la obligacién de cumplimiento (que incluye la licencia acordada) es una
obligacion de cumplimiento que se satisface a lo largo del tiempo o en un momento
determinado.

Si el compromiso de conceder la licencia es segregable de otros bienes o servicios
acordados en el contrato y es una obligacion de cumplimiento separada, una entidad

® Ver los ejemplos ilustrativos 12 a 16 en el Apéndice A.
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debe determinar si la licencia se transfiere al cliente en un momento determinado o a lo
largo de un periodo de tiempo. Para realizar esa determinacion, una entidad debe
considerar si la naturaleza del compromiso es proporcionar al cliente:

a) un derecho de acceso a la propiedad intelectual de la entidad, tal como esté a lo largo
del periodo de licencia; o

b) un derecho a utilizar la propiedad intelectual de la entidad, tal como esté en el
momento de concesién de la licencia.

Para determinar si el compromiso de una entidad de conceder una licencia proporciona al
cliente un derecho de acceso a la propiedad intelectual o un derecho a utilizar la
propiedad intelectual de una entidad, ésta debe considerar si:

a) la propiedad intelectual a la que tiene derecho el cliente evoluciona a lo largo del
periodo de licencia, en cuyo caso éste no puede dirigir el uso de una licencia en el
momento determinado en que se le concede y obtener sustancialmente todos sus
beneficios econdmicos futuros remanentes. Se considera que la propiedad intelectual
evolucionara (y, por ello, afectara la determinacién de la entidad de cuando el cliente
controla la licencia) cuando la entidad continde involucrada con su propiedad
intelectual y lleve a cabo actividades que afectan de forma significativa a la propiedad
intelectual a la que tiene derecho el cliente. En estos casos, la licencia proporciona al
cliente un derecho de acceso a la propiedad intelectual de la entidad (ver el parrafo
siguiente); o

b) la propiedad intelectual a la que tiene derecho el cliente no va a cambiar (ver el
parrafo 42.4.20), en cuyo caso éste puede dirigir el uso de una licencia a partir del
momento en que se le concede y obtener sustancialmente todos sus beneficios
econdémicos futuros remanentes. En esos casos, las actividades llevadas a cabo por
la entidad sb6lo cambian su propio activo (es decir, la propiedad intelectual
subyacente), lo cual puede afectar a la capacidad de la entidad para proporcionar
otras licencias en el futuro; sin embargo, esas actividades no afectarian a la
determinacion de lo que proporciona la licencia o lo que controla el cliente.

La naturaleza del compromiso de una entidad al conceder la licencia es un compromiso
de proporcionar un derecho de acceso a la propiedad intelectual de la entidad cuando se
cumplen todos los criterios siguientes:

a) el contrato requiere, o el cliente razonablemente espera, que la entidad lleve a cabo
actividades que afectan de forma significativa a la propiedad intelectual a la que tiene
derecho el cliente (ver el parrafo siguiente);

b) los derechos concedidos por la licencia exponen directamente al cliente a los efectos
positivos 0 negativos de las actividades de la entidad identificados en el inciso a)
anterior; y

c) esas actividades no dan lugar a la transferencia de un bien o servicio al cliente a
medida que dichas actividades tengan lugar (ver el parrafo 42.3.2).
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Factores que pueden indicar que un cliente podria esperar razonablemente que una
entidad llevard a cabo actividades que afecten significativamente a la propiedad
intelectual incluyen las practicas tradicionales de negocios, politicas publicadas o
declaraciones especificas de la entidad. Aunque no determinante, la existencia de un
interés econdémico compartido (por ejemplo, una regalia basada en ventas) entre la
entidad y el cliente, relacionada con la propiedad intelectual, puede también indicar que
éste podria razonablemente esperar que la entidad lleve a cabo esta actividad.

Si los criterios del parrafo 42.4.17 se cumplen, una entidad debe tratar el compromiso de
conceder una licencia como una obligacion de cumplimiento a satisfacer a lo largo del
tiempo, porque el cliente recibird y consumira simultaneamente el beneficio procedente
del cumplimiento de la entidad de proporcionar acceso a su propiedad intelectual a
medida que la entidad cumple su obligacién [ver el parrafo 45.8.1a)]. Una entidad debe
aplicar los péarrafos 45.9.1 a 45.9.13 para seleccionar un método apropiado de determinar
su avance hacia la satisfaccion completa de esa obligacién de cumplimiento para dar
acceso a la propiedad intelectual.

Si los criterios del péarrafo 42.4.17 no se cumplen, la naturaleza del compromiso de una
entidad es proporcionar un derecho al uso de la propiedad intelectual de la entidad tal
como existe (en términos de forma y funcionalidad) a partir del momento en que se
concede la licencia al cliente. Esto significa que el cliente puede dirigir el uso de la
licencia a partir del momento en que se le transfiere y obtener sustancialmente todos sus
beneficios econémicos futuros remanentes. Una entidad debe tratar el compromiso de
proporcionar un derecho a utilizar su propiedad intelectual como una obligacién de
cumplimiento a satisfacer en un momento determinado. El ingreso no debe reconocerse
por una licencia que proporciona un derecho a utilizar la propiedad intelectual antes de
gue el cliente sea capaz de utilizarlo y beneficiarse de ésta. Por ejemplo, si el periodo de
una licencia de un programa informatico comienza antes de que una entidad proporcione
al cliente un cddigo que le permita el uso inmediato de dicho programa, la entidad no
debe reconocer un ingreso antes de que se haya proporcionado dicho cédigo.

Una entidad no debe considerar los siguientes factores para determinar si una licencia
proporciona un derecho de acceso a la propiedad intelectual o un derecho al uso de la
propiedad intelectual de la entidad:

a) restricciones de tiempo, regién geogréfica o uso, los cuales definen los atributos de la
licencia acordada, en lugar de definir si la entidad satisface su obligacién de
cumplimiento en un momento determinado o a lo largo del tiempo; y

b) las garantias proporcionadas por la entidad de que tiene una patente vélida de la
propiedad intelectual y que defendera esa patente del uso no autorizado, pues un
compromiso de defender un derecho de patente no es una obligacion de
cumplimiento, porque el acto de defender una patente protege el valor de los activos
de propiedad intelectual de la entidad y asegura al cliente que la licencia transferida
cumple las especificaciones de la licencia acordada en el contrato.

Una entidad debe reconocer ingresos por regalias basadas en ventas o uso acordadas a
cambio de una licencia de propiedad intelectual, s6lo cuando (0 a medida que) ocurra uno
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de los siguientes sucesos:
a) tenga lugar la venta o uso posterior; o

b) la obligacion de cumplimiento a la que se ha asignado parte o todas las regalias
basadas en ventas o0 uso ha sido satisfecha (o parcialmente satisfecha).

Opciones del cliente sobre bienes o servicios adicionales °

Las opciones del cliente para adquirir bienes o servicios adicionales de forma gratuita o
con un descuento pueden ser de muchas formas, incluyendo incentivos por ventas,
premios o puntos al cliente, opciones de renovacion del contrato u otros descuentos
sobre bienes o servicios futuros.

Si una entidad concede a un cliente la opcién para adquirir bienes o servicios adicionales,
esa opcion da lugar a una obligacién de cumplimiento sélo si la opcion proporciona un
derecho significativo al cliente que no recibiria sin la opcion (por ejemplo, un descuento
gue aumenta el rango de descuentos que habitualmente se dan para esos bienes o
servicios a esa clase de cliente en ese mercado). Si la opcion proporciona un derecho
significativo al cliente, éste en efecto paga a la entidad por adelantado por bienes o
servicios futuros y la entidad debe reconocer los ingresos cuando dichos bienes o
servicios futuros se transfieran o hasta que la opcién caduque.

Si un cliente tiene la opcién para adquirir un bien o servicio adicional a un precio que
reflejaria su precio de venta independiente, esa opcién no proporciona al cliente un
derecho significativo. En esos casos, la entidad ha realizado una oferta comercial que
debe reconocer sélo cuando el cliente ejerza la opcién para comprar los bienes o
servicios adicionales.

El parrafo 44.2 requiere que una entidad asigne el monto de la transaccion a las
obligaciones de cumplimiento sobre la base del precio de venta independiente relativo. Si
el precio de venta independiente de una opciéon para adquirir bienes o servicios
adicionales no es directamente observable, la entidad debe estimarlo. Esa estimacion
debe reflejar el descuento que el cliente obtendria al ejercer la opcion y debe ajustarse
por los dos aspectos siguientes:

a) cualquier descuento que el cliente podria recibir sin ejercer la opcién; y
b) la probabilidad de que la opcion sea ejercida.

Si un cliente tiene un derecho significativo para adquirir bienes o derechos futuros de
forma gratuita o con un descuento y dichos bienes o servicios son similares a los bienes o
servicios originales del contrato y se proporcionan de acuerdo con los términos del
contrato original, entonces una entidad puede, como una alternativa practica para estimar
el precio de venta independiente de la opcién, asignar el monto de la transaccion a los
bienes o servicios opcionales por referencia a los bienes o servicios que se espera
proporcionar y a la correspondiente contraprestacion esperada. Habitualmente, esos tipos

® Ver los ejemplos ilustrativos 17 a 19 en el Apéndice A.
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de opciones son para renovaciones de contratos (por ejemplo, los teléfonos celulares).
Anticipos de clientes ’

Si un cliente paga una contraprestacion (o una entidad tiene un derecho incondicional a
recibir un monto como contraprestacion, es decir, una cuenta por cobrar) antes de que la
entidad transfiera un bien o servicio al cliente, la entidad debe presentar un pasivo del
contrato cuando el pago sea exigible, y un anticipo del cliente cuando el pago se realice.
Un pasivo del contrato (o un anticipo del cliente) es la obligacién pendiente que tiene una
entidad de transferir bienes o servicios a un cliente respecto de la cual la entidad tiene
derecho a (o ha recibido ya) una contraprestacion. Una entidad debe dar de baja el
anticipo del cliente (y debe reconocer un ingreso) cuando transfiera los bienes o servicios
y, con ello, satisfaga su obligacion de cumplimiento.

Un cobro por adelantado no reembolsable que una entidad hace a un cliente, concede al
cliente un derecho a recibir un bien o servicio en el futuro (y obliga a la entidad a estar
dispuesta a transferir un bien o servicio). Sin embargo, el cliente puede no ejercer todos
los derechos contractuales.

Si una entidad espera tener derecho a una ganancia por cancelacion de un anticipo del
cliente, debe reconocer el monto esperado de dicha ganancia como un ingreso en
proporcion al patron o comportamiento que siga el cliente cuando éste no ejerce sus
derechos. Si una entidad no espera tener derecho a un monto por una ganancia por
derechos del cliente no ejercidos, debe reconocer la ganancia como ingreso hasta que la
probabilidad de que el cliente ejerza sus derechos remanentes pase a ser remota. Para
determinar si una entidad espera tener derecho a un monto por una ganancia, ésta debe
considerar los requerimientos de los péarrafos 43.4.21 y 43.4.22 sobre la restriccion para
estimar el monto de la contraprestacion variable.

Una entidad debe reconocer un pasivo (y no un ingreso) por cualquier anticipo del cliente
en el cual se establezca que la entidad debe remitir a otra parte (por ejemplo, un
impuesto).

En algunos contratos, una entidad puede cobrar a un cliente un pago por adelantado no
reembolsable al inicio del contrato o0 en un momento cercano al mismo. Algunos ejemplos
incluyen cobros de entrada en contratos de afiliacién a sociedades deportivas, cobros por
activacion de contratos de telecomunicaciones, cobros de establecimiento en algunos
servicios contratados y cobros por adelantado en algunos contratos de suministro.

Para identificar las obligaciones de cumplimiento en estos contratos, una entidad debe
determinar si el pago esta relacionado con la transferencia de un bien o servicio
acordado. En muchos casos, aun cuando un cobro por adelantado no reembolsable se
relacione con una actividad que la entidad esté obligada a realizar en, o cerca, del inicio
del contrato para cumplir con el mismo, esa actividad no da lugar a la transferencia de un
bien o servicio acordado con el cliente (ver el parrafo 42.3.2). En ese caso, el cobro por
adelantado por bienes o servicios futuros debe reconocerse como un ingreso cuando se
proporcionen dichos bienes o servicios futuros. El periodo de reconocimiento del ingreso

" Ver los ejemplos ilustrativos 20 y 39 en el Apéndice A.
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puede extenderse mas alla del periodo contractual inicial si la entidad concede al cliente
la opcion de renovar el contrato, y esa opcion proporciona al cliente un derecho
significativo como se describe en el parrafo 42.4.24.

Si el cobro por adelantado no reembolsable se relaciona con un bien o servicio, la entidad
debe determinar si debe tratarlo como una obligacion de cumplimiento separada de
acuerdo con los péarrafos 42.1 a 42.4.5.

Una entidad puede recibir un monto no reembolsable como compensacién por
recuperacion de costos incurridos para celebrar el contrato (u otras tareas administrativas
como se describe en el parrafo 42.3.2). Si esas actividades para celebrarlo no satisfacen
una obligacién de cumplimiento, la entidad no debe considerar dichas actividades (y los
costos relacionados) al determinar el avance de acuerdo con el parrafo 45.9.11. Eso se
debe a que los costos de las actividades para celebrarlo no representan la transferencia
de servicios al cliente. La entidad debe determinar si los costos incurridos para celebrar
un contrato han dado lugar a un activo, que debe reconocerse de acuerdo con la NIF E-3.

Determinacién del monto de la transaccion

Una entidad debe considerar los términos del contrato y sus practicas tradicionales de
negocios para determinar el monto de la transaccién. El monto de la transaccién es el
monto de la contraprestacion a la que espera tener derecho a cambio de transferir los
bienes o servicios acordados con el cliente, excluyendo los montos cobrados en nombre
de terceros (por ejemplo, algunos impuestos sobre las ventas). La contraprestacion que
se establece en un contrato puede incluir montos fijos, montos variables, o ambos.

La naturaleza, oportunidad y monto de la contraprestacion que se ha acordado con el
cliente afecta a la estimacion del monto de la transaccion. Al determinar el monto de la
transaccién, una entidad debe considerar los efectos de todos los siguientes aspectos:

a) la contraprestacion variable (ver los parrafos 43.4.1 a 43.4.6 y 43.4.23);

b) la restriccion para estimar el monto de la contraprestacion variable (ver los parrafos
43.4.21y 43.4.22);

c) la existencia de un componente importante de financiamiento en el contrato (ver los
parrafos 43.5.1 a 43.5.6);

d) la contraprestaciones distintas al efectivo (ver los parrafos 43.6.1 a 43.6.4); y

e) alguna contraprestacion por pagar a un cliente (ver los péarrafos 43.7.1 a 43.7.3).

Para determinar el monto de la transaccion, una entidad debe asumir que los bienes o
servicios se transferiran al cliente segun el compromiso y de acuerdo con el contrato

existente y que el contrato no se rescindira, renovara o modificara.

Contraprestacion variable ®

8 Ver los ejemplos ilustrativos 21 a 23 en el Apéndice A.
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Si la contraprestacion acordada en un contrato incluye un monto variable, una entidad
debe estimar el monto de la contraprestacién a la cual tendra derecho a cambio de
transferir los bienes o servicios acordados con el cliente.

El monto de la contraprestacion puede variar debido a descuentos, devoluciones,
reembolsos, créditos, reducciones de precio, incentivos, primas de cumplimiento,
penalizaciones u otros elementos similares. La contraprestacion acordada puede también
variar si el derecho de una entidad a recibirla depende de que ocurra 0 no un suceso
futuro. Por ejemplo, un monto de la contraprestacion seria variable si se vendiera un
producto con derecho de devolucién o el cliente promete un monto fijjo como prima de
cumplimiento en el momento de alcanzar una meta establecida.

La variabilidad relacionada con la contraprestacién acordada con un cliente puede
especificarse en el contrato. Ademas de los términos del contrato, la contraprestacion
acordada es variable si existe alguna de las siguientes circunstancias:

a) el cliente tiene una expectativa valida que surge de las practicas tradicionales de
negocios, politicas publicadas o declaraciones especificas de una entidad, que ésta
aceptara un monto de la contraprestacion que sea menor que el monto sefalado en el
contrato. Esto es, se espera que la entidad ofrezca una reduccién del precio; o

b) otros hechos y circunstancias indican que la intencion de la entidad, al celebrar el
contrato con el cliente, es la de ofrecerle una reduccién del precio.

Una entidad debe estimar un monto de la contraprestacion variable utilizando alguno de
los siguientes métodos, dependiendo cudl espere que prediga mejor la contraprestacion a
la que tendra derecho:

a) valor esperado - es la suma de los montos ponderados segun su probabilidad en un
rango de montos de contraprestacion posibles. Un valor esperado puede ser una
estimacion apropiada del monto de la contraprestacion variable si una entidad tiene
un gran namero de contratos con caracteristicas similares;

b) monto mas probable - es el monto individual mas probable en un rango de montos de
contraprestaciones posibles (es decir, el desenlace individual mas probable del
contrato). El monto mas probable puede ser una estimacion apropiada del monto de
la contraprestacion variable si el contrato tiene sélo dos desenlaces posibles (por
ejemplo, si una entidad logra una prima de cumplimiento o no la logra).

Una entidad debe aplicar un método de forma consistente a todo el contrato al estimar el
efecto de una incertidumbre sobre el monto de la contraprestacion variable a la que
tendra derecho. Ademas, una entidad debe considerar toda la informacion (historica,
actual y pronosticada) que esté razonablemente disponible y debe identificar un rango
razonable de montos de contraprestacion posibles. La informacion a utilizar para estimar
el monto de la contraprestacion variable seria habitualmente similar a la informacion que
la administracion utiliza durante el proceso de oferta y propuesta, asi como al establecer
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precios para los bienes o servicios acordados.
Pasivos por reembolsos

Una entidad debe reconocer un pasivo por reembolsos y no un ingreso si espera
reembolsar al cliente toda o parte de la contraprestacion. Un pasivo por reembolso se
valta por el monto de la contraprestacion recibida (o por recibir) a la cual la entidad no
espera tener derecho. El pasivo por reembolso debe actualizarse al final de cada periodo
para tener en cuenta los cambios en las circunstancias. Para reconocer un pasivo por
reembolso relacionado con una venta con derecho a devolucion, una entidad debe aplicar
las guias de los parrafos siguientes.

Venta con derecho a devolucion

En algunos contratos, una entidad transfiere el control de un producto a un cliente y
también le concede el derecho a devolver el producto por varias razones y recibir
cualquier combinacién de lo siguiente:

a) unreembolso total o parcial de cualquier contraprestacion pagada;

b) un crédito que puede aplicarse contra los montos adeudados, o que se adeudaran a
la entidad; y

c) cambio por otro producto.

Para reconocer la transferencia de productos con un derecho de devolucion (y para
algunos servicios que se proporcionan sujetos a reembolso), una entidad debe reconocer:

a) un ingreso por los productos transferidos por el monto de la contraprestacion a la que
la entidad espera tener derecho; por ello, los ingresos no deben reconocerse para los
productos que se espera que sean devueltos;

b) un pasivo por reembolso de lo que el cliente haya pagado; y

€) un ajuste al costo de ventas y el correspondiente activo por su derecho a recuperar
los productos, al reconocer el pasivo por reembolso.

El compromiso de una entidad de estar dispuesta a aceptar un producto devuelto durante
el periodo de devolucién no se reconocera como una obligacion de cumplimiento en
adicion a la obligacién de proporcionar un reembolso.

Para cualquier monto recibido (o por recibir) sobre el que una entidad no espera tener
derecho, ésta no debe reconocer ingresos cuando transfiera los productos a los clientes,
sino que debe reconocer dichos montos recibidos (o por recibir) como un pasivo por
reembolso. Posteriormente, al final de cada periodo, la entidad debe actualizar su
evaluacion de los montos a los que espera tener derecho a cambio de los productos
transferidos y debe modificar el monto de la transaccion y, por ello, el monto de los
ingresos reconocidos.
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Una entidad debe actualizar la valuacién del pasivo por reembolso al final de cada
periodo por los cambios en las expectativas del monto de los reembolsos y debe
reconocer los ajustes que correspondan como ingresos o reducciones de ingresos.

Un activo reconocido por el derecho de una entidad a recuperar productos de un cliente
en el momento de reconocer un pasivo por reembolso debe valuarse considerando el
valor en libros del producto previo a su venta (por ejemplo, inventarios) menos cualquier
costo esperado para recuperar dichos productos, asi como la disminucién potencial en el
valor para la entidad de los productos devueltos. Al final de cada periodo, una entidad
debe actualizar la valuacion del activo que surja de los cambios en las expectativas sobre
los productos a devolver. Una entidad debe presentar el activo por separado del pasivo
por reembolso.

Los intercambios por los clientes de un producto por otro del mismo tipo, calidad,
condicion y precio (por ejemplo, un color o talla por otro) no deben considerarse
devolucién a efectos de la aplicacion de esta norma.

Los contratos en los que un cliente puede devolver un producto defectuoso a cambio de
uno que funcione deben evaluarse de acuerdo con la siguiente orientacion sobre
garantias.

Garantias °

Es habitual que una entidad proporcione una garantia en conexién con la venta de un
producto. La naturaleza de una garantia puede variar de forma significativa entre sectores
industriales y contratos. Algunas garantias proporcionan a un cliente seguridad de que el
producto funcionara como las partes pretendian, porque cumple las especificaciones
acordadas. Otras garantias proporcionan al cliente un servicio para asegurar que el
producto cumple con las especificaciones acordadas.

Si un cliente tiene la opcién de adquirir una garantia por separado, dicha garantia es un
servicio segregable, porque la entidad se compromete a proporcionar el servicio al cliente
para asegurar que el producto tiene la funcionalidad descrita en el contrato. En esas
circunstancias, una entidad debe reconocer la garantia acordada como una obligacion de
cumplimiento de acuerdo con los parrafos 42.1 a 42.4.5, y debe asignar una parte del
monto de la transaccién a esa obligacién de cumplimiento de acuerdo con los parrafos
44.1 a 44.6.3.

Si un cliente no tiene la opcion de comprar una garantia por separado, una entidad debe
reconocer la garantia de acuerdo con la norma relativa a provisiones y contingencias, a
menos que la garantia acordada, o parte de ésta, proporcione al cliente un servicio para
asegurar que el producto cumpla las especificaciones acordadas.

Para determinar si una garantia proporciona a un cliente un servicio para asegurar que el
producto cumpla las especificaciones acordadas, una entidad debe considerar factores
tales como:

°Ver el ejemplo ilustrativo 24 en el Apéndice A.
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a) sila garantia se requiere por ley - si se requiere que la entidad proporcione por ley
una garantia, la existencia de esa ley indica que la garantia acordada no es una
obligacion de cumplimiento porque estos requerimientos habitualmente existen para
proteger a los clientes del riesgo de comprar productos defectuosos;

b) la extension del periodo de cobertura de la garantia - cuanto més largo sea el periodo
cubierto, mas probable serd que la garantia acordada resulte en una obligacién de
cumplimiento, porque es mas probable proporcionar un servicio para asegurar que el
producto cumpla las especificaciones acordadas; y

c) la naturaleza de las tareas que la entidad se compromete a realizar - si es necesario
gue una entidad realice tareas especificadas para asegurar que un producto cumpla
las especificaciones acordadas (por ejemplo, un servicio de transporte al devolver un
producto defectuoso), entonces esas tareas podrian dar lugar a una obligacion de
cumplimiento.

Si una garantia, o parte de ésta, proporciona a un cliente un servicio ademas de asegurar
gue el producto cumpla las especificaciones acordadas, el servicio acordado es una
obligacion de cumplimiento. Por ello, una entidad debe asignar el monto de la transaccion
al producto y al servicio. Si una entidad se compromete a otorgar una garantia de
funcionamiento junto con otra de servicio, pero no puede razonablemente reconocerlas
por separado, debe tratar ambas garantias juntas como una obligacion de cumplimiento
anica.

Una ley que requiera que una entidad pague una compensacion si sus productos causan
dafios o perjuicios no da lugar a una obligacion de cumplimiento. Por ejemplo, un
fabricante puede vender productos en una jurisdiccion en la que la ley hace al fabricante
responsable de cualquier perjuicio (por ejemplo, a la propiedad personal) que pueda
causarse a un consumidor al utilizar un producto para su uso previsto. De forma similar, el
compromiso que asume una entidad de indemnizar al cliente por responsabilidades y
dafios que surgen de derechos de patentes, derechos de autor, marcas comerciales u
otros incumplimientos por los productos de la entidad no dan lugar a una obligacion de
cumplimiento. La entidad debe reconocer estas obligaciones de acuerdo con la norma
relativa a provisiones y contingencias.

Restriccion para estimar el monto de la contraprestacion variable

Una entidad debe incluir en el monto de la transaccién todo o parte del monto de la
contraprestacion variable estimada de acuerdo con el parrafo 43.4.4 sélo en la medida en
gue sea altamente probable que no ocurra una reversion importante del monto del
ingreso acumulado de haberlo reconocido, cuando posteriormente se resuelva la
incertidumbre sobre la contraprestacion variable. De lo contrario, la entidad no debe
incluir la contraprestacion variable en el monto de la transaccion.

Al determinar si es altamente probable que no ocurra una reversion importante en el
monto de los ingresos acumulados reconocidos, al resolverse posteriormente la
incertidumbre sobre la contraprestacion variable, una entidad debe considerar la
probabilidad y la magnitud de la reversién de los ingresos. Los factores que podrian
incrementar la probabilidad o la magnitud de una reversion de los ingresos incluyen, pero
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no se limitan a, cualesquiera de los siguientes aspectos:

a) el monto de la contraprestacion es altamente sensible a factores que estan fuera de la
influencia de la entidad. Dichos factores pueden incluir la volatilidad en un mercado, el
juicio o las acciones de terceros, las condiciones climatolégicas, sociales, politicas y
fiscales, o un alto riesgo de obsolescencia del bien o servicio acordado;

b) no se espera que se resuelva la incertidumbre sobre el monto de la contraprestacion
durante un largo periodo de tiempo;

c) la experiencia de la entidad (u otra evidencia) con contratos similares es limitada, o
esa experiencia (u otra evidencia) tiene un valor predictivo limitado;

d) la entidad tiene la practica de ofrecer un amplio rango de reducciones de precios o
cambiar los términos y condiciones de pago de contratos similares en circunstancias
parecidas; y

e) el contrato tiene un gran ndmero y amplio rango de montos de contraprestacion
posibles.

Reevaluacion de la contraprestacion variable

Al final de cada periodo, una entidad debe actualizar el monto estimado de la transaccion,
actualizando su determinacion de si una estimacion de la contraprestacion variable esta
restringida, para representar fielmente las circunstancias existentes al final del periodo y
los cambios en las circunstancias durante dicho periodo. La entidad debe reconocer los
cambios en el monto de la transaccién de acuerdo con los parrafos 43.8.1 a 43.8.4.

Existencia de un componente importante de financiamiento en el contrato

Al determinar el monto de la transaccion, una entidad debe ajustar el monto acordado de
la contraprestacion para reconocer los efectos del valor del dinero en el tiempo, si la
oportunidad de pagos acordada por las partes del contrato (explicita o implicitamente)
proporciona al cliente o a la entidad un beneficio importante de financiamiento de la
transferencia de bienes o servicios al cliente. Un componente importante de
financiamiento puede existir independientemente de si el compromiso de financiamiento
se estipula de forma explicita en el contrato, o bien, esta implicita en las condiciones de
pago acordadas por las partes que participan en el contrato.

El objetivo de ajustar el monto que se ha acordado en la contraprestacion para dar cuenta
de un componente importante de financiamiento es que una entidad reconozca los
ingresos por un monto que refleje el precio que un cliente habria pagado por los bienes o
servicios acordados si hubiera pagado al contado por dichos bienes o servicios cuando (o
a medida que) se transfieren al cliente (es decir, el precio de venta al contado). Una
entidad debe considerar todos los hechos y circunstancias relevantes en la determinacion
de si un contrato contiene un componente de financiamiento y si ese componente de
financiamiento es importante en relacién con el contrato, incluyendo los dos aspectos

% ver los ejemplos ilustrativos 25 a 27 en el Apéndice A.
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siguientes:

a) la diferencia, si la hubiera, entre el monto de la contraprestacion acordada y el precio
de venta al contado de los bienes o servicios acordados; y

b) el efecto combinado de:

i) el periodo de tiempo esperado entre el momento en que la entidad transfiere los
bienes o servicios acordados con el cliente y el momento en que el cliente paga
por dichos bienes o servicios; y

ii) las tasas de interés dominantes en el mercado correspondiente.

A pesar de la determinacién mencionada en el parrafo anterior, un contrato con un cliente
no tendria un componente importante de financiamiento si se diesen cualesquiera de los
siguientes factores:

a) el cliente pag6é por los bienes o servicios por anticipado y la oportunidad de la
transferencia de dichos bienes o servicios es a discrecion del cliente;

b) una parte sustancial de la contraprestacién acordada con el cliente es variable y el
monto u oportunidad de esa contraprestacion varia segin ocurra 0 N0 un suceso
futuro que no esté sustancialmente dentro del control del cliente o de la entidad (por
ejemplo, si la contraprestacion es una regalia basada en ventas);

c) la diferencia entre la contraprestacion acordada y el precio de venta al contado del
bien o servicio surge por razones distintas a la de proporcionar financiamiento al
cliente o a la entidad, y la diferencia entre dichos montos corresponde
razonablemente al motivo de la diferencia. Por ejemplo, las condiciones de pago
pueden proporcionar a la entidad o al cliente una proteccién en caso de que la otra
parte no cumpla adecuadamente todas o una parte de sus obligaciones segun el
contrato.

Como solucion practica, una entidad no requiere ajustar el monto que se ha acordado
como contraprestacién para reconocer los efectos de un componente importante de
financiamiento si la entidad espera, al inicio del contrato, que el periodo entre el momento
en que la entidad transfiere un bien o servicio acordado con el cliente y el momento en
gue el cliente paga por ese bien o servicio, sea de un afio 0 menos.

Para cumplir el objetivo del parrafo 43.5.2 al ajustar el monto acordado de la
contraprestacion para dar cuenta de un componente importante de financiamiento, una
entidad debe utilizar la tasa de descuento que se reflejaria en una transaccion de
financiamiento separada entre ésta y su cliente al inicio del contrato. Esa tasa reflejaria
las caracteristicas de crédito del cliente, asi como cualquier aval, fianza o garantia
colateral proporcionada por el cliente o la entidad, incluidos los activos transferidos en el
contrato. Una entidad podria determinar esa tasa como aquélla que iguala al precio que
el cliente pagaria al contado por los bienes o servicios cuando (o a medida que) se
transfieren al cliente. Después del inicio del contrato, una entidad no debe actualizar la
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tasa de descuento por cambios en las tasas de interés u otras circunstancias (tales como
un cambio en la evaluacion del riesgo de crédito del cliente).

Los ingresos por intereses o gastos por intereses deben reconocerse sélo en la medida
en gue se reconozca cuenta por cobrar (0 una cuenta por cobrar condicionada) o un
anticipo exigible a o recibido de clientes en el reconocimiento de un contrato con un
cliente.

Contraprestacion en una forma distinta al efectivo

Para determinar el monto de la transacciébn para contratos en los que un cliente
compromete una contraprestacion en una forma distinta al efectivo, una entidad debe
valuar y reconocer dicha contraprestacion a su valor razonable.

Si una entidad no puede estimar confiablemente el valor razonable de la contraprestacion
distinta al efectivo, la entidad debe valuar dicha contraprestacién con base en el precio de
venta independiente de los bienes o servicios acordados con el cliente (u otros clientes
con caracteristicas similares) a cambio de la contraprestacion.

El valor razonable de la contraprestacion distinta al efectivo puede variar debido a la
forma de la contraprestacion (por ejemplo, un cambio en el precio de las acciones a las
gue una entidad tiene derecho a recibir de un cliente). Si el valor razonable de la
contraprestacion distinta al efectivo acordada con un cliente varia por razones distintas a
la forma de la contraprestacion (por ejemplo, el valor razonable podria variar debido al
cumplimiento de la entidad), una entidad debe aplicar los requerimientos de los parrafos
43.4.21y 43.4.22.

Si el cliente aporta bienes o servicios (por ejemplo, materiales, equipo o empleados) para
facilitar a una entidad el cumplimiento del contrato, ésta debe determinar si obtiene el
control de dichos bienes o servicios aportados. Si es asi, la entidad debe tratar los bienes
0 servicios aportados como una contraprestacion distinta al efectivo recibida del cliente.

Contraprestacion por pagar a un cliente *

La contraprestacién pagadera al cliente incluye montos de efectivo que una entidad paga,
0 espera pagar, al cliente, por conceptos tales como exclusivas, publicidad y otros
conceptos similares. Una entidad debe tratar la contraprestacion pagadera al cliente
como una reduccion del monto de la transaccion y, por ello, de los ingresos, a menos que
el pago al cliente sea a cambio de un bien o servicio que el cliente transfiere a la entidad.
Si la contraprestacion pagadera al cliente incluye un monto variable, una entidad debe
estimar el monto de la transaccién de acuerdo con los parrafos 43.4.1 a 43.4.22.

Si la contraprestacion pagadera al cliente es un pago por un bien o servicio segregable
procedente del cliente, entonces una entidad debe tratar la compra del bien o servicio de
la misma forma que reconoce otras compras procedentes de proveedores. Si el monto de
la contraprestacion pagadera al cliente supera el valor razonable del bien o servicio
segregable que la entidad recibe del cliente, entonces la entidad debe reconocer el

verel ejemplo ilustrativo 28 en el Apéndice A.
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exceso como una reduccién del monto de la transaccion. Si la entidad no puede estimar
razonablemente el valor razonable del bien o servicio recibido del cliente, debe reconocer
toda la contraprestacion pagadera al cliente como una reduccion del monto de la
transaccion.

Si la contraprestacion pagadera al cliente se reconoce como una reduccion del monto de
la transaccién, una entidad debe reconocer la reduccion de los ingresos cuando (o0 a
medida que) ocurra el Gltimo de cualquier de los siguientes sucesos:

a) la entidad reconoce los ingresos por la transferencia al cliente de los bienes o
servicios relacionados; y

b) la entidad paga o se compromete a pagar la contraprestacion (incluso si el pago se
condiciona a un suceso futuro). Ese compromiso puede estar implicito en las
practicas comerciales tradicionales de la entidad.

Cambios en el monto de la transaccion

Después del inicio del contrato, el monto de la transaccién puede cambiar por varias
razones, incluidas la resolucion de sucesos inciertos u otros cambios en circunstancias
gue modifican el monto de la contraprestacion a la que una entidad espera tener derecho
a cambio de los bienes o servicios acordados.

Una entidad debe asignar a las obligaciones de cumplimiento del contrato cualquier
cambio posterior en el monto de la transaccion sobre la misma base que al inicio del
contrato. Por consiguiente, una entidad no debe reasignar el monto de la transaccion
para reflejar los cambios en los precios de venta independientes después del inicio del
contrato. Los montos asignados a una obligacion de cumplimiento satisfecha deben
reconocerse como ingresos, o como una reduccién en los ingresos, en el periodo en que
el monto de la transaccion cambie.

Una entidad debe asignar un cambio en el monto de la transaccién en su totalidad a una
0 mas, pero no a todas, las obligaciones de cumplimiento o a bienes o servicios
segregables de una serie de bienes o servicios que forman parte de una obligacion de
cumplimiento Unica, s6lo si se cumplen los criterios del parrafo 44.6.2 al distribuir la
contraprestacion variable.

Una entidad debe identificar si existe un cambio en el monto de la transaccién que surge
como resultado de una modificacion de un contrato, de acuerdo con los parrafos 41.10 a
41.13. Para un cambio en el monto de la transaccion que ocurra después de una
modificacion del contrato, una entidad debe aplicar los tres parrafos anteriores para
asignar el cambio en el monto de la transaccién en cualesquiera de la siguientes formas
que sea procedente:

a) una entidad debe asignar el cambio en el monto de la transaccién a las obligaciones
de cumplimiento identificadas en el contrato antes de la modificacién si, y en la
medida en que, el cambio en el monto de la transaccion sea atribuible a una parte de
una contraprestacion variable acordada antes de la modificacion y ésta se trate de
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acuerdo con el parrafo 41.13a); y

b) en todos los deméas casos en los que la modificacién no se tratd como un contrato
separado de acuerdo con el parrafo 41.12, una entidad debe asignar el cambio en el
monto de la transaccion a las obligaciones de cumplimiento del contrato modificado
(es decir, a las obligaciones de cumplimiento que no fueron total o parcialmente
satisfechas de forma inmediata después de la modificacion).

Asighacion del monto de la transaccion entre las obligaciones de
cumplimiento *?

La entidad debe asignar el monto de la transaccién a cada obligacién de cumplimiento (a
cada bien o servicio que sea segregable) por un monto que represente la parte de la
contraprestacion a la cual la entidad espera tener derecho a cambio de transferir cada
uno de los bienes o servicios acordados con el cliente.

Para cumplir el objetivo de la asignacién, una entidad debe distribuir el monto de la
transaccion a cada obligacion de cumplimiento identificada en el contrato basandose en
su precio relativo de venta independiente, de acuerdo con los parrafos 44.4.1 a 44.4.5,
considerando en adicion lo establecido en los parrafos 44.5.1 a 44.5.3 (para distribuir
descuentos) y los parrafos 44.6.1 a 44.6.3 (para asignar la contraprestacién que incluye
montos variables).

Los parrafos 44.4.1 a 44.6.3 no se aplican si un contrato tiene so6lo una obligaciéon de
cumplimiento. Sin embargo, los parrafos 44.6.1 a 44.6.3 pueden aplicarse si una entidad
se compromete a transferir una serie de bienes o servicios segregables identificados
como una obligacion de cumplimiento Unica de acuerdo con el péarrafo 42.1b) y la
contraprestacion acordada incluye montos variables.

Asignacién con base en los precios de venta independientes

Para asignar el monto de la transaccién a cada obligacion de cumplimiento basandose en
el precio relativo de venta independiente, una entidad debe determinar, al inicio del
contrato, el precio de venta independiente del bien o servicio que subyace en cada
obligacién de cumplimiento del contrato y debe asignar el monto de la transaccién a cada
obligacién de cumplimiento en proporcién a dichos precios de venta independientes.

El precio de venta independiente es el precio al que una entidad venderia un bien o
servicio acordado de forma separada a un cliente. La mejor evidencia de un precio de
venta independiente es el precio observable de un bien o servicio cuando la entidad lo
vende de forma separada en circunstancias similares y a clientes con las mismas
caracteristicas. Un precio establecido de forma contractual o el precio de lista de un bien
0 servicio pueden ser (pero no debe suponerse necesariamente que sean) precios de
venta independientes para dicho bien o servicio.

Si un precio de venta independiente no es directamente observable, una entidad debe
estimarlo por el monto que resultaria de la distribucion del monto de la transaccion

2 ver los ejemplos ilustrativos 29 y 30 en el Apéndice A.
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cumpliendo el objetivo de asignacion del péarrafo 44.1. Al estimar un precio de venta
independiente, una entidad debe considerar toda la informacion (incluidas las condiciones
de mercado, los factores especificos de la entidad y la informacion sobre el cliente o
clientes con las mismas caracteristicas) que esté razonablemente al alcance de la
entidad. Para hacerlo asi, una entidad debe maximizar el uso de los datos de entrada
observables y debe aplicar métodos de estimacién de forma consistente cuando se
encuentre con circunstancias similares.

Los métodos adecuados para estimar el precio de venta independiente de un bien o
servicio incluyen, pero no se limitan a, los siguientes:

a) enfoque de evaluacion del mercado ajustado - una entidad podria evaluar el mercado
en el que vende los bienes y servicios y estimar el monto que un cliente en dicho
mercado estaria dispuesto a pagar por ellos. Ese enfoque puede también incluir la
referencia a los precios que los competidores de la entidad han asignado a bienes o
servicios similares, ajustando esos precios, segun sea necesario, para reflejar los
costos y margenes de la entidad;

b) enfoque del costo esperado mas un margen - una entidad podria proyectar sus costos
esperados de satisfacer cada obligacién de cumplimiento y luego afiadir un margen
apropiado para ese hien o servicio; y

¢) enfoque residual - una entidad puede estimar el precio de venta independiente de un
bien o servicio con base en el monto total de la transaccion, menos la suma de los
precios de venta independientes observables de los otros bienes o0 servicios
acordados en el contrato, sélo si se cumple uno de los criterios siguientes:

i) la entidad vende el bien o servicio en cuestion a clientes diferentes
(aproximadamente al mismo tiempo) dentro de un rango amplio de montos, siendo
el precio de venta altamente variable, por lo que no puede identificarse un precio
de venta independiente representativo que proceda de transacciones pasadas u
otra evidencia observable; o

i) la entidad no ha establecido todavia un precio para ese bien o servicio y éste no
ha sido previamente vendido de forma independiente (es decir, el precio de venta
es incierto).

Puede ser necesario utilizar una combinacién de métodos para estimar los precios de
venta independientes de los bienes o servicios acordados en el contrato si dos 0 mas de
dichos bienes o servicios tienen precios de venta independientes inciertos o altamente
variables. Por ejemplo, una entidad puede utilizar un enfoque residual para estimar el
precio de venta independiente agregado para aquellos bienes o servicios cuyos precios
de venta independientes son inciertos o altamente variables y, a continuacion, utilizar otro
método para estimar los precios de venta independientes de los bienes o servicios
individuales incluidos en dicho precio de venta independiente agregado estimado, que se
ha determinado mediante el enfoque residual. Cuando una entidad utiliza una
combinacion de métodos para estimar el precio de venta independiente de cada bien o
servicio acordado en el contrato, debe determinar si la asignacion del monto de la

© D. R. CINIF NIF D-1 -39



NIF D-1, INGRESOS DE CLIENTES

44.5

4451

4452

4453

44.6

44.6.1

transaccidén a esos precios de venta independientes seria congruente con el objetivo de
asignacion del péarrafo 44.1 y los requerimientos para estimar los precios de venta
independientes del parrafo 44.4.3.

Asighacién de un descuento

Un cliente recibe un descuento por comprar un grupo de bienes o servicios si la suma de
los precios de venta independientes de dichos bienes o servicios acordados en el
contrato supera la contraprestacion acordada. Una entidad debe asignar el descuento
proporcionalmente a todas las obligaciones de cumplimiento del contrato, excepto cuando
tenga evidencia observable, de acuerdo con el parrafo siguiente, de que el descuento
esta totalmente relacionado s6lo con una o mas, pero no con todas, las obligaciones de
cumplimiento de un contrato. La asignacién proporcional del descuento en esas
circunstancias se debe a que la entidad distribuye el monto de la transaccién a cada
obligacibn de cumplimiento sobre la base de los precios de venta independientes
relativos de los bienes o servicios subyacentes segregables.

Un entidad debe asignar un descuento en su totalidad a una o mas, pero no a todas, las
obligaciones de cumplimiento del contrato, si se cumplen todos los criterios siguientes:

a) la entidad vende regularmente cada bien o servicio segregable (o cada grupo de
bienes o servicios segregables) del contrato de forma independiente;

b) la entidad también vende regularmente de forma independiente un grupo (0 grupos)
de algunos de esos bienes o servicios con un descuento sobre los precios de venta
independientes de los bienes o servicios en cada grupo; y

c) el descuento atribuible a cada grupo de bienes o servicios descrito en el inciso
anterior es sustancialmente el mismo que el descuento del contrato, y un desglose de
los bienes o0 servicios de cada grupo proporciona evidencia observable de la
obligaciéon de cumplimiento (u obligaciones de cumplimiento) a la cual pertenece el
descuento total del contrato.

Si un descuento se asigna en su totalidad a una o mas obligaciones de cumplimiento del
contrato, de acuerdo con el parrafo anterior, una entidad debe distribuir el descuento
antes de utilizar el enfoque residual para estimar el precio de venta independiente de un
bien o servicio, de acuerdo con el parrafo 44.4.4c).

Asignacién de la contraprestacion variable

La contraprestacién variable que se compromete en un contrato puede atribuirse al
contrato en su totalidad o a una parte especifica del mismo de cualquiera de las formas
siguientes:

a) a una o0 mas, pero no a todas, las obligaciones de cumplimiento del contrato (por
ejemplo, una prima puede estar supeditada a que una entidad transfiera cierto bien o
servicio dentro de un periodo de tiempo especificado); o
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b) a uno o mas, pero no a todos, los bienes o servicios segregables que forman parte de
una obligacion de cumplimiento Unica, tal como la contraprestacion acordada para el
segundo afio de un contrato de servicio de limpieza de dos afios, que se incrementara
sobre la base de los movimientos de un indice de inflacién especificado.

Una entidad debe asignar un monto variable (y los cambios posteriores en ese monto) en
su totalidad a una obligacion de cumplimiento o a bienes o servicios segregables que
forman parte de una obligacion de cumplimiento Gnica, si cumple los dos criterios
siguientes:

a) los términos de un cobro variable se relacionan de forma especifica con los esfuerzos
de la entidad por satisfacer la obligacion de cumplimiento o transferir los bienes o
servicios segregables (o bien con un desenlace especifico procedente de satisfacer la
obligacibn de cumplimiento o de la transferencia de los bienes o servicios
segregables); y

b) la distribucién del monto variable de la contraprestacion en su totalidad a la obligacion
de cumplimiento o al bien o servicio segregable es congruente con el objetivo de
asignacion del parrafo 44.1, al considerar todas las obligaciones de cumplimiento y
términos relativos al pago del contrato.

Los requerimientos de asignacion de los parrafos 44.1 a 44.5.3 deben aplicarse para
distribuir el monto restante de la transaccion que no cumpla los criterios del parrafo
anterior.

Reconocimiento del ingreso

Una entidad debe reconocer los ingresos cuando (0 a medida que) satisfaga una
obligacién de cumplimiento mediante la transferencia de los bienes o servicios acordados
(es decir, uno o varios activos) al cliente. Un activo se transfiere cuando (o a medida que)
el cliente obtiene el control de ese activo.

Para cada obligacion de cumplimiento identificada de acuerdo con los parrafos 42.1 a
42.4.5, una entidad debe determinar al inicio del contrato, si satisface la obligacion de
cumplimiento en un momento determinado o a lo largo del tiempo.

Los bienes o servicios son activos para el cliente, incluso si s6lo lo son de forma
momentanea, cuando se reciben y utilizan (como en el caso de muchos servicios). El
control de un activo incluye la capacidad para dirigir el uso del activo y obtener
sustancialmente todos sus beneficios econdémicos futuros remanentes. El control también
incluye la capacidad de impedir que otras entidades dirijan el uso del activo y obtengan
sus beneficios. Los beneficios de un activo son entradas de recursos o ahorros en salidas
de recursos que pueden obtenerse directa o indirectamente de muchas formas, tales
como mediante:

a) el uso del activo para producir bienes o prestar servicios;

b) el uso del activo para mejorar el valor de otros activos;
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¢) el uso del activo para liquidar pasivos o reducir gastos;

d) la venta o intercambio del activo;

e) el dar en prenda el activo para garantizar un préstamo; o
f) la conservacion del activo para su futuro uso o disposicion.

Al determinar si un cliente obtiene el control de un activo, una entidad debe considerar
cualquier acuerdo para recomprar el activo (ver los parrafos 45.7.2 a 45.7.14).

Si una entidad cumple mediante la transferencia de bienes o servicios al cliente antes de
gue el cliente pague la contraprestacion o antes de que sea exigible el cobro, la entidad
debe presentar una cuenta por cobrar condicionada, excluyendo cualesquier montos
presentados en cuentas por cobrar. Una entidad debe evaluar el deterioro de una cuenta
por cobrar condicionada de acuerdo con la norma correspondiente.

En el reconocimiento inicial de una cuenta por cobrar procedente de un contrato con un
cliente, cualquier diferencia entre la valuacién de la cuenta por cobrar de acuerdo con
dicha norma y el monto correspondiente del ingreso reconocido se debe presentar como
un gasto (por ejemplo, como una pérdida por deterioro).

Obligaciones de cumplimiento a satisfacer en un momento determinado

Una entidad puede satisfacer una obligacion de cumplimiento en un momento
determinado. Para determinar el momento en que un cliente obtiene el control de un
activo y la entidad satisface una obligacién de cumplimiento, la entidad debe considerar
los requerimientos de control de los péarrafos 45.1 a 45.4. Ademéds, una entidad debe
considerar indicadores de la transferencia del control, que incluyen, pero no se limitan a
los siguientes:

a) la entidad tiene un derecho presente al cobro - si el cliente esta ya obligado a pagar
por un activo, éste ha obtenido a cambio la capacidad de dirigir el uso del activo, asi
como de obtener sustancialmente todos sus beneficios econdémicos futuros
remanentes;

b) el cliente tiene el derecho legal al activo — dicho derecho puede indicar quién tiene la
capacidad de dirigir el uso de un activo y de obtener sustancialmente todos sus
beneficios econémicos futuros remanentes, o de restringir el acceso de otras
entidades a esos beneficios y, por ello, el control del activo. Por ello, la transferencia
del derecho legal a un activo puede indicar que el cliente ha obtenido el control del
activo. Si una entidad conserva el derecho legal s6lo como proteccién contra el
incumplimiento de pago del cliente, esos derechos no impedirian al cliente obtener el
control de un activo;

c) la entidad ha transferido la posesion fisica del activo - esto puede indicar que el
cliente tiene la capacidad de dirigir el uso del activo y de obtener sustancialmente
todos sus beneficios econémicos futuros remanentes, o de restringir el acceso a otras
entidades a esos beneficios. Sin embargo, la posesion fisica puede no coincidir con el
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control de un activo. Por ejemplo, en algunos acuerdos de recompra y en algunos
acuerdos de consignacioén, un cliente o consignatario puede tener la posesion fisica
de un activo que aun controla la entidad. Por el contrario, en acuerdos de entrega
posterior a la facturacion, la entidad puede tener la posesion fisica de un activo que
controla el cliente. Los parrafos siguientes proporcionan guias sobre el tratamiento de
los acuerdos de recompra, de consignacion y de entrega posterior a la facturacion;

d) el cliente tiene los riesgos y beneficios significativos de la propiedad del activo - la
transferencia de los riesgos y beneficios puede indicar que el cliente ha obtenido la
capacidad de dirigir el uso del activo y de obtener sustancialmente todos sus
beneficios econdmicos futuros remanentes. Sin embargo, al determinar los riesgos y
beneficios de la propiedad de un activo, una entidad debe excluir cualquier riesgo que
dé lugar a una obligacién de cumplimiento separada, adicional a la obligacion de
cumplimiento de transferir el activo. Por ejemplo, una entidad puede haber transferido
el control de un activo a un cliente pero no ha satisfecho todavia una obligacién
adicional de proporcionar servicios de mantenimiento relacionados; o

e) el cliente ha aceptado el activo - la aceptacion puede indicar que el cliente ha
obtenido la capacidad de dirigir el uso del activo y de obtener sustancialmente todos
sus beneficios econémicos futuros remanentes. Para determinar el efecto de una
clausula de aceptacién del cliente sobre cuando se transfiere el control de un activo,
una entidad debe considerar las guias de los parrafos 45.7.21 a 45.7.24.

Acuerdos de recompra =

Un acuerdo de recompra es aquel por el cual una entidad vende un activo y también se
compromete o tiene la opcion de recomprarlo. El activo a recomprar puede ser el que se
vendié originalmente, uno que sea sustancialmente igual, u otro del que el activo
originalmente vendido es un componente.

Los acuerdos de recompra generalmente tienen tres formas:

a) la obligacion de una entidad de recomprar el activo (un contrato a futuro);

b) el derecho de una entidad de recomprar el activo (una opcién de compra); y

c) la obligacion de una entidad de recomprar el activo a peticion del cliente (una opcion
de venta).

Un contrato a futuro o una opcién de compra

Si una entidad tiene una obligaciébn o un derecho a recomprar el activo al cliente
(mediante un contrato a futuro o una opcién de compra), el cliente no obtiene el control
del activo, porque esta limitado en su capacidad de dirigir el uso del activo y de obtener
sustancialmente todos sus beneficios econdémicos futuros remanentes, aun cuando pueda
tener posesion fisica del activo. Por consiguiente, la entidad debe tratar el contrato como

B verel ejemplo ilustrativo 31 en el Apéndice A.
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un arrendamiento o un acuerdo de financiamiento, conforme a la norma correspondiente.

Al comparar el precio de recompra con el precio de venta, una entidad debe considerar el
valor del dinero en el tiempo.

Si el acuerdo de recompra es un acuerdo de financiamiento, la entidad debe continuar
reconociendo el activo y también debe reconocer un pasivo financiero por cualquier
contraprestacion recibida del cliente. La entidad debe reconocer la diferencia entre el
monto de la contraprestacién recibida y el monto de la contraprestacion a pagar como
intereses y, si procede, como costos de procesamiento y tenencia (por ejemplo, seguro).

Si la opcion de compra vence sin ejercerse, una entidad debe dar de baja el pasivo y
debe reconocer un ingreso.

Una opcién de venta del cliente

Si una entidad tiene una obligacion de recomprar el activo a peticion del cliente (una
opcién de venta) a un precio que sea menor que el precio de venta original del activo, la
entidad debe considerar al inicio del contrato si el cliente tiene un incentivo econémico
importante para ejercer ese derecho, pues el cliente debe pagar a la entidad por el
derecho a utilizar un activo especificado por un periodo de tiempo. Si el cliente tiene un
incentivo econdmico importante para ejercer ese derecho, la entidad debe tratar el
acuerdo como un arrendamiento de acuerdo con la normativa relativa.

Para determinar si un cliente tiene un incentivo econémico importante para ejercer ese
derecho, una entidad debe considerar varios factores, incluyendo la relacion del precio de
recompra con el valor de mercado esperado del activo en la fecha de la recompra y el
tiempo hasta que venza el derecho.

Si el cliente no tiene un incentivo econdémico importante para ejercer su derecho a un
precio que sea menor que el precio de venta original del activo pendiente de pago, la
entidad debe tratar el acuerdo como si fuera la venta de un producto con un derecho de
devolucién como se describe en los parrafos 43.4.7 a 43.4.14.

Si el precio de recompra del activo es igual o mayor que el precio de venta original y es
mas que el valor de mercado esperado del activo, el contrato es, de hecho, un acuerdo
financiero y, por ello, debe tratarse como se describe en el parrafo 45.7.6.

Si el precio de recompra del activo es igual o mayor que el precio de venta original y es
menor o igual que el valor de mercado esperado del activo, y el cliente no tiene un
incentivo econémico importante de ejercer su derecho, entonces la entidad debe tratar el
acuerdo como una venta con derecho a devolucion conforme a los péarrafos 43.4.7 a
43.4.14.

Al comparar el precio de recompra con el precio de venta, una entidad debe considerar el
valor del dinero en el tiempo.

Si la opcion de venta del cliente vence sin ejercerse, una entidad debe dar de baja el
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pasivo y debe reconocer el ingreso.
Acuerdos de consignacion

Cuando una entidad entrega un producto a otra entidad (tal como un intermediario o
distribuidor) para la venta final a clientes, la entidad debe determinar si esa otra parte ha
obtenido el control del producto en ese momento. Un producto que se ha entregado a un
tercero puede quedar a consignacion si ese tercero no ha obtenido el control del
producto. Por consiguiente, una entidad no debe reconocer ingresos en el momento de la
entrega de un producto a un tercero si el producto entregado se mantiene en
consignacion.

Indicadores de que un acuerdo es de consignacion incluyen, pero no se limitan, a los
siguientes:

a) el producto esta controlado por la entidad hasta que ocurra un suceso especificado,
tal como la venta del producto a un cliente del intermediario o hasta que transcurra un
periodo especificado;

b) la entidad es capaz de requerir la devolucién del producto o transferirlo a un tercero
(tal como otro intermediario); y

c) el intermediario no tiene una obligacién incondicional de pagar por el producto
(aunque se le puede requerir un depoésito) y tiene el derecho de regresar el producto.

Acuerdos de entrega posterior a la facturacion **

Un acuerdo de entrega posterior a la facturacién es un contrato segun el cual una entidad
factura a un cliente un producto, pero la entidad conserva la posesion fisica de éste hasta
gue se le transfiera al cliente en un momento determinado en el futuro. Por ejemplo, un
cliente puede solicitar que una entidad celebre un contrato de este tipo, debido a que
carece de espacio disponible para el producto o por retrasos en la programacién de su
produccion.

Una entidad debe determinar cuando ha satisfecho su obligacién de cumplimiento de
transferir un producto, evaluando la fecha de transferencia del control al cliente de ese
producto. Para algunos contratos, el control se transfiere cuando el producto se entrega
en la ubicacion del cliente o cuando el producto se envia, dependiendo de sus términos.
Sin embargo, en algunos casos, un cliente puede obtener el control de un producto, aun
cuando dicho producto permanezca en posesion fisica de la entidad que lo vende, en
cuyo caso el cliente tiene la capacidad de dirigir el uso del producto y obtener
sustancialmente todos sus beneficios econémicos futuros remanentes, aun cuando no
haya tomado posesion fisica. Por consiguiente, la entidad no controla el producto, y sélo
proporciona servicios de custodia.

Ademas de la aplicacion de los requerimientos del parrafo 45.7.1, para que un cliente
obtenga el control de un producto en un acuerdo de entrega posterior a la facturacion,

“verel ejemplo ilustrativo 32 en el Apéndice A.
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deben cumplirse todos los criterios siguientes:

a) la razon del acuerdo de entrega posterior a la facturacion debe tener sustancia (por
ejemplo, el cliente ha solicitado el acuerdo por escrito, el cual incluye las fechas de
entrega y de pago);

b) deben haberse transferido todos los riesgos de propiedad al cliente;
c) no puede haber conservado la entidad ninguna obligacién de cumplimiento especifica;

d) el producto debe estar fisicamente identificado por separado, indicando que
pertenece al cliente;

e) el producto debe estar ya listo para la transferencia fisica al cliente; y
f) la entidad no tiene la capacidad de utilizar el producto o redirigirlo hacia otro cliente.

Si una entidad reconoce el ingreso por la venta de un producto mediante la entrega
posterior a la facturacién, debe considerar si tiene obligaciones de cumplimiento
pendientes (por ejemplo, servicios de custodia) a las que debe asignar una parte del
monto de la transaccion.

Aceptacion del cliente

La aceptacion de un cliente de un activo puede indicar que el cliente ha obtenido su
control. Las clausulas de aceptacion permiten al cliente rescindir un contrato o requerir
gue una entidad tome acciones para remediar si un bien o servicio no cumple las
especificaciones acordadas. Una entidad debe considerar estas clausulas al determinar
cuando un cliente obtiene el control de un bien o servicio.

Si una entidad puede determinar de forma objetiva que ha transferido el control del bien o
servicio al cliente con base en lo acordado, entonces la aceptacion del cliente es una
formalidad que no afectaria la determinacién de cuando el cliente ha obtenido el control
del bien o servicio. Por ejemplo, si la clausula de aceptacion se basa en el cumplimiento
de caracteristicas de tamafio o peso especificadas, una entidad puede determinar si esos
criterios se han cumplido antes de recibir confirmacion de la aceptacion. La experiencia
de la entidad con contratos para bienes o servicios similares puede proporcionar
evidencia de gque un bien o servicio proporcionado al cliente reline las especificaciones
acordadas en el contrato. Si los ingresos se reconocen antes de la aceptacion, la entidad
todavia debe considerar si existen obligaciones de cumplimiento pendientes (por ejemplo,
instalacion de equipos o pruebas de arranque) y debe determinar si debe tratarlas por
separado.

En caso contrario, si una entidad no puede determinar de forma objetiva que el bien o
servicio proporcionado reune las especificaciones acordadas, entonces no podria concluir
gue el cliente ha obtenido el control hasta que la entidad reciba la aceptacion del cliente,
porque en esa circunstancia la entidad no puede determinar si el cliente tiene la
capacidad de dirigir el uso del bien o servicio y de obtener sustancialmente todos sus
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beneficios econdmicos futuros remanentes.

Si una entidad entrega productos a un cliente para prueba o evaluacion y éste no se ha
comprometido a pagar contraprestacion alguna hasta que termine el periodo de prueba,
el control del producto no se ha transferido al cliente hasta que éste acepte el producto o
se termine el periodo de prueba.

Obligaciones de cumplimiento a satisfacer a lo largo del tiempo *°

Una entidad transfiere el control de un bien o servicio a lo largo del tiempo y, por ello,
satisface una obligacion de cumplimiento y reconoce los ingresos a lo largo del tiempo, si
se cumple uno de los siguientes criterios:

a) el cliente recibe y consume simultdneamente los beneficios a medida que la entidad
los proporciona;

b) el cumplimiento por la entidad crea o mejora un activo que el cliente controla a
medida que se crea o mejora el activo; o

¢) el cumplimiento de la entidad no crea un activo con un uso alternativo para la entidad
y la entidad tiene un derecho exigible al cobro por el cumplimiento que se haya
completado hasta la fecha.

Recepcién y consumo simultaneos de los beneficios proporcionados por la entidad

Para algunos tipos de obligaciones de cumplimiento, resultard sencilla la determinacion
de si un cliente recibe los beneficios a medida que una entidad ejecuta el contrato y
simultdneamente los consume a medida que los recibe, tales como los servicios rutinarios
y recurrentes (como un servicio de limpieza) en los que la recepcién y el consumo
simultaneos por el cliente de los beneficios del cumplimiento pueden ser facilmente
identificados.

Para otros tipos de obligaciones de cumplimiento, una entidad puede no ser capaz de
identificar facilmente si un cliente recibe y consume simultaneamente los beneficios del
cumplimiento a medida que ésta lo realiza. En esas circunstancias, una obligacion de
cumplimiento se satisface a lo largo del tiempo si una entidad determina que un tercero
no necesitaria realizar nuevamente y de forma sustancial el trabajo completado hasta la
fecha, en caso de que ese tercero tuviera que satisfacer la obligacion de cumplimiento
pendiente. Para ello, una entidad debe considerar las dos suposiciones siguientes:

a) no considerar las restricciones contractuales potenciales o limitaciones practicas que
impedirian que la entidad transfiera la obligacion de cumplimiento pendiente a un
tercero; y

b) suponer que el tercero tuviera que satisfacer la obligacion de cumplimiento pendiente
no tuviera el beneficio de cualquier activo que esté controlado en el momento
presente por la entidad y que mantendria controlado ésta si la obligacién de

% Ver los ejemplos ilustrativos 33 a 36 en el Apéndice A.
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cumplimiento se transfiriera al tercero.
El cliente controla el activo a medida que se crea o mejora

Para determinar si un cliente controla un activo a medida que se crea o mejora de
acuerdo con el péarrafo 45.8.1b), una entidad debe aplicar los requerimientos de control
de los parrafos 45.1 a 45.4 y 45.7.1. El activo que esta siendo creado o mejorado podria
ser tangible o intangible.

El cumplimiento por la entidad no crea un activo con un uso alternativo

Un activo creado por una entidad no tiene un uso alternativo para ella si esta
contractualmente restringida la posibilidad de redirigir facilmente el activo a otro uso
durante su creacién o mejora o tiene limitaciones practicas de redirigir facilmente el activo
hacia otro uso, una vez que haya sido terminado, tal como su venta a un cliente diferente.
La determinacion de si un activo tiene un uso alternativo para la entidad se realiza al
inicio del contrato. Una entidad no debe actualizar la determinacion del uso alternativo de
un activo, a menos que las partes del contrato aprueben una modificacion que cambie
sustancialmente la obligacion de cumplimiento.

La posibilidad de rescindir el contrato con el cliente original no es una consideracion
relevante para determinar si la entidad seria capaz de redirigir fAcilmente el activo hacia
otro uso.

Una restriccion contractual sobre la capacidad de una entidad de redirigir un activo hacia
otro uso debe ser importante para que el activo no tenga un uso alternativo para la
entidad, como cuando un cliente pudiera exigir sus derechos al activo si la entidad
pretende redirigirlo hacia otro uso. Por el contrario, una restricciobn contractual no es
importante si, por ejemplo, un activo es, en gran medida, intercambiable por otros activos
gue la entidad podria transferir a otro cliente sin infringir el contrato y sin incurrir en costos
importantes.

Existe una limitacion préactica sobre la capacidad de una entidad para redirigir un activo
hacia otro uso si una entidad incurriera en pérdidas econémicas importantes por redirigir
el activo hacia otro uso, tales como costos importantes para adaptar el activo o una
pérdida importante al venderlo. Asimismo, algunos activos tienen especificaciones de
disefio que son Unicas para un cliente o estan localizadas en areas remotas que impiden
redirigirlos.

Derecho al cobro por el cumplimiento completado hasta la fecha

Una entidad debe considerar los términos del contrato y cualquier ley aplicable para
determinar si tiene un derecho exigible al cobro por el cumplimiento completado hasta la
fecha. El derecho al cobro por el cumplimiento que haya completado hasta la fecha no
necesita ser un monto fijo. Sin embargo, para reconocer los ingresos a lo largo del
tiempo, en todo momento la entidad debe tener derecho a un monto que al menos le
compense por el cumplimiento completado hasta la fecha si el contrato es rescindido por
el cliente u otra parte por razones distintas al incumplimiento por la entidad.
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Un monto que compense a una entidad por el cumplimiento completado hasta la fecha
seria uno que se aproxime al precio de venta de los bienes o servicios transferidos hasta
la fecha (por ejemplo, costos incurridos mas un margen razonable), sin considerar la
compensacion por la pérdida de la potencial ganancia si el contrato fuera rescindido. El
margen razonable no necesita ser igual al margen esperado si el contrato se hubiera
cumplido segun el compromiso, pero una entidad debe tener derecho a la compensacion
por cualquiera de los siguientes montos:

a) una parte del margen esperado por el contrato que refleje razonablemente la
extension del cumplimiento de la entidad, segun el contrato hasta antes de su
rescision; o

b) una rentabilidad razonable sobre el costo de capital de la entidad para contratos
similares (0 el margen operativo habitual para contratos similares) si el margen
especifico del contrato es mayor que la rentabilidad que la entidad genera
habitualmente por contratos similares.

El derecho de una entidad al cobro por el cumplimiento hasta la fecha no necesita ser un
derecho incondicional presente. En muchos casos, una entidad tendrd un derecho
incondicional al cobro so6lo en el momento de una meta acordada o hasta la satisfaccion
completa de la obligacion de cumplimiento. Para determinar si tiene un derecho al cobro
por el cumplimiento hasta la fecha, una entidad debe considerar si tendria un derecho
exigible para demandar o conservar el cobro por el cumplimiento hasta la fecha si el
contrato fuera rescindido antes de su finalizacién, por razones distintas al incumplimiento
de la entidad.

En algunos contratos, un cliente puede tener derecho a rescindir el contrato sélo en
momentos especificos durante la vida del contrato, o bien puede no tener derecho a
rescindirlo. Si un cliente procede a rescindir un contrato sin tener derecho a hacerlo
(incluyendo el caso de que un cliente incumpla sus obligaciones), el contrato (u otras
leyes) puede otorgar a la entidad el derecho a continuar la transferencia al cliente de los
bienes o derechos acordados y requerirle que pague la contraprestacién a la que se
comprometid. En esas circunstancias, una entidad tiene un derecho al cobro por el
cumplimiento hasta la fecha, puesto que tiene el derecho a continuar cumpliendo sus
obligaciones de acuerdo con el contrato y requerir al cliente que cumpla con sus
obligaciones (lo cual incluye pagar lo acordado).

Para determinar la existencia y exigibilidad de un derecho al cobro por el cumplimiento
completado hasta la fecha, una entidad debe considerar los términos contractuales y las
leyes que pudieran ampliar o anular los términos contractuales. Esto podria incluir una
determinacion de si:

a) la legislacion, las practicas administrativas o la jurisprudencia confiere a la entidad un
derecho al cobro por el cumplimiento hasta la fecha, aun cuando ese derecho no esté
establecido en el contrato con el cliente; o

b) la jurisprudencia relevante indica que otros derechos al cobro similares, por el
cumplimiento completado hasta la fecha en contratos similares, no serian validos.
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45.8.14

45.9

45.9.1

45.9.2

45.9.3

45.9.4

45.9.5

45.9.6

El esquema de pagos establecido en un contrato no indica necesariamente si una entidad
tiene un derecho exigible al cobro por el cumplimiento completado hasta la fecha. No
obstante que se especifique la oportunidad y monto de la contraprestacion pagadera por
un cliente, el esquema de pagos puede no proporcionar necesariamente evidencia del
derecho de la entidad al cobro por el cumplimiento completado hasta la fecha. Por
ejemplo, el contrato podria especificar que la contraprestacion recibida del cliente es
reembolsable por razones distintas al incumplimiento por la entidad.

Determinacion del avance hacia la satisfaccion completa de una obligacion de
cumplimiento *°

Para cada obligacién de cumplimiento a satisfacer a lo largo del tiempo, una entidad debe
reconocer los ingresos a lo largo del tiempo evaluando el avance hacia la satisfaccion
completa de esa obligacion. El objetivo al determinar el avance es mostrar el
cumplimiento de una entidad al transferir el control de los bienes o servicios
comprometidos.

Una entidad debe aplicar un método Unico para determinar el avance de cada obligacion
de cumplimiento a satisfacer a lo largo del tiempo y debe aplicarlo de forma consistente a
obligaciones de cumplimiento similares y en circunstancias parecidas. Al final de cada
periodo, una entidad debe determinar nuevamente su avance hacia la satisfaccion
completa de una obligacion a lo largo del tiempo.

Métodos para determinar el avance

Los métodos apropiados para determinar el avance incluyen métodos de salida y de
entrada. Para determinar el método apropiado para determinar el avance, una entidad
debe considerar la naturaleza del bien o servicio que se comprometi6 transferir al cliente.

Al aplicar un método para determinar el avance, una entidad debe excluir los bienes o
servicios por los que no transfiere el control al cliente, y al determinar el avance una
entidad so6lo debe incluir los bienes o servicios para los que si lo transfiere al satisfacer la
obligacién de cumplimiento.

A medida que las circunstancias cambien a lo largo del tiempo, una entidad debe
actualizar su determinacion del avance para reflejar los cambios en la satisfaccion de la
obligacion de cumplimiento. Estos cambios en la determinacion del avance de una
entidad deben tratarse como un cambio en una estimacién contable, de acuerdo con la
NIF B-1, Cambios contables y correcciones de errores.

Los métodos que pueden utilizarse para determinar el avance de una entidad hacia la
satisfaccion completa de una obligacion de cumplimiento que se satisface a lo largo del
tiempo de acuerdo con los parrafos 45.8.1 a 45.8.14 incluyen los siguientes:

a) métodos de salida (bienes o servicios transferidos - ver los parrafos 45.9.7 a 45.9.9); y

1% ver los ejemplos ilustrativos 37 y 38 en el Apéndice A.
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b) métodos de entrada (costos incurridos - ver los parrafos 45.9.10 y 45.9.11).
Métodos de salida

Los métodos de salida reconocen los ingresos sobre la base de las valuaciones directas
del valor para el cliente de los bienes o servicios transferidos hasta la fecha en proporcion
con los bienes o servicios pendientes acordados en el contrato. Los métodos de salida
incluyen métodos tales como evaluaciones del cumplimiento completado hasta la fecha,
evaluaciones de resultados alcanzados, metas alcanzadas, tiempo transcurrido y
unidades producidas o entregadas. Cuando una entidad evalla si debe aplicar un método
de salida para determinar su avance, debe considerar si el entregable seleccionado
representa razonablemente el cumplimiento de la entidad hacia la satisfaccion completa
de la obligacion de cumplimiento. Un método de salida no proporcionaria una
representacion fiel del cumplimiento de la entidad si el entregable seleccionado no
pudiera valuar alguno de los bienes o servicios cuyo control se ha transferido al cliente.
Por ejemplo, los métodos de salida basados en unidades producidas o entregadas no
representarian razonablemente el cumplimiento de una entidad para satisfacer una
obligacion de cumplimiento si, al final del periodo, la entidad ha producido bienes
controlados por el cliente que no estan incluidos en la valuacién del entregable obtenido.

Como solucién practica, si una entidad tiene derecho a una contraprestacion de un cliente
por un monto que equivale al valor para el cliente del cumplimiento por la entidad hasta la
fecha (por ejemplo, un contrato de servicios en el que una entidad factura un monto fijo
por cada hora de servicio prestado), la entidad puede reconocer un ingreso por el monto
al que tiene derecho a facturar.

Las desventajas de los métodos de salida son que los entregables utilizados para
determinar el avance pueden no ser directamente observables y la informacién requerida
para aplicarlos puede no estar disponible para una entidad sin un costo
desproporcionado. Por ello, puede ser necesario utilizar un método de entrada.

Métodos de entrada

Los métodos de entrada reconocen los ingresos sobre la base de los esfuerzos o
recursos empleados por la entidad para satisfacer la obligacion de cumplimiento (por
ejemplo, recursos consumidos, horas de mano de obra utilizadas, costos incurridos,
tiempo transcurrido u horas de magquinaria utilizadas) en proporcion con los recursos
totales estimados para satisfacer dicha obligacion de cumplimiento. Si los esfuerzos o
recursos de la entidad se incurren uniformemente a lo largo del periodo de cumplimiento,
puede ser apropiado para la entidad reconocer el ingreso sobre una base lineal.

Una deficiencia de los métodos de entrada es que puede no haber una relacién directa
entre los recursos empleados por una entidad y la transferencia del control de bienes o
servicios al cliente. Por ello, una entidad debe excluir del método de entrada los efectos
de cualesquiera costos incurridos que, de acuerdo con el objetivo de determinaciéon del
avance del parrafo 45.9.1, no representen el cumplimiento de la entidad para transferir el
control de los bienes o servicios al cliente. Por ejemplo, al utilizar el método de entrada
basado en el costo, puede requerirse un ajuste a la determinacion del avance en las
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45.9.12

45.9.13

45.9.14

siguientes circunstancias:

a) cuando un costo incurrido no contribuye al avance de una entidad para satisfacer la
obligacion de cumplimiento. Por ejemplo, una entidad no reconoceria un ingreso
sobre los costos incurridos que son atribuibles a ineficiencias significativas en el
cumplimiento de la entidad que no estaban consideradas en el monto del contrato
(por ejemplo, los costos no esperados de materiales desperdiciados, mano de obra u
otras partidas en las que se incurrié para satisfacer la obligacion de cumplimiento).

b) cuando un costo incurrido no es proporcional al avance de la entidad para satisfacer
la obligacion de cumplimiento. En esas circunstancias, la mejor representacion del
cumplimiento de la entidad puede ser ajustar el método de entrada para reconocer los
ingresos so6lo en la medida de ese costo incurrido. Por ejemplo, una representacion
razonable del cumplimiento de una entidad puede ser el reconocimiento de los
ingresos por un monto igual al costo de un bien utilizado para satisfacer una
obligacién de cumplimiento, si la entidad espera al inicio del contrato que se cumplan
todas las condiciones siguientes:

i) el bien no es segregable;

i) se espera que el cliente obtenga el control del bien significativamente antes de
recibir los servicios relacionados con el bien;

iif) el costo del bien transferido es importante en relacion con los costos totales
esperados para satisfacer completamente la obligacion de cumplimiento; y

iv) la entidad subcontrata ciertos bienes acordados con el cliente y no esta
significativamente involucrada en el disefio y fabricacion del bien.

Evaluaciones razonables del avance

Una entidad debe reconocer ingresos por una obligacién de cumplimiento a satisfacer a
lo largo del tiempo sélo si puede determinar razonablemente su avance hacia la
satisfaccion completa de dicha obligacién de cumplimiento. Una entidad no seria capaz
de determinar razonablemente su avance si carece de la informacion confiable que se
requeriria para aplicar un método apropiado de determinacion del avance.

En algunas circunstancias (por ejemplo, en las primeras etapas de un contrato), una
entidad puede no ser capaz de determinar razonablemente la satisfacciébn de una
obligacién de cumplimiento, aunque la entidad espere recuperar los costos incurridos. En
esas circunstancias, la entidad debe reconocer el ingreso sélo en la medida de los costos
incurridos hasta el momento por los que pueda determinar razonablemente el
cumplimiento de la obligacion de cumplimiento.

Cuando (o a medida que) una obligacion de cumplimiento se satisface, una entidad debe
reconocer como ingresos el monto de la transaccién (que excluye las estimaciones de la
contraprestacion variable que estan limitadas de acuerdo con los parrafos 43.4.21 y
43.4.22) asignado a esa obligacién de cumplimiento.
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NORMAS DE PRESENTACION ¥/

50.1

50.2

50.3

50.4

50.5

60

Una entidad debe presentar los derechos incondicionales a recibir la contraprestacion por
la satisfaccion de una obligacién de cumplimiento como una cuenta por cobrar. Cuando
una entidad tiene el derecho a una contraprestacion a cambio de la satisfaccion de una
obligacion de cumplimiento que esta condicionado por algo distinto al paso del tiempo,
debe presentar los efectos correspondientes en el estado de situacion financiera como
una cuenta por cobrar condicionada.

Cuando una entidad tiene una obligacion con un cliente por la obligacion de transferir, o
estar dispuesto a transferir, bienes o servicios en el futuro, que surge de un derecho
incondicional de cobro, debe presentar los efectos correspondientes en el estado de
situacion financiera como un pasivo del contrato en tanto el cliente no pague el derecho
incondicional, o un anticipo del cliente cuando se reciba.

Esta NIF utiliza los términos "cuenta por cobrar condicionada" y "pasivo del contrato" pero
no prohibe que una entidad utilice descripciones alternativas en el estado de situacion
financiera para dichas partidas. Si una entidad utiliza una descripcion alternativa para una
cuenta por cobrar condicionada, debe proporcionar informacién suficiente para que un
usuario de los estados financieros distinga entre cuentas por cobrar condicionadas y no
condicionadas.

Una entidad debe presentar los ingresos de clientes como la principal fuente de ingresos
para la entidad, conforme a lo establecido en la NIF B-3, Estado de resultado integral.

Una entidad debe presentar los efectos del financiamiento por separado (ingresos por
intereses 0 gastos por intereses) de los ingresos de contratos con clientes en el estado
de resultado integral.

NORMAS DE REVELACION

61

61.1

61.2

61.2.1

Contratos con clientes

Una entidad debe revelar los siguientes montos del periodo, a menos que se presenten
por separado en el estado de resultado integral:

a) ingresos de clientes por separado de los ingresos de otras fuentes; y

b) cualquier pérdida por deterioro reconocida (de acuerdo con la NIF correspondiente)
sobre cualquier cuenta por cobrar o cuenta por cobrar condicionada.

Saldos de contratos
Una entidad debe revelar la siguiente informacion:

a) los saldos inicial y final de las cuentas por cobrar, cuentas por cobrar condicionadas y

7 Ver los ejemplos ilustrativos 39 a 41 en el Apéndice A.

© D. R. CINIF NIF D-1 — 53



NIF D-1, INGRESOS DE CLIENTES

b)

pasivos de contratos, si no se presentan o revelan por separado;

ingresos reconocidos en el periodo que se incluyeron en el saldo de pasivo del
contrato o anticipos de clientes al inicio del periodo; y

ingresos reconocidos en el periodo procedentes de obligaciones de cumplimiento
satisfechas (o parcialmente satisfechas) en periodos anteriores (por ejemplo, cambios
en el monto de la transaccion).

61.2.2 Una entidad debe proporcionar una explicacibn de los cambios significativos en los
saldos de la cuenta por cobrar condicionada, del pasivo del contrato y del anticipo de
clientes durante el periodo. La explicacidbn debe incluir informacién cuantitativa y
cualitativa. Ejemplos de cambios en los saldos de las cuentas por cobrar condicionadas y
pasivos del contrato de la entidad son los siguientes:

a)

b)

cambios debidos a combinaciones de negocios;

efectos acumulados de ajustes a ingresos que afectan a la correspondiente cuenta
por cobrar condicionada, pasivo del contrato o anticipo del cliente, incluidos los
ajustes que surgen de un cambio en la determinacion del avance, un cambio en una
estimacion del monto de la transaccion (incluidos los cambios en la determinacion de
si una estimacion de una contraprestacion variable estd restringida) o una
modificacion del contrato;

deterioro de una cuenta por cobrar condicionada;

un cambio en el periodo de tiempo para el que un derecho a contraprestacion pasa a
ser incondicional (es decir, por una cuenta por cobrar condicionada que se reclasifica
a una cuenta por cobrar); y

un cambio en el periodo de tiempo para que una obligacibn de cumplimiento se
satisfaga (es decir, para el reconocimiento de un ingreso que surge de un pasivo del
contrato o un anticipo del cliente).

61.3 Obligaciones de cumplimiento

61.3.1 Una entidad debe revelar informacion sobre sus obligaciones de cumplimiento en
contratos con clientes, incluyendo una descripcion de todos los aspectos siguientes:

a)

b)

54 — NIF D-1

cuando la entidad satisface habitualmente sus obligaciones de cumplimiento (por
ejemplo: en el momento del envio o de la entrega de los bienes, a medida que se
presta 0 en el momento en que se completa el servicio), incluyendo cuando se
satisfacen las obligaciones de cumplimiento en un acuerdo de entrega posterior a la
facturacion;

los términos de pago del cliente significativos (por ejemplo: cuando se exige
habitualmente el cobro, si el contrato tiene un componente importante de
financiamiento, si el monto de la contraprestacion es variable y si la estimacion de la
contraprestacion variable esta habitualmente restringida de acuerdo con los parrafos
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63.1

63.2
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43.4.21y 43.4.22);
¢) la naturaleza de los bienes o servicios que la entidad ha acordado transferir;

d) cualquier obligacion de cumplimiento de intermediar para un tercero la transferencia
de bienes o servicios (si la entidad actia como un agente);

e) las obligaciones de devolucion, reembolso y otras obligaciones similares; y
f) los tipos de garantias y obligaciones relacionadas.

Una entidad debe explicar la forma en que se relaciona la oportunidad de satisfaccion de
sus obligaciones de cumplimiento [ver el parrafo 61.3.1a)] con la oportunidad habitual de
cobros [ver el parrafo 61.3.1b)] y el efecto que esos factores tienen sobre los saldos de la
cuenta por cobrar condicionada, del pasivo del contrato y del anticipo del cliente. La
explicacion proporcionada puede hacerse utilizando informacion cualitativa.

Juicios importantes en la aplicacién de esta norma

Una entidad debe revelar los juicios y cambios en los juicios realizados en la aplicacion
de esta NIF que afecten de forma significativa la determinaciéon del monto y momento del
reconocimiento de los ingresos por contratos con clientes, utilizados al determinar el
momento de satisfaccion de las obligaciones de cumplimiento (ver el parrafo 62.2).

Para obligaciones de cumplimiento que una entidad satisface a lo largo del tiempo, la
entidad debe revelar los métodos utilizados para reconocer los ingresos (por ejemplo, una
descripcion de los métodos de entrada o de los métodos de salida utilizados y la forma en
gue se han aplicado).

Revelaciones especificas para entidades publicas

Las entidades publicas que deben cumplir con las NIF deben incluir, ademéas de lo
sefalado en los parrafos 61.1 al 62.2 anteriores, las revelaciones de los parrafos 63.2 al
63.13. Se recomiendan pero no se exigen estas revelaciones para cualquier entidad no
publica.

Categorias de ingresos

Una entidad debe revelar en forma separada los ingresos reconocidos por contratos con
clientes en categorias. Dichas categorias deben representar la forma en que la
naturaleza, monto, oportunidad e incertidumbre de los ingresos y flujos de efectivo se ven
afectados por factores econémicos. Una entidad debe aplicar las guias de los péarrafos
63.3 a 63.5 al seleccionar las categorias a utilizar para disgregar los ingresos.

La forma en que los ingresos de una entidad se disgregan depende de los hechos y
circunstancias relativos a los contratos de la entidad con clientes. Algunas entidades
pueden necesitar utilizar mas de un tipo de categoria de ingresos para cumplir con lo
dispuesto en el parrafo anterior. Otras entidades pueden cumplir el objetivo utilizando
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63.4

63.5

63.6

63.7

sélo un tipo de categoria de ingreso.

Al seleccionar el tipo de categoria (0 categorias) a utilizar para disgregar los ingresos,
una entidad debe considerar la forma en que se ha presentado la informacién sobre sus
ingresos para otros propdsitos, incluyendo todos los siguientes:

a) informacion presentada fuera de los estados financieros (por ejemplo, publicacion de
utilidades, informes anuales o presentaciones a inversionistas);

b) informacién regularmente revisada por la maxima autoridad en la toma de decisiones
de operacion (MATDO) para evaluar el rendimiento financiero de los segmentos de
operacién; y

¢) otra informacién que sea similar a los tipos de informacién identificados en los dos
incisos anteriores y que utiliza la MATDO o solicitan los usuarios externos para
evaluar el rendimiento financiero de la entidad o tomar decisiones sobre asignacion
de recursos.

Ejemplos de categorias que puede ser apropiado incluir son, pero no se limitan a, las
siguientes:

a) tipo de bien o servicio (por ejemplo, lineas de productos principales);
b) region geogréfica (por ejemplo, pais o region);
¢) mercado o tipo de cliente (por ejemplo, clientes del gobierno y privados);

d) tipo de contrato (por ejemplo, contratos a precio fijo, 0 por tiempo y por materiales
invertidos);

e) duracion del contrato (por ejemplo, contratos a corto y a largo plazo);

f) oportunidad de transferencia de bienes o servicios (por ejemplo, ingresos procedentes
de bienes o servicios transferidos a clientes en un momento determinado e ingresos
procedentes de bienes o servicios transferidos a lo largo del tiempo); y

g) canales de ventas (por ejemplo, bienes vendidos directamente a clientes y bienes
vendidos a través de intermediarios).

Ademas, una entidad debe revelar informacién suficiente para permitir a los usuarios de
los estados financieros comprender la relacién entre la informacion a revelar sobre los
ingresos disgregados (de acuerdo con el parrafo 63.2) y la informacién de ingresos que
se revela para cada segmento sobre el que se tiene obligacion de informar, si la entidad
aplica la NIF B-5, Informacién financiera por segmentos.

Asignacion del monto de la transaccion entre las obligaciones de cumplimiento
pendientes

Una entidad debe revelar la siguiente informacién sobre sus obligaciones de
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cumplimiento pendientes:

a) el monto total de la transaccion asignado a las obligaciones de cumplimiento que no
estén satisfechas (en su totalidad o en parte) al final del periodo; y

b) una explicacion de cuando la entidad espera reconocer como ingresos el monto
indicado en el inciso anterior, en alguna de las siguientes formas:

i) de forma cuantitativa con base en los plazos que sean mas apropiados para
satisfacer las obligaciones de cumplimiento remanentes; o

i) dando una descripcion cualitativa.

Como solucién préctica, una entidad no necesita revelar la informacién del parrafo
anterior para una obligacion de cumplimiento si se cumple alguna de las siguientes
condiciones:

a) se espera satisfacer la obligacion de cumplimiento en un afio 0 menos; o

b) la entidad reconoce los ingresos a medida que satisface la obligacion de
cumplimiento, de acuerdo con el parrafo 45.9.8.

Una entidad debe explicar de forma cualitativa a) si esta aplicando la solucién préactica del
parrafo anterior y b) si cualquier contraprestaciéon de contratos con clientes no esta
incluida en el monto de la transaccion y, por ello, no incluida en la informacion revelada
de acuerdo con el parrafo 63.7. Por ejemplo, una estimacion del monto de la transaccion
no incluiria los montos estimados de la contraprestacion variable cuya estimacion esté
restringida (ver los parrafos 43.4.21y 43.4.22).

Determinacién del momento de satisfaccion de obligaciones de cumplimiento

Para obligaciones de cumplimiento que una entidad satisface a lo largo del tiempo, la
entidad debe revelar una explicacion de por qué los métodos utilizados proporcionan una
representacion fiel de la transferencia de bienes o servicios.

Para obligaciones de cumplimiento que se satisfacen en un momento determinado, una
entidad debe revelar los juicios significativos realizados para determinar cuando el cliente
obtiene control de los bienes o servicios acordados.

Determinacién del monto de la transaccidon asignado a las diversas obligaciones de
cumplimiento

Una entidad debe revelar informacién sobre los métodos, datos de entrada y supuestos
utilizados para todos los casos siguientes:

a) determinacion del monto de la transaccion, que incluye, pero no se limita a, la
estimacion de la contraprestacion variable, el ajuste a la contraprestacion por los
efectos del valor del dinero en el tiempo y la valuacién de contraprestaciones distintas
al efectivo;
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63.13

70

b) determinacion de si una estimacion de la contraprestacion variable esta restringida;

¢) asignacién del monto de la transaccion, incluyendo la estimacion de los precios de
venta independientes de los bienes o servicios acordados y la distribucién de
descuentos y contraprestacion variable a una parte especifica del contrato (si fuera
aplicable); y

d) valuacion de las obligaciones de devolucién, reembolso y otras obligaciones similares.
Soluciones précticas

Si una entidad decide utilizar la solucion practica en el parrafo 43.5.4 sobre la existencia
de un componente importante de financiamiento en una venta a un plazo de un afio 0

menos, la entidad debe revelar ese hecho.

VIGENCIA

70.1

70.2

80

Las disposiciones contenidas en esta NIF entran en vigor para ejercicios que se inicien a
partir del 1° de enero de 2017.

Esta NIF deroga la supletoriedad de la NIC 18, Ingresos, la SIC 31, Ingresos — Permutas

de Servicios de Publicidad, la IFRIC 13, Programas de Fidelizacion de Clientes, y la
IFRIC 18, Transferencias de Activos Procedentes de Clientes.

TRANSITORIOS

80.1

80.2

80.3

La aplicacion inicial de esta NIF debe ser retrospectiva, reformulando la informacion de
los ejercicios anteriores que se presenten en forma comparativa de acuerdo con lo
sefalado en la NIF B-1, Cambios contables y correcciones de errores. Si es impractico
determinar el efecto en los ejercicios anteriores que se presenten, los efectos de la
aplicacion inicial de esta NIF pueden reconocerse ajustando los saldos iniciales del
ejercicio en que esta norma entra en vigor.

Para efectos de los requerimientos transitorios de los parrafos 80.3 y 80.4:

a) la fecha de aplicacion inicial es el inicio del periodo en que la entidad aplique por
primera vez esta norma; y

b) un contrato completado es un contrato para el cual la entidad ha transferido todos los
bienes o servicios identificados de acuerdo con la normativa anterior aplicable.

Una entidad puede utilizar uno o mas de las siguientes soluciones practicas al aplicar
esta norma de forma retrospectiva:

a) para contratos terminados, una entidad no necesita reexpresar los contratos que
comiencen y terminen dentro del mismo periodo anual;

b) para contratos terminados que tengan contraprestacion variable, una entidad puede
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utilizar el monto final de la transaccion en la fecha en que se completé el contrato, en
lugar de estimar los importes de contraprestacion variable en los periodos de
presentacion comparativos;

¢) una entidad no necesita evaluar los contratos terminados al inicio del afio mas antiguo
presentado conforme a la normativa anterior aplicable; y

d) para todos los periodos que se presentan antes de la fecha de la aplicacién inicial,
una entidad no necesita revelar el importe de los montos de la transaccion asignados
a las obligaciones de cumplimiento pendientes, ni una explicacion de cuando espera
reconocer ese importe como ingresos (ver el parrafo 63.7).

Para cualquiera de las soluciones practicas del parrafo 80.3 que utilice una entidad, ésta

debe aplicar ese recurso de forma congruente a todos los contratos dentro de todos los

periodos presentados. Ademas, la entidad debe revelar:

a) las soluciones que se han utilizado; y

b) en la medida en que sea razonablemente posible, una evaluacion cualitativa del
efecto estimado de la aplicacién de cada uno de dichas soluciones.

Se modifica el parrafo IN8b) de la NIF A-8, Supletoriedad, como sigue:

b) algunas normas contemplan varlos temas generales y no todos ellos son supletorios;

Se modifica el parrafo 48.4 de la NIF C-6, Propiedades, planta y equipo, como sigue:

48.4 Para determinar el momento en que se ha dispuesto de un componente y deba
reconocerse el ingreso correspondiente, la entidad debe cumplir con la totalidad de
las condiciones sefaladas en la norma internacional-supleteriaNIC-18,-Ingresos-de
actividades-erdinarias-para el reconocimiento de ingresos de clientes poerventas-de
bienes. ElBoletin-B-5 Una entidad debe aplicarse-a las disposiciones por una venta
con arrendamiento en via de regreso conforme a la norma sobre los
arrendamientos.

Se modifica el parrafo BC7 de la NIF C-19, Instrumentos financieros por pagar, como
sigue:

BC7

Resgecto deI tratamlento de Ios ant|C|pos de cllentes paesﬂreh&nem&neest&en
las—p&bhe&das—pepel—GJ-MFém—embaFge— debe utlllzarse—eeme—supletena—la—N-LG—LS—

RISEEY Ia norma sobre eI tema de reconOC|m|ento de mgresos de cllentes—qae
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80.8 Se modifican los siguientes parrafos del Boletin E-1, Agricultura (Actividades
agropecuarias), como sigue:

B17f) Las estimaciones del valor razonable provocan el reconocimiento de utilidades y
pérdidas no realizadas y contradicen principios en-as-Nermas-taternacionales-de
Contabilidadrelativas |la norma relativa al reconocimiento de los ingresos;

B71 Los que proponen el enfoque a) sostienen que este enfoque es consistente en
general con los requerimientos de la_ norma para el reconocimiento de ingresos de
clientes-de-la-NIC-18-Ingreses. La-NIC-18 Dicha norma requiere que el ingreso
sea reconocido, entre otras cosas, cuando es probable que los beneficios
econdmicos asociados con la transaccion fluirdn a la empresa.

80.9 Se modifican los siguientes péarrafos de la INIF 17, Contratos de concesion de servicios,
como sigue:

Referencias: Boletin C-3, Cuentas por cobrar (C-3), NIF C-8, Activos intangibles (C-8),
Boletin C-9, Pasivo, provisiones, activos y pasivos contingentes y compromisos (C-9), NIF
D-6, Capitalizacion del resultado integral de financiamiento (D-6)-y-, Beletin-B-ZNIF E-3,
Contratos de construccion y de fabricacién de ciertos bienes de capital, (B-#E-3)—ast

como, Y NIF D-1lla-norma-supletoria-NIC-18, Ingresos de clientes (NIS-18D-1).

6 La INIF 17 no modifica la normativa establecida en la C-8, el C-9, D-1, D-6 y el D-7:+i
lasupletoriedad-delanrermaNIC-18; sin embargo, incorpora en el C-3 el tratamiento
contable del valor presente para el reconocimiento de una cuenta por cobrar a largo
plazo y, en adicién, modifica el D-7 para permitir el reconocimiento de clientes (obra
ejecutada aprobada por cobrar) u obra por aprobar como un activo no circulante; lo
anterior conforme esta previsto en esta INIF 17.

18 EI operador debe reconocer los ingresos relacionados con la construcciéon y mejora
de la infraestructura y los servicios de operacion gue presta de conformidad con lo
establecido en el-D-7ylos-servicios-de-operacidn-gue-presta-con-base-en la noerma
supletoria-NIC-18D-1, considerando lo sefialado en los parrafos 20 y 27 de esta INIF,
respectivamente.

27 El ingreso por los servicios de operacion, tal como el peaje de los viajeros, debe
reconocerse conforme se prestan los servicios y considerando lo dispuesto por la

norma-supleteria-NIC-18D-1.

A6 EIl operador reconoce los ingresos y costos del contrato de conformidad con_la D-1 y
la_E-3el-B-7y—conla—neorma—supletoria—NIC-18. Los costos de cada actividad —
construccién, operacion y repavimentacion— son reconocidos en resultados en
relacion con el porciento de avance de cada actividad. Los ingresos del contrato —el
valor razonable de la contraprestacion adeudada por el concedente por la actividad
realizada—, se reconocen al mismo tiempo.
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Los Apéndices gue se presentan a continuacion no son
normativos. Su contenido ilustra la aplicacién de la NIF D-1,
con la finalidad de ayudar a entender mejor su significado;
en cualquier caso, las disposiciones de esta NIF prevalecen
sobre dichos Apéndices.
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APENDICE A — Ejemplos ilustrativos

Al

Estos ejemplos describen situaciones hipotéticas que ilustran como una entidad puede
aplicar algunos de los requerimientos de esta NIF a aspectos particulares de un contrato
con un cliente, con base en los supuestos que se presentan. El andlisis en cada ejemplo no
pretende representar la Unica manera en la cual los requerimientos pueden aplicarse, y
tampoco se pretende que los ejemplos apliquen sélo a la industria especifica ilustrada.
Aunque algunos aspectos de los ejemplos pudieran encontrarse en situaciones reales,
todos los hechos y circunstancias relevantes de una situacidon en particular tendrian que
evaluarse al aplicar esta NIF.

Identificacion del contrato (o contratos) con el cliente

A2

A3

A4

A5

Los Ejemplos 1y 2 ilustran los requerimientos en los parrafos 41.1 a 41.8 de esta NIF para
identificar el contrato.

Ejemplo 1—Cobrabilidad de la contraprestacion

Una desarrolladora de inmuebles celebra un contrato con un cliente para la venta de un
edificio en $100 millones. El cliente tiene la intencidén de abrir un restaurante en el edificio. El
edificio se ubica en una zona donde nuevos restaurantes enfrentan altos niveles de
competencia, y el cliente tiene poca experiencia en la industria restaurantera.

El cliente paga un deposito no reembolsable de $5 millones al inicio del contrato y celebra
un financiamiento a largo plazo con la entidad por el remanente de la contraprestacion
acordada. Si el cliente no paga oportunamente el financiamiento, la entidad puede recuperar
el edificio, pero no puede pedir ninguna indemnizacion adicional al cliente, aun en el caso en
el cual el aval no cubre totalmente el valor completo del adeudo. El costo de edificio para la
entidad es de $70 millones. El cliente obtiene el control del edificio al inicio del contrato.

Al determinar si el contrato cumple con los criterios en el parrafo 41.1 de esta NIF, la entidad
concluye que el criterio del inciso (e) del parrafo mencionado no se cumple porque no es
probable que la entidad cobre la contraprestacion a la cual tiene derecho a cambio de la
transferencia del edificio. Al llegar a esta conclusion, la entidad observa que la habilidad y la
intencion del cliente para pagar pueda estar en duda debido a los siguientes factores:

a) el cliente pretende pagar el préstamo (con un saldo insoluto importante) principalmente
con los ingresos derivados de negocios del restaurante (lo cual es un negocio con
riesgos importantes debido a la alta competencia en la industria y la experiencia
limitada del cliente);

b) el cliente carece de otros ingresos o activos que puedan usarse para pagar la deuda; y

c) la garantia del pasivo del cliente bajo el financiamiento es limitado debido a que la
entidad no puede pedir ninguna indemnizacién adicional al cliente.
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Puesto que no se cumplen todos los criterios del parrafo 41.1 de esta NIF, la entidad aplica
los parrafos 41.7 y 41.8 de la misma para determinar el reconocimiento del depdsito no
reembolsable de $5 millones. La entidad observa que no han ocurrido ningunos de los
sucesos descritos en el parrafo 41.7; es decir, la entidad no ha recibido sustancialmente
toda la contraprestaciéon y no ha terminado el contrato. Consecuentemente, conforme al
parrafo 41.8, la entidad reconoce el cobro no reembolsable de $5 millones como un pasivo
por depodsito. La entidad continla reconociendo tanto el depdsito inicial como cualesquier
cobros futuros de capital e intereses, como un pasivo por depésito, hasta el momento en el
cual la entidad concluye que los criterios del parrafo 41.1 se cumplen (es decir, la entidad
puede concluir que el cobro de la contraprestacién sea probable) o ha ocurrido alguno de
los eventos del péarrafo 41.7. La entidad continla su evaluaciéon del contrato conforme al
parrafo 41.6 para determinar si los criterios del parrafo 41.1 se cumplen posteriormente o Si
han ocurrido los eventos del parrafo 41.7.

Ejemplo 2—Concesion de precio implicita

La entidad vende 1,000 unidades de un producto a un cliente a cambio de una
contraprestacion acordada de $10 millones. Esta es la primera venta de la entidad a un
cliente en una nueva regién, la cual estd experimentando dificultades econdémicas
importantes. Por lo tanto, la entidad anticipa que no podra cobrar la totalidad de la
contraprestacion acordada del cliente. No obstante la posibilidad de no cobrar todo, la
entidad anticipa que la economia de la region se mejore dentro de pocos afios y determina
gue una relacion con el cliente pueda ayudar establecer relaciones con otros clientes
potenciales en la region.

Al determinar si el contrato cumple con el criterio del inciso (e) del parrafo 41.1 de esta NIF,
la entidad también considera los parrafos 43.1 y 43.4.3b) de la misma. Con base en la
evaluacion de los hechos y circunstancias, la entidad anticipa ofrecer una concesion de
precio y aceptar una contraprestacion menor del cliente. En consecuencia, la entidad
concluye que el monto de la transaccion no es de $10 millones y, por lo tanto, la
contraprestacion acordada es variable. La entidad estima la contraprestacion variable y
determina que espera tener derecho a $5 millones.

La entidad evalGa la capacidad y la intencion del cliente a pagar la contraprestacion y
concluye que no obstante que la regién esta experimentado dificultades econdémicas, es
probable que cobrara los $5 millones al cliente. Consecuentemente, la entidad concluye que
el criterio del inciso (e) del parrafo 41.1 de esta NIF se cumple con base en una
contraprestacion variable estimada de $5 millones. Adicionalmente, con base en una
evaluacion de los términos del contrato y otros hechos y circunstancias, la entidad concluye
gue los otros criterios de parrafo 41.1 también se cumplen. Consecuentemente, la entidad
reconoce el contrato con el cliente por $5 millones conforme a los requerimientos de esta
NIF.

Modificacién de contratos

Al10

Ejemplos 3 a 6 ilustran los requerimientos de los parrafos 41.10 a 41.13 de esta NIF para
modificaciones de contratos.
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All

Al12

Al3

Al4

Al5

Al6

Ejemplo 3—Modificacion de un contrato para bienes

La entidad promete vender 50 productos a un cliente por $5,000 ($100 por producto). Los
productos se transfieren al cliente a lo largo de un periodo de seis meses. La entidad
transfiere el control de cada producto en un momento determinado. Después de que la
entidad ha transferido el control de 30 productos al cliente, se modifica el contrato para
requerir la entrega de 30 productos adicionales (para un total de 80 productos idénticos) al
cliente. Los 30 productos adicionales no se incluyeron en el contrato inicial.

Caso A—Bienes adicionales a un precio que refleja el precio de venta independiente

Cuando se modifica el contrato, el monto de la modificacion del contrato para los 30
productos adicionales es de $2,700 adicionales, o $90 por producto. El precio de los
productos adicionales refleja el precio de venta independiente de los productos al momento
de la modificacion del contrato, y los productos adicionales son segregables (conforme al
parrafo 42.4.2 de esta NIF) de los productos originales.

Conforme al parrafo 41.12 de esta NIF, la modificacion de contrato para los 30 productos
adicionales es, en efecto, un contrato nuevo y separado para futuros productos que no
afecta el tratamiento del contrato existente. La entidad reconoce ingresos de $100 por
producto para los 50 productos en el contrato original y $90 por producto para los 30
productos en el nuevo contrato.

Caso B—Bienes adicionales a un precio que no refleja el precio de venta independiente

Durante el proceso de negociar la compra de 30 productos adicionales, las partes acuerdan
inicialmente un precio de $85 por producto. Sin embargo, el cliente descubre que los 30
productos iniciales transferidos al cliente tienen defectos menores que soélo aplicaron a los
productos entregados. La entidad promete un crédito parcial de $10 por producto para
compensar al cliente por la pobre calidad de aquellos productos. La entidad y el cliente
acuerdan incorporar el crédito de $300 ($10 crédito x 30 productos) a la contraprestacion a
la cual la entidad tendra derecho para los 30 productos adicionales. Consecuentemente, la
modificacion de contrato establece que el precio de los 30 productos adicionales es de
$2,250, o $75 por producto. Ese precio incluye el precio acordado de los 30 productos
adicionales de $2,550, o $85 por producto, menos el crédito de $300.

Al momento de la modificacién, la entidad reconoce los $300 como una reduccion del monto
de la transaccién y, por lo tanto, como una reduccién de los ingresos para los 30 productos
iniciales transferidos. Al reconocer la venta de los 30 productos adicionales, la entidad
determina que el precio negociado de $85 por producto de hecho no refleja el precio de
venta independiente de los productos adicionales. Consecuentemente, la maodificacion del
contrato no cumple las condiciones del parrafo 41.12 de esta NIF para tratarse como un
contrato separado. Debido a que los productos pendientes de entregarse son segregables
de los ya transferidos, la entidad aplica los requerimientos de parrafo 41.13a) y trata la
modificacion como una rescision del contrato original y la creacién de un nuevo contrato.

Como consecuencia, el monto reconocido como ingreso para cada uno de los productos
remanentes es un precio mezclado de $91 {[($100 x 20 productos pendiente de entrega
bajo en contrato original) + ($85 x 30 productos a entregarse bajo la modificacion del
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contrato)] + 50 producto remanentes}.

Al tratar la modificacion como una rescision del contrato original y la creacion de un nuevo
contrato, se resumen los ingresos a reconocerse como sigue:

Segun el Segun
contrato esta NIF
Contrato original:
Productos ya transferidos $ 3,000 $ 2,700 (30 x $90)
Productos pendientes de entrega 2,000 1,820 (20 x $91)
Modificacion:
Productos adicionales 2,250 2,730 (30 x $91)
Total $ 7,250 $ 7,250

No obstante que la modificacién de contrato establece que el precio de los 30 productos
adicionales es de $2,250, o $75 por producto, como resultado del acuerdo entre la entidad y
el cliente de incorporar el crédito a la contraprestaciéon a la cual la entidad tendra derecho
para los 30 productos adicionales, para efectos contables dicho crédito representa una
reduccion de los ingresos para los 30 productos iniciales transferidos, debido a que se
relacionan directamente con dichos productos.

Ejemplo 4—Cambio del monto de la transaccion después de una modificacion
de un contrato

El 1 de julio de 20X0, la entidad promete entregar dos productos segregables a un cliente.
El producto X se entrega al cliente al inicio del contrato y el producto Y se entrega el 31 de
marzo de 20X1. La contraprestacion acordada con el cliente incluye una contraprestacion
fija de $900 y una variable que se estima en $300. La entidad incluye su estimacion de la
contraprestacion variable en el monto de la transaccion, porque concluye que es altamente
probable que no ocurrir4 una reversion importante del importa de los ingresos acumulados
reconocidos cuando se resuelva la incertidumbre.

El monto total de la transaccion de $1,200 se asigna por igual a las obligaciones de
cumplimiento para los productos X y Y, debido a que ambos productos tienen el mismo
precio de venta independiente, y la contraprestacion variable no cumple con los criterios del
parrafo 44.6.2 de esta NIF que requiere la asignacion de la contraprestacién variable a una
pero no ambas obligaciones de cumplimiento.

Cuando se entrega el producto X al cliente al inicio del contrato, la entidad reconoce
ingresos de $600.

El 30 de noviembre de 20X0, se modifica el alcance del contrato para incluir un compromiso
de entregar el producto Z (en adicién al producto Y pendiente de entrega) al cliente el 30 de
junio de 20X1, y se aumenta el monto del contrato por $400 (contraprestacion fija), lo cual
no representa el precio de venta independiente del producto Z. El precio de venta
independiente del producto Z es igual que los precios de venta independientes de los
productos X y Y.
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A22

A23

A24

A25

La entidad trata la modificacion como si fuera la rescisién del contrato actual y la creacion
de un nuevo contrato, debido a que los productos Y y Z remanentes son segregables del
producto X, el cual se entreg6 al cliente antes de la modificacion, y la contraprestacion
acordada para el producto Z adicional no representa su precio de venta independiente.
Consecuentemente, conforme al péarrafo 41.13a) de esta NIF, la contraprestacion a
asignarse a las obligaciones de cumplimiento remanentes incluye la contraprestacion que se
habia asignado a la obligacion de cumplimiento para el producto Y (la cual se evalla a un
monto de transaccion asignado de $600) mas la contraprestacion acordada en la
modificacion (contraprestacion fija de $400). EI monto de transaccion del contrato
modificado es de $1,000, y dicho monto se asigna por partes iguales a la obligaciéon de
cumplimiento para el producto Y y a la obligacion de cumplimiento para el producto Z (es
decir, se asigna $500 a cada obligacion de cumplimiento).

Al tratar la modificacion como una rescision del contrato original y la creaciéon de un nuevo
contrato, los ingresos a reconocerse son como sigue:

Segun el Segln
contrato esta NIF
Contrato original:
Producto X ya transferido $ 600 $ 600
Producto Y pendiente de entrega 600 500 ($600 + $400) /2
Modificacion:
Producto Z 400 500 ($600 + $400) /2
Total $ 1,600 $ 1,600

Después de la modificacion pero antes de la entrega de los productos Y y Z, la entidad
cambia su estimacién de monto de la contraprestacion variable a la cual espera tener
derecho a $400 (en vez de la estimacion anterior de $300). La entidad concluye que el
cambio de la estimacion de la contraprestacion variable puede incluirse en el monto de la
transacciéon, porque es altamente probable que no ocurrird una reversion importante del
importe de los ingresos acumulados reconocidos cuando se resuelva la incertidumbre.
Aunque la modificacion se trata como si fuera la rescision del contrato actual y la creacion
de un nuevo contrato conforme al parrafo 41.13a) de esta NIF, el aumento en el monto de la
transaccion de $100 se atribuye a la contraprestacion variable acordada antes de la
modificacion. Por lo tanto, conforme al parrafo 43.8.4, el cambio del monto de la transaccion
se asigna a las obligaciones de cumplimiento para los productos X y Y sobre la misma base
como al inicio de contrato. Consecuentemente, la entidad reconoce ingresos de $50 para el
producto X en el periodo en el cual ocurre el cambio del monto de la transaccion. Debido a
gue el producto Y no se habia entregado al cliente antes de la modificacion del contrato, el
cambio del monto de la transaccion que se atribuye al producto Y se asigna a las
obligaciones de cumplimiento remanentes al momento de la modificacion del contrato. Esto
es consistente con el tratamiento que hubiera sido requerido por el parrafo 41.13a) si ese
monto de la contraprestacion variable hubiera sido estimado e incluido en el monto de la
transaccion al momento de la modificacion del contrato.

La entidad también asigna el aumento de $50 en el monto de la transaccion para el contrato
modificado igualmente a la contraprestacion de las obligaciones de cumplimiento para los
productos Y y Z, debido a que los productos tienen el mismo precio de venta independiente
y la contraprestacion variable no cumple los criterios del parrafo 44.6.2 que requieren la
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asignacion de la contraprestacion variable a una pero no ambas obligaciones de
cumplimiento. Consecuentemente, el monto de la transaccion asignado a las obligaciones
de cumplimiento para los productos Y y Z aumenta en $25 a $525 cada uno.

Al tratar el cambio de la estimacion de monto de la contraprestacion variable a la cual
espera tener derecho, los ingresos a reconocerse son como sigue:

Después Después
de la del cambio
modificacion del monto
Contrato original:
Producto X ya transferido $ 600 $ 650 ($600 + $100/ 2)
Producto Y pendiente de entrega 500 525 ($500 + $50/ 2)
Modificacion:
Producto Z 500 525 ($500 + $50/ 2)
Total 1,600 $ 1,700

El 31 de marzo de 20X1, el producto Y se entrega al cliente, y la entidad reconoce ingresos
de $525. El 30 de junio de 20X1, el producto Z se entrega al cliente, y la entidad reconoce
ingresos de $525.

Ejemplo 5—Modificacion de un contrato para servicios

La entidad celebra un contrato de tres afios para dar servicios de limpieza semanales a las
oficinas de un cliente. El cliente se compromete a pagar anualmente $500,000. El precio de
venta independiente de los servicios al inicio de contrato es de $500,000 por afio. La entidad
reconoce ingresos de $500,000 por afio durante los primeros dos afios de prestar el
servicio. Al final del segundo afio, se modifica el contrato y el honorario para el tercer afio se
reduce a $400,000. Ademas, el cliente acuerda ampliar el contrato por tres afios mas para
una contraprestacion de $1,000,000 a ser liquidado en tres pagos anuales iguales de
$333,333 al inicio de los afios 4, 5y 6. Después de la modificacién, quedan cuatro afios del
contrato a cambio de una contraprestacion total de $1,400,000. El precio de venta
independiente de los servicios al inicio del tercer afio es de $400,000 por afio. El precio de
venta independiente al inicio del tercer afio, multiplicado por los afios remanentes del
contrato, se considera una estimacion apropiada del precio de venta independiente del
contrato multianual (es decir, el precio de venta independiente es 4 afios x $400,000 por
afio = $1,600,000).

Al inicio del contrato, la entidad determina que cada semana de servicio de limpieza es
segregable conforme al parrafo 42.4.2 de esta NIF. No obstante que cada semana de
servicio de limpieza es segregable, la entidad trata el contrato como una sola obligacion de
cumplimiento conforme al parrafo 42.1b), debido a que los servicio de limpieza semanales
representan una serie de servicios segregables que son sustancialmente iguales y tiene el
mismo patron de transferencia al cliente (se transfieren los servicios al cliente a lo largo del
tiempo y se usa el mismo método para determinar el avance—es decir, una determinacién
de avance basada en el tiempo).

A la fecha de la modificacion, la entidad evalGa los servicios remanentes a prestarse y
concluye que son segregables. Sin embargo, el monto de la contraprestacion remanente a
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pagarse ($1,400,000) no refleja el precio de venta independiente de los servicios a prestarse
($1,600,000).

Consecuentemente, la entidad trata la modificacién conforme al parrafo 41.13a) de esta NIF
como una rescisién del contrato original y la creacion de un nuevo contrato con una
contraprestacion de $1,400,000 para cuatro afios de servicios de limpieza. La entidad
reconoce ingresos de $350,000 por afio ($1,400,000 + 4 afios) al prestarse los servicios
durante los cuatro afios.

Ejemplo 6—Modificacién resultante de ajustes acumulados de actualizacion en
ingresos

Una empresa de construccion, celebra un contrato para construir un edificio comercial para
un cliente sobre un terreno propiedad del cliente por una contraprestacion acordada en $50
millones, y un premio de $10 millones si el edificio quede terminado en 24 meses. La
entidad reconoce lo acordado como una sola obligacion de cumplimiento a satisfacer a lo
largo del tiempo de acuerdo con el parrafo 45.8.1b) de esta NIF porque el cliente controla el
edificio durante la construccion. Al inicio del contrato, la entidad espera lo siguiente:

Monto de la transaccién $50,000,000
Costos esperados 37,500,000
Ganancia esperada (25%) $12,500,000

Al inicio del contrato, la entidad excluye el premio de $10 millones del monto de la
transaccién porgue no puede concluir que sea altamente probable que no ocurra una
reversion importante del monto del ingreso acumulado de haberlo reconocido. La
terminacion del edificio es altamente sensible a factores ajenos a la influencia de la entidad,
incluyendo el tiempo y las aprobaciones regulatorias. Ademas, la entidad tiene experiencia
limitada con contratos similares.

La entidad determina que un método de entrada, sobre la base de los costos incurridos,
proporciona una determinacién apropiada del avance hacia la satisfaccion completa de la
obligacion de cumplimiento. Al final del primer afio, la entidad ha satisfecho el 60% de sus
obligaciones de cumplimiento sobre la base de los costos incurridos hasta la fecha ($22.5
millones) en relacién con los costos totales esperados ($37.5 millones). La entidad evalla
nuevamente la contraprestaciéon variable y concluye que el importe esta todavia limitado de
acuerdo con los parrafos 43.4.21 y 43.4.22 de esta NIF. Consecuentemente, los ingresos
acumulados y los costos reconocidos en el primer afio son los siguientes:

Ingresos $30,000,000
Costos 22,500,000
Ganancia bruta $ 7,500.000

En el primer trimestre del segundo afio, las partes del contrato acuerdan modificarlo
cambiando los planos del edificio. Como consecuencia, la contraprestacion fijada y los
costos esperados se incrementan en $5 millones y $4 millones, respectivamente. La
contraprestacion potencial total después de la modificacion es de $65 millones ($55 millones
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de contraprestacion fija + $10 millones de premio por terminacion). Ademas, el tiempo
permisible para lograr el premio de se amplia de 24 a 30 meses desde la fecha inicial del
contrato original. En la fecha de la modificacion, sobre la base de su experiencia y el trabajo
restante a realizar, que es principalmente dentro del edificio y no sujeto a condiciones
climatoldgicas, la entidad concluye que es altamente probable que la inclusion del premio en
el monto de la transaccion no dard lugar a una reversién importante en el importe de los
ingresos acumulados reconocidos de acuerdo con el péarrafo 43.4.21 de esta NIF e incluye
los $10 millones en el monto de la transaccion.

Para evaluar la modificacion del contrato, la entidad evalGa el parrafo 42.4.2b) de esta NIF y
concluye (sobre la base de los factores del parrafo 42.4.4 de esta NIF) que los bienes y
servicios restantes a prestar utilizando el contrato modificado no son segregables de los
transferidos hasta la fecha de la modificacién del contrato; esto es, el contrato permanece
como una sola obligacién de cumplimiento.

Como resultado, la entidad reconoce la modificacion del contrato como si fuera parte del
contrato original (de acuerdo con el parrafo 41.13b) de esta NIF). La entidad actualiza su
determinacion del avance y estima que ha satisfecho el 54.2% de su obligacién de
desempefio ($22.5 millones de costos reales incurridos +~ $41.5 millones de costos totales
esperados). La entidad reconoce ingresos adicionales de $5,230,000 [(54.2% terminado X
$65 millones del monto total de la transaccion modificado) — $30 millones de ingresos
reconocidos hasta la fecha] en la fecha de la modificacion como un ajuste acumulado de
actualizacion.

Identificacién de las obligaciones de cumplimiento

A38

A39

A40

A4l

Los ejemplos 7 a 9 ilustran los requerimientos de los péarrafos 42.1 a 42.4.5 de esta NIF
sobre la identificacion de obligaciones de cumplimiento.

Ejemplo 7—Bienes y servicios que no son segregables

Una contratista celebra un contrato para construir un centro comercial para un cliente. La
entidad es responsable para la administracion general del proyecto e identifica varios bienes
y servicios a proveerse, incluyendo ingenieria, limpieza del sitio, cimentaciones,
construccion de la estructura, tuberia y alambrado, instalacién de equipo y acabados.

Los bienes y servicios acordados podrian ser segregables conforme al parrafo 42.4.2a) de
esta NIF, debido a que el cliente puede beneficiarse de los bienes y servicios por si solo o
junto con otros recursos que estan ya disponibles. Esto se demuestra por el hecho de que la
entidad, o competidores de la entidad, regularmente venden muchos de esos bienes y
servicios por separado a otros clientes. Ademas, el cliente podria generar beneficios
economicos de los bienes y servicios individuales a través del uso, consumo, venta o
conservacion de los bienes o servicios.

Sin embargo, los bienes y servicios no son segregables dentro del contexto del contrato
conforme al parrafo 42.4.2b) de esta NIF (con base en los factores en el parrafo 42.4.4 de la
misma). Es decir, el compromiso de la entidad de transferir bienes y servicios individuales
en el contrato no es identificable por separado de los otros compromisos en el contrato. Esto
se demuestra por el hecho de que la entidad provee un servicio importante de integracion
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de los bienes y servicios para construir el centro comercial (el entregable combinado)
contratados por el cliente.

Debido a que no se cumplen con ambos criterios del parrafo 42.4.2 de esta NIF, los bienes y
servicios no son segregables. La entidad trata todos los bienes y servicios del contrato como
una sola obligacion de cumplimiento.

Ejemplo 8—Determinando si los bienes y servicios son segregables
Caso A—Bienes y servicios segregables

Una desarrolladora de software celebra un contrato con un cliente para transferir una
licencia de software, llevar a cabo un servicio de instalacion, dar cursos de entrenamiento y
proveer actualizaciones del software y soporte técnico (en linea y por teléfono) por un
periodo de dos afios. La entidad también vende por separado la licencia, los servicios de
instalacion, el entrenamiento y el soporte técnico. El servicio de instalacion incluye cambiar
la pantalla web para cada tipo de usuario (por ejemplo, mercadeo, control de inventarios e
informacion tecnol6gica). El servicio de instalacibn y los cursos de entrenamiento
regularmente se proveen por otras entidades y no modifica de manera importante el
software. El software sigue siendo funcional sin las actualizaciones y el soporte técnico.

La entidad evalla los bienes y servicios acordados con el cliente para determinar cuales son
segregables conforme al parrafo 42.4.2 de esta NIF. La entidad observa que el software se
entrega antes de los otros bienes y servicios y mantiene su funcionalidad sin las
actualizaciones y el soporte técnico. Por lo tanto, la entidad concluye que el cliente puede
beneficiarse de cada uno de los bienes y servicios por si mismo o junto con otros bienes y
servicios que estan ya disponibles y se cumplen los criterios en el parrafo 42.4.2a) de esta
NIF.

La entidad también considera los factores en el parrafo 42.4.4 de esta NIF y determina que
el compromiso de transferir cada bien y servicio al cliente es identificable por separado de
cada uno de los otros compromisos (asi cumpliendo con el criterio del parrafo 42.4.2b) de la
misma). En particular, la entidad observa que el servicio de instalacion ni modifica ni ajusta
el software a peticion del cliente de manera importante y, por ende, el software y el servicio
de instalacion son entregables separados acordados por la entidad en vez de entregables
usados para producir un entregable combinado.

Con base en esta evaluacion, la entidad identifica cinco obligaciones de cumplimiento en el
contrato para los siguientes bienes o servicios:

a) la licencia del software;
b) un servicio de instalacion;
c) cursos de entrenamiento;

d) actualizaciones del software; y
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€) soporte técnico.

La entidad aplica la seccion 45 de esta NIF para determinar si cada una de las obligaciones
de cumplimiento para el servicio de instalacion, cursos de entrenamiento, actualizaciones
del software y soporte técnico se satisface en un momento determinado o a lo largo del
tiempo. La entidad también evallGa la naturaleza del compromiso de la entidad de transferir
la licencia del software conforme al parrafo 42.4.17 de esta NIF (ver el ejemplo 12 en los
parrafos A72 y A73).

Caso B—Ajustes importantes a peticién del cliente

Los bienes y servicios acordados son los mismos que en el Caso A, excepto que el contrato
establece que, como parte del servicio de instalacién, el software se debe ajustar de manera
importante a peticion del cliente para agregar nueva funcionalidad importante para permitir
el interface del software con otras aplicaciones de software, ajustadas a peticion del cliente,
utilizadas por el cliente. El servicio de instalacion ajustado a peticion del cliente puede
proveerse por otras entidades.

La entidad evalla los bienes y servicios acordados al cliente para determinar cuéles bienes
y servicios son segregables conforme al parrafo 42.4.2 de esta NIF. La entidad observa que
los términos del contrato generan un compromiso de proveer un servicio importante de
integracion del software bajo licencia al sistema de software actual, mediante un servicio de
instalacion ajustado a peticion del cliente conforme al contrato. En otras palabras, la entidad
usa la licencia y el servicio de instalacion ajustado a peticion del cliente como entradas para
producir un entregable combinado (es decir, un sistema de software funcional e integrado)
establecida en el contrato (ver el parrafo 42.4.4a). Ademas, se modifica y se ajusta a
peticién del cliente el software (ver el parrafo 42.4.4b). Aunque el servicio de instalacién
ajustado a peticion del cliente puede proveerse por otras entidades, la entidad determina
gue dentro del contexto del contrato, el compromiso de transferir la licencia no es
identificable por separado del servicio de instalacion ajustado a peticion del cliente y, por
ende, no se cumple el criterio del parrafo 42.4.2b) (con base en los factores en el parrafo
42.4.4). Como resultado, la licencia del software y el servicio de instalacion ajustado a
peticion del cliente no son segregables.

Como en el Caso A, la entidad concluye que las actualizaciones del software y el soporte
técnico son segregables de los otros compromisos en el contrato, debido a que el cliente
puede beneficiarse de las actualizaciones y el soporte técnico por si mismo o junto con los
otros bienes y servicios que estan ya disponibles y porque el compromiso de transferir las
actualizaciones del software y el soporte técnico al cliente son identificables por separado
de cada una de los otros compromisos.

Con base en esta evaluacion, la entidad identifica cuatro obligaciones de cumplimiento en el
contrato para los siguientes bienes o servicios:

a) el servicio de instalacion ajustado a peticion del cliente (que incluye la licencia del
software);

b) cursos de entrenamiento;
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c) actualizaciones del software; y
d) soporte técnico.

La entidad aplica la seccion 45 de esta NIF para determinar si cada obligacion de
cumplimiento se satisface en un momento determinado o a lo largo del tiempo.

Ejemplo 9—Compromisos explicitos e implicitos en un contrato

La entidad, un fabricante, vende un producto a un distribuidor (es decir, su cliente) quien lo
revendera a un usuario final.

Caso A—Compromiso explicito de servicios

En el contrato con el distribuidor, la entidad promete proveer servicios de mantenimiento sin
contraprestacion adicional (es decir, ‘gratis’) a cualquier usuario final que compra el
producto al distribuidor. La entidad externaliza los servicios de mantenimiento al distribuidor
y paga al distribuidor un monto acordado por proveer dichos servicios a nombre de la
entidad. Si el usuario final no usa los servicios de mantenimiento, la entidad no se encuentra
obligada pagar al distribuidor.

Debido a que el compromiso de los servicios de mantenimiento es un compromiso a
transferir bienes o servicios en el futuro y es parte del intercambio negociado entre la
entidad y el distribuidor, la entidad determina que el compromiso a proveer los servicios de
mantenimiento es una obligacion de cumplimiento (ver el parrafo 42.4.1g) de esta NIF)
independientemente de si la entidad, el distribuidor, o una tercera parte proveen el servicio.
Consecuentemente, la entidad asigna una porcién del monto de la transaccion al
compromiso de los servicios de mantenimiento.

Caso B—Compromiso implicito de servicios

Histéricamente la entidad ha proveido servicios de mantenimiento sin contraprestacion
adicional (es decir, ‘gratis’) a los usuarios finales que compran el producto de la entidad al
distribuidor. La entidad no promete los servicios de mantenimiento de manera explicita
durante las negociaciones con el distribuidor y en contrato final entre la entidad y el
distribuidor no establece términos o condiciones para dichos servicios.

Sin embargo, con base en sus practicas tradicionales de negocios, la entidad determina al
inicio del contrato que ha hecho un compromiso implicito de proveer servicios de
mantenimiento como parte del intercambio negociado con el distribuidor. Es decir, las
practicas tradicionales de negocios de la entidad de proveer estos servicios crean
expectativas validas de los clientes de la entidad (es decir, el distribuidor y los usuarios
finales) conforme al parrafo 42.3.1 de esta NIF. Consecuentemente, la entidad identifica el
compromiso de los servicios de mantenimiento como una obligacion de cumplimiento a la
cual asigna una porcion del precio de la transaccion.

Caso C—Servicios que no son una obligacién de cumplimiento
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En el contrato con el distribuidor, la entidad no promete proveer servicios de mantenimiento.
Ademas, normalmente la entidad no provee servicios de mantenimiento y, por ende, las
practicas tradicionales de negocios, politicas publicadas y declaraciones especificas de la
entidad al momento de celebrar el contrato no han creado un compromiso implicito de
proveer bienes o servicios a sus clientes. La entidad transfiere control del producto al
distribuidor y, por ende, el contrato se termina. Sin embargo, antes de la venta al usuario
final, la entidad extiende una oferta de proveer servicios de mantenimiento a cualquier parte
gue compra el producto al distribuidor sin contraprestacion adicional.

El compromiso de los servicios de mantenimiento no se incluye en el contrato entre la
entidad y el distribuidor al inicio del contrato. Es decir, conforme al parrafo 42.3.1 de esta
NIF, la entidad no promete de manera explicita o implicita proveer servicios de
mantenimiento al distribuidor o al usuario final. Consecuentemente, la entidad no identifica
el compromiso de proveer servicios de mantenimiento como una obligacion de
cumplimiento. En su lugar, la obligacién de proveer servicios de mantenimiento se reconoce
conforme a la hormativa relativa a provisiones y contingencias.

Consideraciones de proveedor principal versus agente

AG0O

A61

A62

AG3

A64

Los ejemplos 10 y 11 ilustran los requerimientos de los parrafos 42.4.6 a 42.4.10 de esta
NIF sobre las consideraciones de proveedor principal versus agente.

Ejemplo 10—Compromiso de proveer bienes o servicios (la entidad actua
como proveedor principal)

La entidad negocia con las aerolineas la adquisicion de boletos a precios reducidos
comparados con el precio de los boletos vendidos directamente por las aerolineas al
publico. La entidad se compromete a comprar un nimero especifico de boletos y esta
obligado pagar esos boletos independiente de si se logra revenderlos. Los precios reducidos
pagados por la entidad se negocian y se acuerdan con anticipacion.

La entidad determina los precios de venta a los clientes. La entidad vende los boletos y
cobra la contraprestacion a los clientes al momento de revenderlos; por lo tanto, no hay
riesgo de crédito.

La entidad también ayuda a los clientes con la resoluciébn de quejas con el servicio
proporcionado por las aerolineas. Sin embargo, cada aerolinea es el responsable de
satisfacer las obligaciones asociadas con el boleto, incluyendo la remediacién con los
clientes por la insatisfaccién con el servicio.

Para determinar si la obligacion de cumplimiento de la entidad es de proveer los bienes y
servicios especificos (es decir, la entidad actia como proveedor principal) o de arreglar que
otra parte provea dichos bienes o servicios (es decir, la entidad actla como agente), la
entidad considera la naturaleza de su compromiso. La entidad determina que su
compromiso es de proveer un boleto al cliente, el cual le da el derecho a volar en el vuelo
especifico u otro vuelo si el vuelo especifico se cambie o se cancele. Al determinar si la
entidad obtiene control del derecho a volar antes del traspaso del control al cliente y si la
entidad actia como proveedor principal, la entidad considera los indicadores en el péarrafo
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42.4.9 de esta NIF como sigue:

a) la entidad es el principal responsable del cumplimiento del contrato, que consiste en dar
el derecho a volar. Sin embargo, la entidad no es el responsable de proveer el vuelo
mismo, el cual se debe proporcionar por la aerolinea;

b) la entidad tiene riesgo de inventario de los boletos porque se adquieren antes de su
venta a los clientes y la entidad esta expuesta a cualquier pérdida como resultado de no
poder venderlos arriba de su costo;

¢) la entidad tiene discrecién para establecer los precios de los boletos a sus clientes; y

d) como resultado de la capacidad de la entidad de establecer los precios de venta, el
monto que gana la entidad no equivale a una comisién, sino depende del precio de
venta que establece y los costos de los boletos que se negociaron con la aerolinea.

La entidad concluye que su compromiso es proveer un boleto (es decir, el derecho a volar)
al cliente. Con base en los indicadores en el parrafo 42.4.9 de esta NIF, la entidad concluye
gue controla el boleto antes de su transferencia al cliente. Por lo tanto, la entidad concluye
gue actia como proveedor principal en la transaccién y reconoce el ingreso por el monto
bruto de la contraprestacion a la cual tiene derecho a cambio de los boletos transferidos.

Ejemplo 11—Arreglo de la entrega de bienes o servicios (la entidad actia
como agente)

La entidad vende vales que dan derecho a los clientes a comidas futuras en ciertos
restaurantes. Estos vales se venden por la entidad y el precio de venta de los mismos
provee al cliente un descuento importante comparado con los precios de venta normales de
las comidas (por ejemplo, un descuento del 50%). La entidad no adquiere los vales por
anticipado; en lugar, adquiere los vales sélo a solicitud de los clientes. La entidad vende los
vales a través de su sitio web y los vales no son reembolsables.

Conjuntamente la entidad y los restaurantes establecen los precios a los cuales los vales se
venderan a los clientes. La entidad tiene derecho al 30% del precio de venta cuando vende
los vales y no tiene riesgo de crédito porque los clientes pagan los vales al comprarlos.

La entidad también ayuda a los clientes con la resolucién de quejas sobre las comidas y
tiene un programa de satisfaccion del comprador. Sin embargo, el restaurante es el
responsable de satisfacer las obligaciones asociadas con los vales, incluyendo la
remediacion de la insatisfaccion de un cliente con el servicio.

Para determinar si la entidad actla como proveedor principal o como agente, la entidad
considera la naturaleza de su compromiso y si toma control de los vales (es decir, los
derechos) antes de la transferencia del control al cliente. Para esta determinacion la entidad
considera los indicadores en el parrafo 42.4.9 de esta NIF como sigue:

a) la entidad no es el responsable de proveer la comidas, las cuales se proveeran por los
restaurantes;
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b) la entidad no tiene riesgo de inventario para los vales porque no se adquieren antes de
su venta a los clientes y los vales no son reembolsables;

c) la entidad tiene influencia en establecer los precios de venta de los vales a los clientes,
pero los precios de venta se establecen conjuntamente con los restaurantes; y

d) la contraprestacion de la entidad equivale a una comision, debido a que tiene derecho a
un porcentaje establecido (30%) de precio de venta de los vales.

A70 La entidad concluye que su compromiso es de arreglar la entrega de los bienes y servicios a
los clientes (los compradores de los vales) a cambio de una comisién. Con base en los
indicadores en el parrafo 42.4.9, la entidad concluye que no controla los vales que dan el
derecho a las comidas antes de su transferencia a los clientes. Por lo tanto, la entidad
concluye que actiia como agente en el arreglo y reconoce el ingreso por el monto neto de la
contraprestacion a la cual la entidad tendra derecho a cambio del servicio, la cual es la
comision del 30% a la cual tiene derecho a la venta cada vale.

Licencias

A71 Los ejemplos 12 a 16 ilustran los requerimientos de los parrafos 42.1 a 42.4.5 de esta NIF
para la identificacién de obligaciones de cumplimiento y los péarrafos 42.4.11 a 42.4.22 sobre
licencias.

Ejemplo 12—Derecho de usar propiedad intelectual
A72 Utilizando los mismo hechos del caso A en el ejemplo 7 (ver los parrafos A39 a A42), la
entidad identifica cinco obligaciones de cumplimiento en un contrato:
a) lalicencia del software;
b) un servicio de instalacion;
c) cursos de entrenamiento;
d) actualizaciones del software; y
€) soporte técnico.
A73 La entidad evalia la naturaleza de su compromiso a transferir la licencia de software

conforme al parrafo 42.4.17 de esta NIF. La entidad observa que el software es funcional al
momento de la transferencia de la licencia al cliente, y el cliente puede dirigir el uso, y
obtener sustancialmente todos los beneficios econdmicos futuros remanentes del software
cuando se transfiere la licencia al cliente. Ademas, la entidad concluye que debido a que el
software es funcional cuando se transfiere, el cliente no espera razonablemente que la
entidad lleve a cabo actividades que afectan de forma significativa a la propiedad intelectual
a la cual corresponde la licencia, debido a que al momento que la licencia se transfiere al
cliente, la propiedad intelectual no cambiara durante el periodo de la licencia. En su
evaluacion de los criterios del parrafo 42.4.17, la entidad no considera el compromiso de
proveer actualizaciones del software, porque representa una obligacion de cumplimiento
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separada. Por lo tanto, la entidad concluye que no se cumplen los criterios del parrafo
42.4.17 ya que la naturaleza del compromiso de la entidad de transferir la licencia es de
proveer un derecho de usar la propiedad intelectual de la entidad tal como existe en un
momento determinado—es decir, la propiedad intelectual a la cual tiene derecho el cliente
es estatica. Consecuentemente, la entidad trata la transferencia de la licencia como una
obligacion de cumplimiento a satisfacer en un momento determinado.

Ejemplo 13—Identificacion de una licencia segregable

Una entidad otorga una licencia de sus derechos de patente a un cliente para un equipo
electrodoméstico para 10 afios y también promete fabricar el equipo para el cliente. El
equipo es un producto maduro y conocido, y por lo tanto la entidad no llevara a cabo
actividades para sostenerlo en el mercado, lo cual es consistente con sus practicas
tradicionales de negocios.

Caso A—La licencia no es segregable

En este caso, no existe otra entidad que pueda fabricar este equipo como resultado de la
naturaleza altamente especializada de proceso de fabricacion. Por lo tanto, la licencia no
puede comprarse por separado de los servicios de fabricacion.

La entidad evalla los bienes y servicios acordados al cliente para determinar cuéles bienes
y servicios son segregables conforme al parrafo 42.4.2 de esta NIF. La entidad determina
gue el cliente no puede beneficiarse de la licencia sin los servicios de fabricacion; por lo
tanto, no se cumplen los criterios del parrafo 42.4.2a). Consecuentemente, la licencia y los
servicios de fabricaciébn no son segregables y la entidad trata la licencia y los servicios de
fabricacibn como una sola obligacion de cumplimiento de vender el equipo fabricado al
cliente.

La entidad aplica la seccion 45 de esta NIF para determinar si la obligacion de cumplimiento
se satisfaga en un momento determinado o a lo largo del tiempo.

Caso B—La licencia es segregable

En este caso, el proceso de fabricacion utilizado no es Unico o especializado y varias otras
entidades son capaces de fabricar este equipo para el cliente.

La entidad evallUa los bienes y servicios acordados al cliente para determinar cuales bienes
y servicios son segregables conforme al parrafo 42.4.2 de esta NIF. Debido a que el
proceso de fabricaciébn puede proveerse por otras entidades, la entidad concluye que el
cliente puede beneficiarse de la licencia sin los servicios de fabricacion y que la licencia es
identificable por separado del proceso de fabricacion (es decir, se cumplen los criterios del
parrafo 42.4.2). Consecuentemente, la entidad concluye que la licencia y los servicios de
fabricacion son segregables y la entidad tiene dos obligaciones de cumplimiento:

a) lalicencia de derechos de patente; y

b) los servicios de fabricacion.

76 — NIF D-1 © D. R. CINIF



A80

A81

A82

A83

A84

NORMAS DE INFORMACION FINANCIERA — ABRIL 2015

Conforme al parrafo 42.4.17 de esta NIF, la entidad evalUa la naturaleza de su compromiso
de otorgar la licencia. El equipo es un producto maduro (es decir, actualmente se encuentra
en produccion y se ha vendido por varios afios). Para estos tipos de productos maduros, las
practicas tradicionales de negocios de la entidad no incluyen actividades para sostener la
marca. Consecuentemente, la entidad concluye que no se cumplen los criterios del parrafo
42.4.17 porque el contrato no requiere, y el cliente no espera razonablemente, que la
entidad lleve a cabo actividades que afectan de forma significativa la propiedad intelectual a
la cual el cliente tiene derecho. En su evaluacién de los criterios del parrafo 42.4.17, la
entidad no considera la obligacién de cumplimiento separada de proveer los servicios de
fabricacién. Consecuentemente, la naturaleza del compromiso de transferir la licencia es de
proveer un derecho de uso de la propiedad intelectual en la forma y con la funcionalidad que
tenga al momento del otorgamiento. Consecuentemente, la entidad trata la licencia como
una obligacion de cumplimiento a satisfacer en un momento determinado y no a lo largo del
tiempo.

La entidad aplica la seccion 45 de esta NIF para determinar si la obligacion de cumplimiento
se satisfaga en un momento determinado o a lo largo del tiempo.

Ejemplo 14—Derechos de franquicia

La entidad celebra un contrato con un cliente y promete otorgar una licencia de franquicia
gue provee al cliente el derecho de usar el nombre comercial de la entidad y vender los
productos de la entidad por 10 afios. En adicién a la licencia, la entidad también promete
proveer el equipo necesario para operar una tienda de la franquicia. A cambio de otorgar la
licencia, la entidad recibe una regalia basada en ventas del 5% de las ventas mensuales del
cliente. La contraprestacion fija para el equipo es de $150,000, pagadero a la entrega del
equipo.

Identificacion de obligaciones de cumplimiento

La entidad evalla los bienes y servicios acordados al cliente para determinar cuales bienes
y servicios son segregables conforme al parrafo 42.4.2 de esta NIF. La entidad observa que,
como franquiciador, ha desarrollado una préctica tradicional de negocios de llevar a cabo
actividades como analisis de las preferencias cambiantes de los clientes y la
implementacién de mejoras a los productos, estrategias de precios, campafnas de publicidad
y eficiencia operativa para sostener al nombre de la franquicia. Sin embargo, la entidad
concluye que estas actividades no transfieren bienes o servicios directamente al cliente
porque son parte del compromiso de la entidad de otorgar una licencia y, en efecto, cambian
la propiedad intelectual a la cual tiene derecho el cliente.

La entidad determina que tiene dos compromisos de transferir bienes o servicios: un
compromiso de otorgar una licencia y un compromiso de transferir equipo. Adicionalmente,
la entidad concluye que el compromiso de otorgar la licencia y el compromiso de transferir
equipo son segregables, debido a que el cliente puede beneficiarse de cada compromiso
por si solo o junto con otros recursos que estan ya disponibles (ver el parrafo 42.4.2a) de
esta NIF). Es decir, el cliente puede beneficiarse de la licencia junto con el equipo que se
entrega antes de la apertura de la franquicia y el equipo puede usarse en la franquicia o
venderse por un monto distinto de su valor de desecho. La entidad también determina que
la licencia de franquicia y el equipo son identificables por separado, conforme al criterio del
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parrafo 42.4.2b) de esta NIF, porque no estan presentes ningunos de los factores del
parrafo 42.4.4. Consecuentemente, la entidad tiene dos obligaciones de cumplimiento:

a) la licencia de franquicia; y
b) el equipo.
Asignacion del monto de la transaccion

A85 La entidad determina que el monto de la transaccion incluye contraprestacion fija de
$150,000 y contraprestacion variable (5% de las ventas del cliente).

A86 La entidad aplica el parrafo 44.6.2 de esta NIF para determinar si toda la contraprestacion
variable deberia asignarse a la obligacion de cumplimiento de transferir la licencia de
franquicia y concluye que toda la contraprestacion variable debe asignarse a la licencia de
franquicia, porgue se relaciona exclusivamente al compromiso de la entidad de otorgar la
licencia de franquicia. Adicionalmente, la entidad observa que la asignacion de los $150,000
al equipo y la regalia basada en ventas a la licencia de franquicia seria consistente con una
asignacion basada en los precios de venta independientes de la entidad en contratos
similares. En otras palabras, el precio de venta independiente del equipo es de $150,000, y
la entidad regularmente otorga licencias de franquicia a cambio del 5% de las ventas del
cliente. Consecuentemente, la entidad concluye que toda la contraprestacién variable
deberia asignarse a la obligacién de cumplimiento de otorgar la licencia de franquicia.

Orientacién de aplicacion para licencias

A87 La entidad evalta, conforme al parrafo 42.4.17 de esta NIF, la naturaleza de su compromiso
de otorgar la licencia de franquicia. La entidad concluye que se cumplen los criterios del
parrafo 42.4.17 y la naturaleza de su compromiso es de proveer acceso a su propiedad
intelectual tal como exista durante el periodo de la licencia, debido a que:

a) el cliente razonablemente esperaria que la entidad llevaria a cabo actividades que
afectaran significativamente la propiedad intelectual a la cual el cliente tiene derecho,
con base en las précticas tradicionales de la entidad de llevar a cabo actividades tales
como analizar las preferencias cambiantes de los clientes e implementar mejoras a los
productos, estrategias de precios, campafias de mercadotecnia y eficiencias operativas.
Adicionalmente, la entidad observa que debido a que una porcién de su compensacion
depende del éxito del franquiciado (por la regalia basada en ventas), la entidad
comparta un interés econémico con el cliente que indica que el cliente esperara que la
entidad llevara a cabo dichas actividades para maximizar las utilidades;

b) la licencia de franquicia requiere el cliente implemente cualesquier cambios que resulten
de dichas actividades y asi expone al cliente a cualesquier efectos positivos o negativos
de las actividades bajo franquicia;

c) no obstante que el cliente pueda beneficiarse de las actividades por los derechos

otorgados por la licencia, los derechos no transfieren un bien o servicio al cliente al
llevarse a cabo las actividades.
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Debido a que se cumplen los criterios del parrafo 42.4.17, la entidad concluye que el
compromiso de transferir la licencia es una obligacion de cumplimiento a satisfacer a lo
largo del tiempo conforme al parrafo 45.8.1a) de esta NIF.

La entidad también concluye que debido a que la contraprestacion esta en la forma de una
regalia basada en ventas, la entidad aplica el parrafo 42.4.22 y, después de la transferencia
de la licencia de franquicia, la entidad reconoce los ingresos cuando ocurran las ventas.

Ejemplo 15—Derecho de usar propiedad intelectual

Una disquera otorga a un cliente una licencia para utilizar una grabacion famosa y
reconocida de una cancién popular. El cliente tiene el derecho de utilizar la grabacién en
todos sus anuncios en México, incluyendo television, radio e internet, por tres afios. A
cambio de la licencia, la entidad recibe una contraprestacion mensual fija de $100,000. El
contrato no incluye otros bienes o servicios de la entidad y no es cancelable.

La entidad evalla los bienes y servicios comprometidos al cliente para determinar cuales
son segregables conforme al parrafo 42.4.2 de esta NIF. La entidad concluye su Unica
obligacion de cumplimiento es otorgar la licencia.

Conforma al parrafo 42.4.17, la entidad evallGa la naturaleza de su compromiso de otorgar la
licencia. La entidad no tiene obligaciones contractuales o implicitas de modificar la
grabacion y, por lo tanto, la propiedad intelectual a la cual el cliente tiene derecho es
estatica. Consecuentemente, la entidad concluye que la naturaleza de su compromiso de
transferir la licencia es de proveer al cliente el derecho de usar la propiedad intelectual de la
entidad tal como existe al momento de su otorgamiento. Por lo tanto, el compromiso de
otorgar la licencia es una obligacibn de cumplimiento a satisfacer en un momento
determinado. La entidad reconoce todo el ingreso en el momento en el cual el cliente puede
dirigir el uso y obtener sustancialmente todos beneficios de la propiedad intelectual bajo
licencia.

Debido al lapso de tiempo entre el cumplimiento de la entidad (al inicio del periodo) y los
pagos mensuales no cancelables del cliente durante tres afos, la entidad considera los
requerimientos de los parrafos 43.5.1 a 43.5.6 de esta NIF para determinar si existe un
componente importante de financiamiento.

Ejemplo 16—Acceso a propiedad intelectual

Un club deportivo reconocido otorga a un cliente una licencia para el uso de su nombre y
logotipo. El cliente, un disefiador de ropa, tiene el derecho de usar el nombre y logotipo en
sus productos, incluyendo camisetas, gorras, tazas y toallas por tres afios. A cambio de la
licencia, la entidad recibira una contraprestacion fija de $2 millones y una regalia del 5% del
precio de venta de los productos vendidos que usan el nombre o logotipo. El cliente espera
gue la entidad continuara jugando como un equipo competitivo.

La entidad evalla los bienes y servicios comprometidos al cliente para determinar cuéles
son segregables conforme al parrafo 42.4.2 de esta NIF. La entidad concluye su Unica
obligacion de cumplimiento es otorgar la licencia. Es decir, las actividades adicionales
asociadas con la licencia no transfieren directamente un bien o servicio al cliente porque son

© D. R. CINIF NIF D-1-79



NIF D-1, INGRESOS DE CLIENTES

A96

A97

A98

parte del compromiso de la entidad de otorgar la licencia y, en efecto, cambian la propiedad
intelectual a la cual el cliente tiene derecho.

La entidad evalua la naturaleza de su compromiso de otorgar la licencia de franquicia
conforme al parrafo 42.4.17 de esta NIF, considerando lo siguiente:

a) la entidad concluye que el cliente razonablemente esperaria que la entidad llevara a
cabo actividades que afectaran significativamente la propiedad intelectual (es decir, el
nombre y logotipo) a la cual el cliente tiene derecho, con base en las préacticas
tradicionales de la entidad de llevar a cabo actividades tales como continuar jugando
como un equipo competitivo. Adicionalmente, la entidad observa que debido a que una
porcién de la contraprestacion depende del éxito del cliente (por la regalia basada en
ventas), la entidad comparte un interés econdmico con el cliente que indica que el
cliente esperara que la entidad llevara a cabo dichas actividades para maximizar las
utilidades.

b) la entidad observa que los derechos otorgados con la licencia expone directamente al
cliente a cualesquier efectos positivos 0 negativos de las actividades de la entidad.

c) la entidad también observa que no obstante que el cliente pueda beneficiarse de las
actividades por los derechos otorgados por la licencia, los derechos no transfieren un
bien o servicio al cliente al llevarse a cabo las actividades.

La entidad concluye que se cumplen los criterios del péarrafo 42.4.17 de esta NIF y la
naturaleza del compromiso de la entidad de otorgar la licencia es de proveer al cliente
acceso a la propiedad intelectual tal como existe durante el periodo de la licencia.
Consecuentemente, la entidad trata la licencia comprometida como una obligacion de
cumplimiento a satisfacer a lo largo del tiempo (es decir, se cumple el criterio del parrafo
45.8.1a) de esta NIF).

La entidad aplica los parrafos 45.9.1 a 45.9.13 de esta NIF para determinar un método para
determinar el avance que represente el cumplimiento de la entidad para la contraprestacion
fija. En este caso, la entidad concluye que un método basado en el tiempo seria la medida
mas apropiada para determinar el avance hacia la satisfaccién completa de la obligacién de
cumplimiento correspondiente a la contraprestacion fija. Para la contraprestacion que se
basa de las ventas, aplica el parrafo 42.4.22, y la entidad reconoce los ingresos cuando
ocurren las ventas de los productos usando el nombre o logotipo del equipo.

Opciones del cliente sobre bienes o servicios adicionales

A99

Los ejemplos 17 a 19 ilustran los requerimientos en los parrafos 42.4.23 a 42.4.27 de esta
NIF sobre las opciones del cliente sobre bienes o servicios adicionales. El ejemplo 25 ilustra
los requerimientos en los parrafos 42.4.2 a 42.4.4 sobre la identificacion de obligaciones de
cumplimiento. El ejemplo 26 ilustra un programa de lealtad de clientes.

Ejemplo 17—Opcidn que da al cliente un derecho significativo (vales de
descuento)
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La entidad celebra un contrato para la venta del producto A en $1,000. Como parte del
contrato, la entidad otorga al cliente un vale de descuento del 40% para cualesquier
compras futuras hasta por $1,000 en los préximos 30 dias.

La entidad trata el compromiso de dar el descuento como una obligacion de cumplimiento
del contrato para la venta del producto A.

Para estimar el precio de venta independiente del vale de descuento conforme al parrafo
42.4.26 de esta NIF, la entidad estima una probabilidad del 75% de que un cliente redimira
el vale y que el cliente comprara, en promedio, $500 de productos adicionales.
Consecuentemente, el precio de venta independiente del vale de descuento del cliente es
de $150 ($500 promedio de productos adicionales x 40% descuento x 75% probabilidad de
ejercer la opcion). El precio de venta independiente del producto A y el vale de descuento y
la asignacion resultante del monto de la transaccion de $1,000 son como sigue:

Obligacion de Precio de venta
cumplimiento independiente
Producto A $1,000
Vale de descuento 150
Total $1,150

Asignacion del monto
de la transaccion

Producto A $ 870 [$1,000 + $1,150 x $1,000]
Vale de descuento 130 [$150 + $1,150 x $1,000]
Total $1.000

La entidad asigna $870 al producto Ay reconoce el ingreso para dicho producto cuando se
transfiere el control. La entidad asigna $130 al vale de descuento y reconoce el ingreso para
dicho vale cuando se redime por el cliente para bienes o servicios o cuando caduca.

Ejemplo 18—Opcidén que no da al cliente un derecho significativo (bienes o
servicios adicionales)

La entidad en la industria de telecomunicaciones celebra un contrato con un cliente para
proveer un celular y servicio mensual de red para dos afios. El servicio de red incluye hasta
1,000 minutos de llamadas y 1,500 mensajes de texto cada mes para un costo mensual fijo.
El contrato establece el precio de cualesquier minutos de llamadas o textos adicionales que
el cliente decida comprar en cualquier mes. Los precios de esos servicios equivalen a sus
precios de venta independientes.

La entidad determina que los compromisos de proveer el celular y servicio de red son
obligaciones de cumplimiento separadas, debido a que el cliente puede beneficiarse del
celular y del servicio de red por si solo o con otros recursos ya disponibles al cliente
conforme a los criterios del péarrafo 42.4.2a) de esta NIF. Adicionalmente, el celular y el
servicio de red son identificables por separado conforme a los criterios del parrafo 42.4.2b)
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(con base en los factores del parrafo 42.4.4).

La entidad determina que la opcion de comprar los minutos de llamadas o textos adicionales
no provee un derecho significativo que el cliente no recibiria sin celebrar el contrato (ver el
parrafo 42.4.25 de esta NIF) debido a que los precios de los minutos de llamadas o textos
adicionales reflejan los precios de venta independientes de dichos servicios. Puesto que la
opcién para minutos de llamadas o textos adicionales no otorga al cliente un derecho
significativo, la entidad concluye que no es una obligacién de cumplimiento en el contrato.
Consecuentemente, la entidad no asigna ninguna porcién del monto de la transaccion a la
opcion. La entidad debe reconocer los ingresos para minutos de llamadas o textos
adicionales si y cuando la entidad provee esos servicios.

Ejemplo 19—Programa de lealtad de clientes

La entidad tiene un programa de lealtad de clientes que premia a un cliente con un punto de
lealtad para cada $200 de compras. Cada punto es redimible para un descuento de $20 en
cualesquier compras futuras de los productos de la entidad. Durante un periodo, los clientes
compran productos para un total de $1,000,000 y ganan 5,000 puntos. La entidad espera la
redencién de 4,500 puntos y estima un precio de venta independiente de $18 por punto (un
total de $90,000) con base en la probabilidad de redencion conforme al parrafo 42.4.26 de
esta NIF.

Los puntos dan a los clientes un derecho significativo que no recibirian sin la celebracién de
un contrato. Consecuentemente, la entidad concluye que el compromiso de proveer puntos
al cliente es una obligacion de cumplimiento. La entidad asigna el monto de la transaccién
($1,000,000) al producto y a los puntos con base en los precios de venta independientes
como sigue:

Producto A $ 917,431 [$1,000,000 x ($1,000,000 precio de venta independiente +
$1,090,000)] como ingreso
Puntos 82,569 [$1,000,000 x ($90,000 precio de venta independiente +
$1,009,000)] como pasivo
Total $1,000,000

Al final del primer periodo, se han redimido 2,500 puntos y la entidad sigue esperando la
redenciéon de un total de 4,500 puntos. La entidad reconoce ingresos por los puntos de
lealtad de $45,872 [(2,500 puntos + 4,500 puntos) x $82,569] y reconoce un pasivo del
contrato de $36,697 ($82,569 — $45,872) para los puntos no redimidos al final del primer
periodo.

Al final del segundo periodo, se han redimido 4,500 puntos acumulados. La entidad
actualiza su estimacioén de los puntos que seran redimidos y ahora espera que se redimiran
un total de 4,800 puntos. La entidad reconoce ingresos por los puntos de lealtad de $22,936
{[(total de 4,000 puntos redimidos + total de 4,800 puntos que se esperan sean redimidos) x
$82,569 asignacion inicial] — $45,872 reconocidos en el primer periodo}. El saldo del pasivo
del contrato es $13,761 ($82,569 asignacion inicial — $68,808 de ingresos acumulados
reconocidos).
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Cobros por adelantado no reembolsables
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El ejemplo 20 ilustra los requerimientos de los parrafos 42.4.32 a 42.4.35 de esta NIF sobre
los cobros por adelantado no reembolsables.

Ejemplo 20—Cobro por adelantado no reembolsable

Una entidad celebra un contrato con un cliente para un afio de servicios de procesamiento
de transacciones. Los contratos de la entidad incluyen condiciones estandares que son
iguales para todos los clientes. El contrato requiere que el cliente efectle por adelantado un
pago para incorporar al cliente en los sistemas y procesos de la entidad. El pago es un
monto minimo y no es reembolsable. El cliente puede renovar el contrato cada afio sin
pagos similares adicionales.

Las actividades de incorporar al cliente en los sistemas de la entidad no transfieren ningun
bien o servicio al cliente y, por ende, no dan origen a una obligacién de cumplimiento.

La entidad concluye que la opcién de renovar no provee un derecho significativo al cliente
que el cliente no recibiria sin celebrar dicho contrato (ver el parrafo 42.4.24 de esta NIF). El
cobro por adelantado es, en efecto, para los servicios futuros de procesamiento de
transacciones. Consecuentemente, la entidad determina el monto de la transaccion, el cual
incluye el cobro por adelantado no reembolsable, y reconoce el ingreso por los servicios al
prestarlos, conforme al parrafo 42.4.33.

Contraprestacién variable
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El ejemplo 21 ilustra los requerimientos de los parrafos 43.4.1 a 43.4.5 de esta NIF sobre la
identificacion de la contraprestacion variable. Los ejemplos 22 y 23 ilustran los
requerimientos de los parrafos 43.4.21 y 43.4.22 de esta NIF sobre la restriccion para
estimar el monto de la contraprestacion variable.

Ejemplo 21—Estimacion de la contraprestacion variable

La entidad celebra un contrato con un cliente para construir un activo a peticion del cliente.
El compromiso de transferir el activo representa una obligacién de cumplimiento que se
satisface a lo largo del tiempo. La contraprestacion acordada es de $1,500,000, pero se
reducira o aumentard dependiendo de la oportunidad de la terminacion del activo.
Especificamente, existira premio o castigo de $5,000 por cada dia anterior o posterior del 31
de marzo de 20X7 para la entrega del activo.

Adicionalmente, al terminar el activo, un tercero lo inspeccionara y debe asignar una
calificacion con base en especificaciones establecidas en el contrato. Si el activo recibe una
calificacion especifica, la entidad tendra derecho a un bono de $75,000.

Al determinar el monto de la transaccion, la entidad prepara una estimacion separada para
cada elemento de la contraprestacion variable a la cual la entidad tendré derecho, utilizando
los métodos de estimacion descritos en el parrafo 43.4.4 de esta NIF:

a) la entidad decide utilizar el método del valor esperado para estimar el monto de la
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contraprestacion variable asociada con la penalizacién o incentivo diario, debido a que
este es el método que la entidad cree mejor predice el monto de la contraprestacion a la
cual tendr& derecho.

b) la entidad decide utilizar el método del monto mas probable para estimar el monto de la
contraprestacion variable asociada con el bono, debido a que sdélo dos posibles
desenlaces ($75,000 o cero) y es el método que la entidad cree predice mejor el monto
de la contraprestacion a la cual tendra derecho.

La entidad considera los requerimientos de los péarrafos 43.4.21 y 43.4.22 de esta NIF sobre
la restriccion para estimar el monto de la contraprestacion variable para determinar si la
entidad debe incluir todo o parte de su estimacién de la contraprestacion variable en el
monto de la transaccion.

Ejemplo 22—Derecho a devolver el producto

La entidad celebra 100 contratos con clientes. Cada contrato incluye la venta de un producto
por $1,000 (100 productos x $1,000 = $100,000 contraprestacion total). Se cobra la venta al
momento de transferir el control del producto. La préactica tradicional de negocios de la
entidad es de permitir a un cliente devolver cualquier producto no usado dentro de 30 dias y
recibir un reembolso total. El costo para la entidad de cada producto es de $750.

La entidad aplica los requerimientos de esta NIF al portafolio de 100 contratos debido a que
razonablemente espera que, conforme al parrafo 10.4 de esta NIF, los efectos sobre los
estados financieros de aplicar estos requerimientos al portafolio no diferirian de forma
significativa a la aplicacion de los requerimientos a cada contrato individual del portafolio.

Debido a que el contrato permite al cliente devolver los productos, la contraprestacion
recibida del cliente es variable. Para estimar el monto de la contraprestacion variable a la
cual la entidad tendré derecho, la entidad decide utilizar el método del valor esperado (ver el
parrafo 43.4.4a) de esta NIF) debido a que es el método que la entidad cree mejor predice
el monto de la contraprestacion a la cual tendra derecho. Utilizando dicho método, la entidad
estima que no se devolveran 97 productos.

La entidad también considera los requerimientos de los parrafos 43.4.21 y 43.4.22 de esta
NIF sobre la restriccion para estimar el monto de la contraprestacion variable para
determinar si el monto estimado de la contraprestacion variable de $97,000 ($1,000 x 97
productos que no se espera que seran devueltos) pueda incluirse en el monto de la
transaccion. La entidad considera los factores en el parrafo 43.4.22 de esta NIF y determina
gue no obstante que las devoluciones se encuentran fuera del control de la entidad, tiene
mucha experiencia en la estimacion de las devoluciones de este producto y clase de cliente.
Adicionalmente, se resolvera la incertidumbre dentro de poco tiempo (es decir, durante el
periodo de 30 dias para devoluciones). Por lo tanto, la entidad concluye que es altamente
probable que no ocurrird una reversion importante del monto el ingreso acumulado
reconocido (los $97,000) cuando se resuelva posteriormente la incertidumbre (durante el
periodo para devoluciones).

La entidad estima que el costo para recuperar los productos no sera importante y espera
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gue los productos devueltos pueden ser revendidos con utilidad.

Al transferir el control de los 100 productos, la entidad no reconoce ingresos por los tres
productos que espera seran devueltos. Consecuentemente, conforme a los parrafos 43.4.6
y 43.4.8 de esta NIF, la entidad reconoce lo siguiente:

Cuenta por cobrar $100,000
Ingresos $97,000 Y
Pasivo por reembolsos $ 3,000 ?

Costo de ventas $ 72,750
Activo por derecho a recuperar
producto devuelto $ 2,250
Inventarios $ 75,000

1)
2)
3)

$1,000 x 97 productos que no se espera sean devueltos.

$1,000 x 3 productos que se espera sean devueltos.

$750 x 3 productos por el derecho de recuperar los productos de los clientes al liquidar
el pasivo por reembolsos.

Ejemplo 23—Incentivo de descuento por volumen

El 1 de enero de 20X8 la entidad celebra un contrato con un cliente para vender el producto
A en $1,000 por unidad. Si el cliente compra mas de 1,000 unidades del producto A en un
afio calendario, establece el contrato que el precio por unidad se reduce retrospectivamente
a $900 por unidad. Consecuentemente, la contraprestacion del contrato es variable.

Durante el primer trimestre de 20X8, la entidad vende 75 unidades del producto A al cliente.
La entidad estima que las compras del cliente no excederan el umbral de 1,000 unidades
requerido para el descuento por volumen en el afio calendario.

La entidad considera los requerimientos de los parrafos 43.4.21 y 43.4.22 de esta NIF sobre
la restriccion para estimar el monto de la contraprestacion variable, incluyendo los factores
en el parrafo 43.4.22 de esta NIF. La entidad determina que tiene experiencia importante
con este producto y con el patrén de compras del cliente. Por lo tanto, la entidad concluye
gue es altamente probable que no ocurrird una reversion importante del monto del ingreso
acumulado reconocido ($1,000 por unidad) cuando se resuelva posteriormente la
incertidumbre (es decir, cuando se conozca el monto total de compras). Consecuentemente,
la entidad reconoce ingresos de $75,000 (75 unidades x $1,000) durante el primer trimestre
de 20X8.

En mayo de 20X8, el cliente expande sus operaciones y en el segundo trimestre de 20X8 la
entidad vende 600 unidades adicionales del producto A al cliente. En vista de los nuevos
hechos, la entidad ahora estima que las compras del cliente excederan el umbral de 1,000
unidades para el afio calendario y por lo tanto se obligara a reducir retrospectivamente el
precio por unidad a $900.

Como consecuencia, la entidad reconoce ingresos de $532,500 en el segundo trimestre de
20X8. Dicho monto se integra por $540,000 de la venta de las 600 unidades (600 unidades
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x $900) menos el cambio del monto la de transaccién de $7,500 (75 unidades x $100) por la
reduccion de ingresos correspondientes a las unidades vendidas durante el primer trimestre
de 20X8 (ver los parrafos 43.8.1 y 43.8.2 de esta NIF).

Garantias

Al131

A132

A133

Al34

Al135

Al136

Al137

El ejemplo 24 ilustra los requerimientos de los parrafos 43.4.15 a 43.4.20 de esta NIF sobre
garantias. Ademas, el ejemplo ilustra los requerimientos de los parrafos 42.4.2 a 42.4.4 para
la identificacién de las obligaciones de cumplimiento.

Ejemplo 24—Garantias

Una entidad, un fabricante, proporciona a su cliente una garantia en la compra de un
producto. La garantia proporciona seguridad de que el producto cumple con las
especificaciones acordadas y funcionard como se acord6 por un afio desde la fecha de
compra. El contrato también proporciona al cliente el derecho a recibir hasta 10 horas de
servicios de entrenamiento sin costo adicional sobre cdmo operar el producto.

La entidad evalla los bienes y servicios del contrato para determinar si son segregables vy,
por ello, dan lugar a obligaciones de cumplimiento separadas.

El producto es segregable porque cumple los dos criterios del parrafo 42.4.2 de esta NIF. El
producto puede ser segregable de acuerdo con los péarrafos 42.4.2a) y 42.4.3 porque el
cliente puede beneficiarse del producto por si solo sin servicios de entrenamiento. La
entidad vende con regularidad el producto de forma separada sin los servicios de
entrenamiento. Ademas, el producto es segregable dentro del contexto del contrato de
acuerdo con los parrafos 42.4.2b) y 42.4.4 porque el compromiso de la entidad de transferir
el producto es identificable por separado de otros compromisos del contrato.

Ademas, los servicios de entrenamiento son segregables porque cumplen los dos criterios
del parrafo 42.4.2. Estos pueden ser segregables de acuerdo con los parrafos 42.4.4a) y
42.4.3 porque el cliente puede beneficiarse de ellos junto con el producto que ya ha sido
proporcionado por la entidad. Ademas, los servicios de entrenamiento son segregables
dentro del contexto del contrato de acuerdo con los parrafos 42.4.2b) y 42.4.4 porque el
compromiso de la entidad de transferirlos es identificable por separado de otros
compromisos del contrato. La entidad no proporciona un servicio importante de integracion
de los servicios de entrenamiento con el producto [véase el parrafo 42.4.4a)]. Estos no se
modifican o personalizan de forma significativa por el producto (véase el parrafo 42.4.4b)).
Los servicios de entrenamiento no son altamente dependientes o0 altamente
interrelacionados con el producto (véase el parrafo 42.4.4c)).

El producto y los servicios de entrenamiento son segregables el uno del otro y, por ello, dan
lugar a dos obligaciones de cumplimiento separadas.

La entidad evalia el compromiso de proporcionar una garantia y observa que ésta
proporciona al cliente la seguridad de que el producto funcionara como esté previsto por un
afo. La entidad concluye, de acuerdo con los parrafos 43.4.15 a 43.4.20 de esta NIF que la
garantia no proporciona al cliente un bien o servicio ademas de dicha seguridad y, por ello,
la entidad no la reconoce como una obligacion de cumplimiento. La entidad reconoce la
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garantia como un seguro de acuerdo con los requerimientos de la normativa relativa a
provisiones y contingencias.

En consecuencia, la entidad asigna el monto de la transaccién a las dos obligaciones de
cumplimiento (el producto y los servicios de entrenamiento) y reconoce los ingresos cuando
(o a medida que) se satisfacen dichas obligaciones de cumplimiento.

La existencia de un componente importante de financiamiento

A139

Al140

Al41

Al42

Al143

Al44

Los ejemplos 25 a 27 ilustran los requerimientos de los parrafos 43.5.1 a 43.5.6 de esta NIF
sobre la existencia de un componente importante de financiamiento en el contrato.

Ejemplo 25—Componente importante de financiamiento y derecho a devolver

La entidad vende un producto a un cliente en $1,210 que se pagara 24 meses después de
su entrega. El cliente obtiene control del producto al inicio del contrato. El contrato permite al
cliente devolver el producto dentro de 90 dias. El producto es nuevo y la entidad no tiene
evidencia histérica relevante de devoluciones del producto u otra evidencia de mercado
disponible.

El precio al contado del producto es de $1,000, el cual representa el monto que pagaria el
cliente a la entrega del mismo producto vendido bajo términos y condiciones idénticos al
inicio del contrato. El costo del producto para la entidad es de $800.

La entidad no reconoce ingreso cuando se transfiere el control del producto al cliente,
debido a que la existencia del derecho a devolver y la falta de evidencia histérica relevante
significa que la entidad no puede concluir si es altamente probable que no ocurrira una
reversion importante del monto el ingreso acumulado reconocido conforme a los parrafos
43.4.21 y 43.4.22 de esta NIF. Consecuentemente, el ingreso se reconoce después de tres
meses cuando caduca el derecho a devolver.

El contrato incluye un componente importante de financiamiento, conforme a los parrafos
43.5.1 a 43.5.3 de esta NIF, el cual es evidente debido a la diferencia entre el monto de la
contraprestacion acordado de $1,210 y el precio al contado de $1,000 en la fecha se
transfiere el producto al cliente.

El contrato incluye una tasa de interés implicita del 10% (es decir, la tasa de interés que en
24 meses descuenta la contraprestacion acordada de $1,210 al precio al contado de
$1,000). La entidad evalla la tasa y concluye que representa la tasa que se reflejaria en una
transaccion de financiamiento separada entre la entidad y su cliente al inicio del contrato.
Los siguientes asientos contables ilustran como trataria la entidad este contrato conforme a
los parrafos 43.4.7 a 43.4.14 de esta NIF:

a) Al transferir el producto al cliente, conforme al parrafo 43.4.8:
Activo por derecho a recuperar el

producto devuelto $800 ¥
Inventarios $800
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) Este ejemplo no considera los costos esperados para recuperar el producto.
b) Durante el periodo de tres meses con derecho a devolver, conforme al parrafo 43.5.6 no
se reconocen intereses debido a que no se ha reconocido ningun activo o cuenta por
cobrar bajo el contrato.

¢) Cuando caduca el derecho a devolver (y no se devuelve el producto):

Cuenta por cobrar $1,000 ?
Ingresos $1,000
Costo de ventas $800
Activo por derecho a recuperar el
producto devuelto $800

% Se debe reconocer la cuenta por cobrar conforme a la NIF C-20. Este ejemplo
asume que no hay diferencia importante entre el valor razonable de la cuenta
por cobrar al inicio del contrato y el valor razonable de la cuenta por cobrar al
reconocerla cuando caduca el derecho a devolver. Adicionalmente, este
ejemplo no considera ningun deterioro de la cuenta por cobrar.

A145 Desde la fecha que caduca el derecho a devolver hasta que la entidad reciba el efectivo del
cliente, se reconoceria los intereses ganados conforme a la NIF C-20. Al determinar la tasa
de interés efectiva conforme a la NIF C-20, la entidad consideraria el plazo restante del
contrato.

Ejemplo 26—Determinacién de la tasa de descuento

Al46 La entidad celebra un contrato con un cliente para vender equipo. Se transfiere el control del
equipo al cliente cuando se firma el contrato. EI monto establecido en el contrato es de
$500,000, mas una tasa de interés contractual del 6%, pagadero en 36 mensualidades de
$15,211.

Caso A—Tasa de descuento contractual refleja la tasa en una transaccién de financiamiento
separada

Al147 Al determinar la tasa de descuento en el contrato que incluye un componente importante de
financiamiento, observa la entidad que la tasa de interés contractual del 6% refleja la tasa
gue seria utilizada en una transacciéon de financiamiento separada entre la entidad y su
cliente al inicio del contrato (es decir, la tasa de interés contractual del 6% refleja las
caracteristicas crediticias del cliente).

A148 Los términos de mercado del financiamiento significan que el precio al contado del equipo
es de $500,000. Se reconoce este monto como ingreso y como un documento por cobrar al
transferir control del equipo al cliente. La entidad reconoce el documento por cobrar
conforme a la NIF C-20.

Caso B—Tasa de descuento contractual no refleja la tasa en una transaccion de
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financiamiento separada

Al determinar la tasa de descuento en el contrato que incluye un componente importante de
financiamiento, observa la entidad que la tasa de interés contractual del 6% es muy por
debajo de la tasa de interés del 15% que seria utilizada en una transaccion de
financiamiento separada entre la entidad y su cliente al inicio del contrato (es decir, la tasa
de interés contractual del 6% no refleja las caracteristicas crediticias del cliente). Esto
implica que el precio al contado es menos de $500,000.

Conforme al péarrafo 43.5.5 de esta NIF, la entidad determina el monto de la transaccion a
través de un ajuste a la contraprestacion acordada para reflejar los pagos contractuales
utilizando la tasa de interés del 15% que refleja las caracteristicas crediticias del cliente.
Consecuentemente, la entidad determina que el monto de la transaccion es de $438,796 (36
mensualidades de $15,211 descontados a 15%). La entidad reconoce el ingreso y un
documento por cobrar por este monto. La entidad reconoce el documento por cobrar
conforme a la NIF C-20.

Ejemplo 27— Pago anticipado y evaluacion de la tasa de descuento

Una entidad celebra un contrato con un cliente para vender un activo. El control del activo
se transferira al cliente en dos afos (es decir, la obligacion de cumplimiento sera satisfecha
en un momento determinado). El contrato incluye dos opciones de pago alternativas: pago
de $50,000 en dos afios cuando el cliente obtiene el control del activo o pago de $38,000
cuando se firma el contrato. El cliente opta por pagar $38,000 cuando se firma el contrato.

La entidad concluye que el contrato contiene un componente de financiacién significativo
debido a la magnitud de tiempo entre el momento en el que el cliente paga por el activo y el
momento en el que la entidad transfiere el activo al cliente, asi como a las tasas de interés
dominantes en el mercado.

La tasa de interés implicita en la transaccion es del 14.7%, que es la tasa de interés
necesaria para hacer las dos opciones de pago alternativas econémicamente equivalentes.
Sin embargo, la entidad determina que, de acuerdo con el parrafo 43.5.5 de esta NIF, la
tasa que debe utilizarse para ajustar la contraprestacion acordada es del 8%, que es la tasa
de préstamo incremental de la entidad.

Los siguientes asientos contables ilustran como reconoceria la entidad el componente
importante de financiamiento:

a) reconoce un anticipo del cliente por el pago de $38,000 recibido al inicio del contrato:

Efectivo $38,000
Anticipo del cliente $38,000

b) durante los dos afios desde el inicio del contrato hasta la transferencia el activo, la
entidad ajusta el importe acordado de contraprestacién (de acuerdo con el parrafo 43.5.6
de esta NIF) y acredita al anticipo del cliente por el reconocimiento de intereses sobre
$38,000, al 8%, para dos afios:
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Gastos por intereses $6,323®
Anticipo del cliente $6,323

M $6,323 = $38,000 anticipo del cliente x (8% de interés por afio para dos afios).
¢) Reconoce ingresos por la transferencia del activo:

Anticipo del cliente $44,323
Ingresos $44,323

Contraprestacién por pagar a un cliente
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El ejemplo 28 ilustra los requerimientos de los parrafos 43.7.1 a 43.7.3 de esta NIF sobre
contraprestacion por pagar a un cliente.

Ejemplo 28— Contraprestacion por pagar a un cliente

Una entidad que fabrica bienes consumibles celebra un contrato de un afio para vender
bienes a un cliente que es una gran cadena global de tiendas al detalle. El cliente se
compromete a comprar al menos $100 millones de productos durante el afio. El contrato
también requiere que la entidad haga un pago no reembolsable de $10 millones al cliente al
inicio del contrato. El pago de $10 millones compensara al cliente por los cambios que
necesita realizar a sus estanterias para colocar los productos de la entidad.

La entidad considera los requerimientos de los parrafos 43.7.1 a 43.7.3 de esta NIF y
concluye que el pago al cliente no es a cambio de un bien o servicio segregable procedente
del cliente. Esto es porque la entidad no obtiene el control de ninguna clase de derecho a
las estanterias del cliente. Consecuentemente, la entidad determina que, de acuerdo con el
parrafo 43.7.1 de esta NIF, el pago de $10 millones es una reduccién del monto de la
transaccion.

La entidad aplica los requerimientos del parrafo 43.7.3 de esta NIF y concluye que la
contraprestacion por pagar se reconoce como una reduccién en el monto de la transaccién
cuando la entidad reconoce el ingreso para la transferencia de los bienes. El monto pagado
al cliente se reconoce como un pago anticipado, el cual se reducira al reconocer los
ingresos por las ventas al cliente. Por lo tanto, como la entidad transfiere bienes al cliente,
reduce el monto de la transaccion para cada bien en un 10% ($10 millones + $100 millones).
En el primer mes la entidad transfiere $15 millones de bienes al cliente, y por ello reconoce
ingresos de $13.5 millones ($15 millones de importes facturados menos la amortizacion de
$1.5 millones del anticipo pagado al cliente).

Asignacion del monto de la transaccion entre las obligaciones de
cumplimiento

A159

Los ejemplos 29 y 30 ilustran los requerimientos de los parrafos 44.1 a 44.6.3 de esta NIF
sobre la asignacién del monto de la transaccion entre las obligaciones de cumplimiento.

Ejemplo 29—Metodologia de asignacion
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La entidad celebra un contrato con un cliente para vender los productos A, B y C a cambio
de $1,000. La entidad satisfara las obligaciones de cumplimiento para cada uno de los
productos en distintos momentos. La entidad regularmente vende el producto A por
separado y por lo tanto su precio de venta independiente es directamente observable. Los
precios de venta independientes de los productos B y C no son directamente observables.

Debido a que los precios de venta independientes de los productos B y C no son
directamente observables, es necesario que la entidad los estime. Para estimar los precios
de venta independientes, la entidad utiliza el enfoque de evaluacién de mercado ajustado
para el producto B y el enfoque del costo esperado mas un margen para el producto C. Al
hacer dichas estimaciones, la entidad maximiza el uso de datos de entrada observables
(conforme al parrafo 44.4.3 de esta NIF). La entidad estima los precios de venta
independientes como sigue:

Precio de venta
Producto independiente Método

A $ 500 Directamente observable (parrafo 44.4.2)

B 300 Enfoque de evaluacion de mercado ajustado (parrafo 44.4.4)

C 800 Enfoque del costo esperado mas un margen (péarrafo 44.4.4)
Total $1,400

El cliente recibe un descuento por comprar los tres productos debido a que el total de los
precios de venta independientes ($1,400) excede la contraprestacion acordada ($1,000). La
entidad evalla si tiene evidencia observable respecto de la obligacion de cumplimiento a la
cual corresponde todo el descuento (conforme al parrafo 44.5.2) y concluye que no la tiene.
Consecuentemente, conforme a los parrafos 44.4.1 y 44.5.1, se asigna el descuento
proporcionalmente a los tres productos como sigue:

Producto Monto de venta asignado

A $ 357 ($500 + $1,400 x $1,000)

B 214 ($300 + $1,400 x $1,000)

C 429 ($800 + $1,400 x $1,000)
Total $1,000

Ejemplo 30—Asignacion de un descuento

La entidad regularmente vende los productos A, B y C por separado a los siguientes precios
de venta independientes:

Precio de venta

Producto independiente
A $ 400
B 650
C 450
Total $1,500
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Adicionalmente, la entidad regularmente vende los productos B y C juntos en $700.
Caso A—Asignacion de un descuento a una o mas obligaciones de cumplimiento

La entidad celebra un contrato con un cliente para vender los productos A, B y C a cambio
de $1,100. La entidad satisfard las obligaciones de cumplimiento para cada uno de los
productos en distintos momentos determinados.

El contrato incluye un descuento total de $400, el cual se asignaria proporcionalmente a las
tres obligaciones de cumplimiento al asignar el monto de la transaccién usando el método
de precios de venta independientes (conforme al parrafo 44.5.1). Sin embargo, debido a que
la entidad regularmente vende los productos B y C juntos en $700 y el producto A en $400,
tiene evidencia que el descuento total deberia asignarse a los compromisos de transferir los
productos B y C conforme al parrafo 44.5.2 de esta NIF.

Si la entidad transfiere control de los productos B y C en el mismo momento, la entidad
podria, para efectos practicos, tratar la transferencia de dichos productos como una sola
obligacién de cumplimiento. Es decir, la entidad asignaria $700 del monto de la transaccion
a esa sola obligacibn de cumplimiento y reconoceria ingresos de $700 al transferir
simultaneamente los productos B y C al cliente.

Si el contrato requiere que la entidad transfiera control de los productos B y C en distintos
momentos, entonces se asignaria los $700 de manera individual a los compromisos de
transferir el producto B (precio de venta independiente de $650) y el producto C (precio de
venta independiente de $450) como sigue:

Producto Precio de venta asignado
B $ 414 ($650 + $1,100 x $700)
C 286 ($450 + $1,100 x $700)
Total $ 700

Caso B—EI enfoque residual es apropiado

La entidad celebra un contrato con un cliente para vender los productos A, B 'y C como se
describe en el caso A. El contrato también incluye un compromiso de transferir el producto
D. La contraprestacion total en el contrato es de $1,300. El precio de venta independiente
del producto D es altamente variable (ver el parrafo 44.4.4c) de esta NIF) debido a que la
entidad vende el producto D a distintos clientes en un rango amplio de montos (de $100 a
$400). Consecuentemente, la entidad decide estimar el precio de venta independiente del
producto D utilizando el enfoque residual.

Antes de estimar el precio de venta independiente del producto D utilizando el enfoque
residual, la entidad evalla si alguna porcién del descuento deberia asignarse a las otras
obligaciones de cumplimiento en el contrato conforme a los parrafos 44.5.2 y 44.5.3 de esta
NIF.

Como en el caso A, debido a que la entidad regularmente vende los productos B y C juntos
en $700 y el producto A en $400, tiene evidencia observable que $1.100 deberian asignarse
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a esos tres productos como en el caso A. Utilizando el enfoque residual, la entidad estima el
precio de venta independiente del producto D en $200 como sigue:

Precio de venta
Producto independiente Método

A ByC $1,100 Ver caso A
D 200 Enfoque residual (parrafo 44.4.4)
Total $1,300

La entidad observa que los $200 resultantes asignados al producto D caen dentro del rango
de sus precios de venta observables (de $100 a $400). Por lo tanto, la asignacién arriba es
consistente con el objetivo de asignacion en el parrafo 44.1 de esta NIF y los requerimientos
del parrafo 44.4.3.

Caso C—El enfoque residual no es apropiado

Los mismos hechos como en el caso B aplican al caso C, excepto que el monto de la
transacciéon es de $1,150 en vez de $1,300. Consecuentemente, la aplicacion del enfoque
residual resultaria en a precio de venta independiente de $50 para el producto D (monto de
la transaccion de $1,150 menos los $1,100 asignados a los productos A, B y C). La entidad
concluye que los $50 no representarian fielmente el monto de la contraprestacion a la cual
la entidad espera tener derecho a cambio de la satisfaccion de su obligacion de
cumplimiento de transferir el producto D, debido a que los $50 no se aproximan al precio de
venta independiente del producto D, el cual tiene un rango de $100 a $400.
Consecuentemente, la entidad necesita estudiar todos sus datos observables, incluyendo
los reportes de ventas y margenes, para estimar el precio de venta independiente del
producto D utilizando otro método aceptable. La entidad asigna el monto total de la
transaccion de $1,300 a los productos A, B, C y D utilizando los precios de venta
independientes relativos de dichos productos conforme a los parrafos 44.1 a 44.4.5 de esta
NIF.

Acuerdos de recompra
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El ejemplo 31 ilustra los requerimientos del parrafo 45.7.2 a 45.7.14 de esta NIF sobre los
acuerdos de recompra.

Ejemplo 31—Acuerdos de recompra

La entidad celebra un contrato con un cliente para la venta de una maquina el 1 de enero de
20X7 en $1 millén.

Caso A—Opcion de compra: financiamiento

El contrato incluye una opcion de recompra que da a la entidad el derecho de recomprar la
maquina en $1.1 millén a mas tardar el 31 de diciembre de 20X7.

No se transfiere el control de la maquina al cliente el 31 de diciembre de 20X7 porque la
entidad tiene el derecho de recomprar la maquina y, por lo tanto, se limita la capacidad del
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cliente de dirigir el uso y obtener sustancialmente todos los beneficios econémicos futuros
remanentes, de la maquina. Consecuentemente, conforme al Boletin D-5, Arrendamientos,
la entidad trata la transaccién como un financiamiento, debido a que el precio de ejercicio de
la opcién es superior al precio de venta original. Conforme al parrafo 45.7.6 de esta NIF, la
entidad no da de baja la maquina y en lugar reconoce el efectivo recibido como un pasivo
financiero. La entidad también reconoce un gasto por interés para la diferencia entre el
precio de ejercicio ($1.1 millén) y el efectivo recibido ($1 millén), la cual aumenta el pasivo
durante el afio.

El 31 de diciembre de 20X7, vence la opcion sin ejercerse; consecuentemente, la entidad da
de baja el pasivo y reconoce ingresos de $1.1 millon.

Caso B—Opcidn de venta: arrendamiento

En lugar de tener una opcién de compra, el contrato incluye una opcion de venta del cliente
gue obliga a la entidad a recomprar la maquina, a su solicitud, en $900,000 a mas tardar el
31 de diciembre de 20X7. Se espera que el valor de mercado sera $750,000 el 31 de
diciembre de 20X7.

Al inicio del contrato, la entidad evalla si el cliente tiene un incentivo econémico importante
de ejercer la opcién de venta, para determinar como reconocer la transferencia de la
maquina (ver los parrafos 45.7.8 a 45.7.14 de esta NIF). La entidad concluye que el cliente
tiene un incentivo econémico importante de ejercer la opcién de venta porque el precio de
recompra excede de manera importante el precio de mercado esperado de la maquina en la
fecha de recompra. La entidad determina que no hay factores relevantes adicionales para
considerar en la determinacion de si el cliente tiene un incentivo econémico importante de
ejercer la opcién de venta. Consecuentemente, la entidad concluye que no se transfiere el
control de la maquina al cliente, porque se limita la capacidad del cliente de dirigir el uso, y
obtener sustancialmente todos los beneficios econdmicos futuros remanentes, de la misma.

Conforme a los péarrafos 45.7.8 y 45.7.9 de esta NIF, la entidad trata la transacciébn como un
arrendamiento conforme al Boletin D-5.

Acuerdos de entrega posterior a la facturacion
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El ejemplo 32 ilustra los requerimientos de los parrafos 45.7.17 a 45.7.20 de esta NIF sobre
los acuerdos de entrega posterior a la facturacion.

Ejemplo 32—Acuerdo de entrega posterior a la facturacion

El 1 de enero de 20X8 la entidad celebra un contrato con un cliente para la venta de una
maquina y refacciones. El tiempo para fabricar la maquina y las refacciones es de dos afios.

Al terminar la fabricacion, la entidad demuestra que la maquina y refacciones cumplen con
las especificaciones acordadas en el contrato. Los compromisos de transferir la maquina y
las refacciones son segregables y resultan en dos obligaciones de cumplimiento que serén
satisfechas cada una en un momento determinado. El 31 de diciembre de 20X9, el cliente
paga la maquina y las refacciones, pero sélo toma posesion fisica de la maquina. No
obstante que el cliente inspecciona y acepta las refacciones, pide a la entidad que guarde
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las refacciones en su bodega debido a su cercania a la fabrica de cliente y la falta de
espacio en la fabrica del cliente. El cliente tiene el titulo de las refacciones, y en la bodega
de la entidad se pueden identificar como las del cliente. Adicionalmente, la entidad guarda
las refacciones en una seccion separada de su bodega, y las refacciones se encuentran
listas para su embarcacion inmediata a solicitud del cliente. La entidad espera guardar las
refacciones de dos a cuatro afios y no tiene la capacidad de usarlas o dirigirlas a otro
cliente.

La entidad identifica el compromiso de proveer los servicios de custodia como una
obligacion de cumplimiento porque representa un servicio provisto al cliente y es segregable
de la maquina y las refacciones. Consecuentemente, la entidad identifica tres obligaciones
de cumplimiento en el contrato. Se asigna el monto de la transaccién a las tres obligaciones
de cumplimiento y se reconocen los ingresos cuando se transfiere el control al cliente.

Se transfiere el control de la maquina al cliente el 31 de diciembre de 20X9 cuando el cliente
toma posesion fisica de ella. La entidad evalla los indicadores del péarrafo 45.7.1 de esta
NIF para determinar el momento en el cual se transfiere el control de las refacciones al
cliente, observando que la entidad ha cobrado las refacciones, el cliente tiene el titulo de las
refacciones y ha inspeccionado y aceptado las mismas. Adicionalmente, la entidad concluye
gue se cumplen todos los criterios del parrafo 45.7.19 de esta NIF, lo cual es necesario para
gue la entidad reconozca los ingresos en un acuerdo de entrega posterior a la facturacion.
Por ende, la entidad reconoce los ingresos para las refacciones el 31 de diciembre de 20X9
cuando se transfiere el control al cliente.

La obligacién de cumplimiento para proveer los servicios de custodia se satisface a lo largo
del tiempo al proveer dichos servicios.

Satisfaccion de obligaciones de cumplimiento a lo largo del tiempo
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Los ejemplos 33 a 36 ilustran los requerimientos de los parrafos 45.8.1 a 45.8.14 de esta
NIF sobre las obligaciones de cumplimiento satisfechas a lo largo de tiempo.

Ejemplo 33—El cliente recibe y consume simultaneamente los beneficios

La entidad celebra un contrato para proveer servicios mensuales de procesamiento de
némina a un cliente por un afio.

Los servicios de procesamiento de némina acordados se consideran una sola obligacién de
cumplimiento conforme al péarrafo 42.1b) de esta NIF. La obligacién de cumplimiento se
satisface a lo largo del tiempo conforme al parrafo 45.8.1a) de esta NIF debido a que el
cliente recibe y consume simultdneamente los beneficios del cumplimiento de la entidad al
procesar cada transaccion de nomina al momento que ocurre cada transaccion. El hecho de
gue otra entidad no tendria que realizar nuevamente los servicios de procesamiento de
némina para el servicio que la entidad ha proporcionado hasta la fecha, también demuestra
qgue el cliente recibe y consume simultdneamente los beneficios del cumplimiento de la
entidad a medida que ésta cumple. (La entidad no considera cualesquiera restricciones
practicas para transferir la obligacién de cumplimiento restante, incluyendo las actividades
de preparacion que tendrian que llevarse a cabo por otra entidad.) La entidad reconoce el
ingreso a lo largo del tiempo al determinar su avance hacia la satisfaccion completa de la
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obligacién de cumplimiento conforme a los parrafos 45.9.1 a 45.9.13 de esta NIF.
Ejemplo 34—Determinacién del uso alternativo y derecho exigible al cobro

La entidad celebra un contrato con un cliente para proveer un servicio de consultoria que
resulta en la emisién de una opinidn profesional por la entidad al cliente. La opinion
profesional se relaciona con hechos y circunstancias particulares del cliente. Si el cliente
fuera a rescindir el contrato de consultoria para razones distintas al incumplimiento de la
entidad, el contrato requiere que el cliente compense a la entidad por los costos incurridos
méas un margen del 15%. El margen del 15% se asemeja al margen de utilidad que la
entidad realiza en contratos similares.

La entidad considera los parrafos 45.8.1 a 45.8.3 de esta NIF para determinar si el cliente
recibe y consume simultaneamente los beneficios del cumplimiento de la entidad. Si la
entidad o pudiera satisfacer su obligacion y el cliente fuera a contratar a otra firma de
consultoria para emitir la opinién, la otra firma de consultoria tendria que realizar
nuevamente y de forma sustancial el trabajo que la entidad hubiera completado hasta la
fecha, porque la otra firma de consultoria no tendria el beneficio de cualquier trabajo en
proceso completado por la entidad. La naturaleza de la opinion profesional es tal que el
cliente recibira los beneficios del cumplimiento de la entidad so6lo cuando el cliente recibe la
opinién profesional. Consecuentemente, la entidad concluye que los criterios del parrafo
45.8.1a) de esta NIF no se cumplen.

Sin embargo, la obligacién de cumplimiento de la entidad cumple con el criterio del parrafo
45.8.1c) de esta NIF y es una obligacion de cumplimiento a satisfacer a lo largo del tiempo
debido a los dos siguientes factores:

a) conforme a los parrafos 45.8.5 a 45.8.8 de esta NIF, el desarrollo de la opinién
profesional no crea un activo con un uso alternativo para la entidad porque la opinién
profesional se relaciona a hechos y circunstancias particulares del cliente. Por lo tanto,
existe una restriccion practica sobre la habilidad de la entidad a redirigir faciimente el
activo a otro cliente.

b) conforme a los parrafos 45.8.9 a 45.8.14 de esta NIF, la entidad tiene un derecho
exigible al cobro por su cumplimiento hasta la fecha por sus costos mas un margen que
se asemeja al margen de utilidad en otros contratos similares.

Consecuentemente, la entidad reconoce los ingresos a lo largo del tiempo al determinar su
avance hacia la satisfaccion completa de la obligacion de cumplimiento conforme a los
parrafos 45.9.1 a 45.9.13 de esta NIF.

Ejemplo 35—Derecho exigible al cobro por el cumplimiento hasta la fecha

La entidad celebra un contrato con un cliente para fabricar una maquina. El calendario de
pagos en el contrato establece que el cliente debe hacer un pago adelantado del 10% del
monto del contrato al inicio del contrato, pagos regulares durante el periodo de construccion
(cubriendo el 50% del monto del contrato), y un pago final del 40% del monto del contrato
hasta terminar la construccibn y que la maquina haya pasado las pruebas de
funcionamiento establecidas. Los pagos son no reembolsables a menos que no cumpla con
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lo acordado. Si el cliente cancela el contrato, la entidad tendr& derecho sélo a quedarse con
cualesquiera pagos recibidos del cliente. La entidad no tiene derechos adicionales a la
contraprestacion del cliente.

Al inicio del contrato, la entidad evalla si su obligacion de cumplimiento para fabricar la
maquina es una obligacion de cumplimiento a satisfacer a lo largo del tiempo conforme al
péarrafo 45.8.1 de esta NIF.

Como parte de la determinacion, la entidad considera si tiene un derecho exigible al cobro
para su cumplimiento hasta la fecha, conforme a los parrafos 45.8.1c) y 45.8.9 a 45.8.14 de
esta NIF, si el cliente fuera a rescindir el contrato por razones distintas al incumplimiento de
la entidad. No obstante que los pagos hechos por el cliente son no reembolsables, no se
espera que, a lo largo del contrato, el monto acumulado de dichos pagos correspondan por
lo menos al monto que seria necesario para compensar a la entidad por su cumplimiento
hasta la fecha, debido a que en varios momentos durante la construccion el monto
acumulado de la contraprestacion pagada por el cliente pueda ser inferior al precio de venta
de la maquina parcialmente terminada en ese momento. Consecuentemente, la entidad no
tiene derecho exigible al cobro por su cumplimiento hasta la fecha.

Debido a que la entidad no tiene derecho exigible al cobro por su cumplimiento hasta la
fecha, su obligacién de cumplimiento no se satisface a lo largo del tiempo conforme al
parrafo 45.8.1c) de esta NIF. Por lo tanto, la entidad no necesita determinar si la maquina
tendria un uso alternativo para la entidad. La entidad también concluye que no cumple con
los criterios en los incisos a) o b) del parrafo 45.8.1 de esta NIF y, por ende, la entidad trata
la construccion de la maquina como una obligacion de cumplimiento a satisfacer en un
momento determinado (al pasar las pruebas de funcionamiento) conforme al parrafo 45.7.1
de esta NIF.

Ejemplo 36—Determinacion de si una obligacion de cumplimiento se satisface
en un momento determinado o alo largo del tiempo

La entidad desarrolla un complejo multi-residencial. Un cliente celebra un contrato
obligatorio con la entidad para una unidad especifica la cual esta bajo construccién. Cada
unidad tiene un disefio y tamafio similar, pero otros atributos de las unidades son distintos
(por ejemplo, la ubicacion de la unidad dentro del complejo).

Caso A—La entidad no tiene un derecho exigible al cobro por su cumplimiento hasta la
fecha

El cliente paga un depésito al celebrar el contrato y que es reembolsable sélo si la entidad
no completa la construccién de la unidad conforme al contrato. EI monto restante del
contrato es pagadero al cumplimiento del contrato, cuando el cliente obtiene posesion fisica
de la unidad. Si el cliente incumple el contrato antes de la terminacion de la unidad, la
entidad solo tiene el derecho de quedarse con el deposito.

Al inicio del contrato, la entidad aplica el parrafo 45.8.1c) de esta NIF para determinar si su
compromiso de construir y transferir la unidad al cliente es una obligacién de cumplimiento a
satisfacer a lo largo del tiempo. La entidad determina que no tiene un derecho exigible al
cobro por su cumplimiento hasta la fecha porque éste se genera hasta terminar la
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construccién de la unidad; la entidad sélo tiene el derecho de quedarse con el depésito
pagado por el cliente. Debido a que la entidad no tiene un derecho exigible al cobro por su
cumplimiento hasta la fecha, su obligaciéon de cumplimiento no es una obligacion de
cumplimiento a satisfacer a lo largo del tiempo conforme al parrafo 45.8.1c) de esta NIF. En
lugar, la entidad trata la venta de la unidad como una obligacion de cumplimiento a
satisfacer en un momento determinado conforme al parrafo 45.7.1 de esta NIF.

Caso B— La entidad tiene un derecho exigible al cobro por su cumplimiento hasta la fecha

El cliente paga un depdsito no reembolsable al celebrar el contrato y hara pagos conforme
al avance durante la construccion de la unidad. El contrato incluye términos restrictivos que
imposibilitan a la entidad para dirigir la unidad a otro cliente. Adicionalmente, el cliente no
tiene el derecho a rescindir el contrato a menos que la entidad incumpla su obligacion. Si el
cliente incumple con sus obligaciones al no hacer oportunamente los pagos conforme al
avance acordado, la entidad tendria el derecho a toda la contraprestacion acordada en el
contrato si termina la construccion de la unidad. Las leyes y su jurisprudencia han sostenido
derechos similares a las desarrolladoras a requerir el cumplimiento del cliente, sujeto a que
la entidad esté cumpliendo sus obligaciones bajo el contrato.

Al inicio de contrato, la entidad aplica el parrafo 45.8.1c) de esta NIF para determinar si su
compromiso de construir y transferir la unidad al cliente es una obligacién de cumplimiento a
satisfacer a lo largo del tiempo. La entidad determina que el activo (la unidad) creado por el
cumplimiento de la entidad no tiene un uso alternativo para la entidad, porque el contrato
imposibilita a la entidad dirigir la unidad especifica a otro cliente y no considera la posibilidad
de una cancelacién del contrato al determinar si la entidad puede dirigir la unidad a otro
cliente.

La entidad también derecho al cobro por su cumplimiento hasta la fecha conforme a los
parrafos 45.8.9 a 45.8.14 de esta NIF, debido a que si el cliente llegara a incumplir con sus
obligaciones, la entidad tendria un derecho exigible a toda la contraprestacion acordada en
el contrato si continda a cumplir conforme a lo acordado.

Por lo tanto, los términos del contrato y las practicas en la jurisdiccién legal indican que
existe un derecho al cobro por el cumplimiento hasta la fecha. Consecuentemente, se
cumplen los criterios del parrafo 45.8.1c) de esta NIF y la entidad tiene una obligacion de
cumplimiento a satisfacer a lo largo del tiempo. Para reconocer los ingresos para dicha
obligacion de cumplimiento a satisfacer a lo largo del tiempo, la entidad evalla su avance
hacia la satisfaccion completa de su obligacién de cumplimiento conforme a los parrafos
45.9.1 a 45.9.13 de esta NIF.

En la construccién del complejo multi-residencial, la entidad puede tener muchos contratos
con clientes individuales para la construccion de unidades individuales dentro del complejo.
La entidad trataria cada contrato de manera separada. Sin embargo, dependiendo de la
naturaleza de la construccion, podra ser necesario reflejar el cumplimiento de la entidad en
comprometerse a la construccion de la infraestructura basica, asi como la construcciéon de
areas comunes, al determinar su avance hacia la satisfaccion completa de sus obligaciones
de cumplimiento en cada contrato.
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Caso C—La entidad tiene un derecho exigible al cobro por su cumplimiento hasta la fecha

Los mismos antecedentes del Caso B aplican al Caso C, excepto que en caso del
incumplimiento por el cliente, la entidad puede obligar al cliente a cumplir conforme al
contrato o rescindir el contrato a cambio del activo bajo construccion y recibir una
penalizacion equivalente a una porcion del monto del contrato.

No obstante que la entidad podria rescindir el contrato (en cuyo caso se limitaria la
obligacién del cliente a transferir el control de la unidad parcialmente terminada a la entidad
y pagar la penalizacibn mencionada), ésta tiene un derecho al cobro por su cumplimiento
hasta la fecha porque también podria elegir hacer respetar sus derechos al cobro completo
conforme al contrato. El hecho de que la entidad puede elegir rescindir el contrato en caso
del incumplimiento del cliente no afectaria dicha determinacién (ver el parrafo 45.8.12 de
esta NIF), siempre y cuando los derechos de la entidad a requerir al cliente cumplir
conforme al contrato (es decir, pagar la contraprestacién acordada) sean exigibles.

Determinacion del avance hacia la satisfaccion completa de una obligacion de
cumplimiento
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Los ejemplos 37 y 38 ilustran los requerimientos de los péarrafos 45.9.1 a 45.9.13 de esta
NIF sobre la determinacién del avance hacia la satisfaccion completa de una obligacion de
cumplimiento a satisfacer a lo largo del tiempo.

Ejemplo 37—Determinacion del avance al poner a la disposicion los bienes o
servicios

La entidad, duefia y administradora de clubes deportivos, celebra un contrato de un afio con
un cliente para darle acceso a cualesquier de sus clubes. El cliente tiene uso ilimitado de los
clubes y promete pagar $5,000 por mes.

La entidad determina que su compromiso al cliente consiste en poner sus clubes a su
disposicién del cliente para su uso cuando quiera, debido a que la frecuencia con la cual el
cliente usa los clubes no afecta el monto de los bienes y servicios pendientes a los cuales
tiene derecho el cliente. La entidad concluye que el cliente recibe y consume
simultdneamente los beneficios del cumplimiento de la entidad al poner ésta a su
disposicién los clubes. Consecuentemente, la obligacién de cumplimiento de la entidad se
satisface a lo largo del tiempo conforme al parrafo 45.8.1a) de esta NIF.

La entidad también determina que se beneficia el cliente del servicio de la entidad de poner
a la disposicion los clubes igualmente a lo largo del afio (es decir, se beneficia el cliente de
tener a su disposicién los clubes, independientemente de si el cliente lo usa o no.)
Consecuentemente, la entidad concluye la mejor medida del avance hacia la satisfaccion
completa de la obligacion de cumplimiento a lo largo del tiempo es una medida basada en el
tiempo y reconoce los ingresos en linea recta a lo largo del afio a razén de $5,000 por mes.

Ejemplo 38—Materiales no instalados

En noviembre de 20X2, la entidad celebra un contrato con un cliente para renovar un edificio
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de tres pisos, incluyendo la instalacion de nuevos elevadores, mediante una
contraprestacion total de $2,500,000. El servicio de renovacion acordado, incluyendo la
instalacion de los elevadores, es una sola obligacion de cumplimiento a satisfacer a lo largo
del tiempo. Los costos totales esperados son $2,000,000, incluyendo $800,000 para los
elevadores. La entidad determina que actia como proveedor principal conforme a los
parrafos 42.4.6 a 42.4.10 de esta NIF, debido a que obtiene control de los elevadores antes
de su transferencia al cliente.

Un resumen del monto de la transaccién y los costos es como sigue:

Monto de la transaccién $2,500,000
Costos esperados:
Elevadores 800,000
Otros costos 1,200,000

Costos totales esperados $2,000,000

La entidad usa un método de entrada basado en los costos incurridos para determinar su
avance hacia la satisfaccién completa de la obligacién de cumplimiento. La entidad evalla si
los costos incurridos para adquirir los elevadores son proporcionales al avance de la entidad
en la satisfaccion de la obligacion de cumplimiento, conforme al parrafo 45.9.11 de esta NIF.
El cliente obtiene control de los elevadores cuando se entregan al lugar en diciembre de
20X2, no obstante que no se instalaran hasta junio de 20X3. El costo de adquisicién de los
elevadores ($800,000) representa una proporcién importante de los costos totales
esperados para satisfacer completamente la obligacion de cumplimiento ($2,000,000). La
entidad no se involucra en el disefio o fabricacion de los elevadores.

La entidad concluye que la inclusidn del costo de los elevadores en la determinacion del
avance resultaria en una exageracion del avance hacia cumplimiento de la entidad.
Consecuentemente, conforme al parrafo 45.9.11 de esta NIF, la entidad ajusta su
determinacién del avance para excluir el costo de adquisicion de los elevadores de la
valuacion de los costos incurridos y del monto de la transaccion. La entidad reconoce
ingresos por la transferencia de los elevadores equivalente a su costo de adquisicién (es
decir, con un margen cero).
Al 31 de diciembre de 20X2, la entidad observa que:
e |os otros costos incurridos (excluyendo los elevadores) son $300,000; y
e el avance es del 25% ($300,000 + $1,200,000).
Consecuentemente, al 31 de diciembre de 20X2, la entidad reconoce lo siguiente:

Ingresos $1,225,000 @

Costo de ventas 1,100,000 ?

Utilidad $ 125,000

4 El ingreso reconocido se calcula como 25% x $1,700,000 + $800,000, siendo
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$1,700,000 el monto de la transaccién ($2,500,000 menos el costo de los elevadores de
$800,000.)

Y E| costo de ventas es $300,000 de costos incurridos + $800,000 costo de los

elevadores.

Presentacion

A219

A220

A221

Los ejemplos 39 a 41 ilustran los requerimientos de los parrafos 42.4.28, 45.5, 45.6, 50.1 y
50.4 de esta NIF sobre la presentacion de los saldos de contratos.

Ejemplo 39—Pasivo del contrato, anticipo del cliente y cuenta por cobrar
Caso A—Contrato cancelable

El 1 de enero de 20X9, la entidad celebra un contrato cancelable para transferir un producto
a un cliente el 31 de marzo de 20X9. El contrato requiere que el cliente pague por
adelantado el 50% de la contraprestacion de $100,000 el 31 de enero de 20X9, y el
remanente al momento de la transferencia del producto. El cliente paga el anticipo el 1 de
marzo de 20X9. La entidad transfiere el producto y cobra el remanente el 31 de marzo de
20X9. Los siguientes asientos contables ilustran el tratamiento del contrato:

a) La entidad cobra el anticipo de $50,000 el 1 de marzo de 20X9 (antes del cumplimiento
de la entidad):

Efectivo $50,000
Anticipo de clientes $50,000

b) La entidad satisface su obligacién de cumplimiento el 31 de marzo de 20X9:

Anticipo de clientes $50,000
Efectivo $50,000
Ingresos $100,000

Caso B—Contrato no cancelable

Aplican los mismos hechos del caso A al caso B excepto que el contrato no es cancelable, a
menos que el cliente pague una penalizacion equivalente a 50% del anticipo. Los siguientes
asientos contables ilustran el tratamiento del contrato:

a) El monto de la contraprestacion debe pagarse el 31 de enero de 20X9 (la fecha en la
cual reconoce la entidad una cuenta por cobrar porque tiene un derecho incondicional a
la penalizacion):

Cuenta por cobrar $25,000
Pasivo del contrato $25,000

b) La entidad cobra el anticipo el 1 de marzo de 20X9:
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Efectivo $50,000

Pasivo del contrato $25,000
Cuenta por cobrar $25,000
Anticipo de clientes $50,000

c) La entidad satisface su obligacion de cumplimiento el 31 de marzo de 20X9:

Anticipo de clientes $50,000
Efectivo $50,000
Ingresos $100,000

Si la entidad emite la factura antes del 31 de enero de 20X9 (la fecha establecida para
pagar), la entidad no presentaria la cuenta por cobrar y el pasivo del contrato por separado
en el estado de situacion financiera porque la entidad aun no tiene un derecho a la
contraprestacion que es incondicional.

Ejemplo 40—Cuenta por cobrar condicionada reconocida por el cumplimiento
de la entidad

El 1 de enero de 20X8, la entidad celebra un contrato para transferir los productos Ay B a
un cliente a cambio de $100,000. El contrato requiere primero la entrega del producto A 'y
establece que el pago para la entrega del producto A esta condicionado a la entrega del
producto B. En otras palabras, la contraprestacion de $100,000 es pagadera hasta que la
entidad haya transferido ambos productos A y B al cliente. Consecuentemente, la entidad no
tiene un derecho a la contraprestacion que es incondicional (una cuenta por cobrar) hasta la
transferencia de ambos productos A and B al cliente.

La entidad identifica los compromisos de transferir los productos A y B como obligaciones
de cumplimiento y asigna $40,000 a la obligacion de cumplimiento de transferir el producto
Ay $60,000 a la obligacion de cumplimiento de transferir el producto B con base en sus
precios de venta independientes. La entidad reconoce ingresos para cada obligacion de
cumplimiento cuando se transfiere el control del producto al cliente.

La entidad satisface su obligacién de cumplimiento de transferir el producto A:
Cuenta por cobrar condicionada $40,000
Ingresos $40,000
La entidad satisface su obligacion de cumplimiento de transferir el producto B y reconoce el
derecho incondicional a la contraprestacion:
Cuenta por cobrar $100,000
Cuenta por cobrar condicionada $40,000
Ingresos $60,000

Ejemplo 41—Cuenta por cobrar reconocida por el cumplimiento de la entidad

La entidad celebra un contrato con un cliente el 1 de enero de 20X9 para transferir
productos al cliente a un precio de $15,000 por producto. Si el cliente compra mas de un
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millon de productos en un afio calendario, el contrato establece que el precio por unidad se
reduce retrospectivamente a $12,500 por producto.

La contraprestacion es pagadera cuando se transfiere control de los productos al cliente. PO
lo tanto, la entidad tiene un derecho incondicional a la contraprestacion de $15,000 por
producto hasta que aplique la reduccion retrospectiva de precio (es decir, después de
embarcar un millén de productos).

Al determinar el monto de la transaccién, la entidad concluye desde el inicio de contrato que
el cliente llegara al umbral del 1 millon de productos y por lo tanto estima que el monto de la
transaccion es de $12,500 por producto. Consecuentemente, en el primer embarque de 100
productos al cliente la entidad reconoce lo siguiente:

Cuenta por cobrar $1,500,000 &
Ingresos $1,250,000 ?
Pasivo por reembolsos $ 250,000

a) $15,000 por producto x 100 productos
b) $12,500 monto de transaccion por producto x 100 productos

El pasivo por reembolsos (ver el parrafo 43.4.6 de esta NIF) representa el reembolso de
$2,500 por producto que se espera dar al cliente por concepto del descuento por volumen.
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Consejo Emisor del CINIF que aprob6 la emision de la
NIF D-1

Esta Norma de Informacion Financiera D-1 fue aprobada por unanimidad por el Consejo Emisor
del CINIF que esta integrado por:

Presidente: C.P.C. Felipe Pérez Cervantes
Investigadores: C.P.C. William A. Biese Decker
C.P.C. Luis Antonio Cortés Moreno

C.P.C. Elsa Beatriz Garcia Bojorges
C.P.C. Juan Mauricio Gras Gas
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